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Pro¢?

Teplota venkovniho vzduchu byla 40 °C. Slunce nemilosrdné prazilo a arabsti délni-
ci v oranzovych kombinézach se béhem péce o zelen zacinali mirné potit. Poklidné
poustni ticho jen obcas protnul ostry zvuk formule 1, kterd se prohdnéla po okruhu
v Abt Dhabi. A ve velitelském centru jsme byli my - IT elita na summitu Intelu.

Mistnost byla klimatizovdna pfiblizné na 23 °C a mnohé z nds mrazilo. Néekteré ale
z jiného duvodu, nez je teplota: Dozvédéli jsme se totiZ z tst evropského vedeni Intelu .
nesmirné zajimavé informace - jen v Evropé je 160 miliont IT zafizeni starSich ¢tyf SeCU rl ty
let! A to je, jak zaznélo dal, chyba a zaroven ptilezitost! PtileZitost pro vés, resellery!

A timhle provoldnim bych mohl skonc¢it, ale mé to nedalo. Polozil jsem proto jed-
noduchou otdzku: ,Proc¢?” Odpovéd uz nepfichdzela, respektive se opakovala fraze
o prilezitosti. Pro¢ ale?

Sam jsem nad tim dumal, ale odpovéd mi dal aZz muj drahy otec: Novinky nechce,

vvvvv

Premium

lifebook.ts.fujitsu.com

tech, které jsem v Emirdtech vidél: O mini PC do kapsy, o mini PC vedle televize,
o streamovdni obrazu z pocitace pfes cely dim az do televize... Zaujalo ho to, chtél
to vidét, vyzkouset...

A tady je zakopany pes - lidi cht&ji novinky, ne Ze ne! Jen je musi vid&t, nékdo jim FUJ ITSU LI FEBOOK U7[|_5
je musi pfedvést a vysvétlit, pfipadné nainstalovat. A to pfece umite, ne? Zkuste dat
na prodejnu jedno plnohodnotné mini PC s procesorem Core i7 o velikosti belgické
bonboniéry (fakt takto malé) a ukazat jim, Ze doba ,velkych krabic“ je pry¢. Uvidite,
Ze po tom skoci. J4 uz si taky totiZ jedno mini PC pofidil. A k tomu i televizi...

Stépan Feik, vedouci vydani, feik@dcd.cz
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Rybar a hézec: Dva muzi v ¢ele DNS

Jeden béha maratonské béhy, druhy ryba-
fi v Mongolsku. A uz dva mésice stoji v Cele
VAD distributora DNS. Jacfi vlastné jsou tito
muzi a je viibec mozné, aby jednu firmu vedli

dva lidé?

Panové, firmy maji obvykle v Cele jednu osob-
nost, a vy ted fidite DNS spole¢né. Jak to délate,

kdyz se tfeba nemuzete shodnout?

Martin Skalik: Okolnosti nas donutily k tomu,
Ze se musime shodnout. Mdme dudlni systém
fizenl, je to nastavené tak, Zze musi dojit ke sho-

dé nas obou.

Petr Kuli§: Musime se shodnout. Je zapotiebi,
aby byly obchod a finance v takové rovnovaze,
ze dokazou posouvat firmu dopredu, tak, jak

si nasi akcionafi predstavuiji.

KULATY STUL

Doba datova

Co chce segment SMB? Jak jej obsluhovat a co
mu nabidnout? Zménily se néjak trendy na poli
storage? Nerudovskou otazku ,Kam s nim?“
ohledné ukladani stale vét§iho mnozstvi dat
u kulatého stolu fesili Pavel Straslipka (Hewlett-
-Packard), Ales Dvorak (Fujitsu), Jan Jiskra
(NetApp), Pavel Zachensky (Western Digital),
Miloslav Bej¢ek (Avnet) a Marek Pavlik (DNS).

Ohlédnuti za minulym rokem

Pavel Straslipka (HP): Trh se storage obecné
klesad, je to vidét na Cislech vyzkumnych agen-
tur. Nasi spole¢nosti se v8ak v minulém roce
dafrilo, a to jak v celkovych &islech, tak v uva-

déni novych produktl na trh.

TEMA CISLA

Trendy a budoucnost pro IP kamery

Globalini trh dohledovych videosystému do-
sahne v roce 2019 podle informaci spole¢nosti
Transparency Market Research hodnoty 42,81
miliardy dolaru. V letech 2013 az 2019 poroste
meziro¢né v priméru o 19,1 %. Podle posled-
nich progndéz by mél trh sitovych kamer v roce
2015 pohanét trend detekce a analyzy obrazu.
Z pohledu pozadavk( na kamerové systémy
se vyskytuji dva typy zékaznikd. Prvni skupinu
tvofi ti pouceni v oblasti CCTV, ktefi védi, co
chtéji, jaké jsou moderni trendy v této oblasti,
a pozaduiji proto kvalitu a pokrocilé funkce. Tito
obeznameni uzivatelé dbaji na pouzitelnost
obrazu pro dany ucel videodohledu. Druhou
skupinou jsou zékaznici, ktefi se o tuto proble-

matiku do hloubky nezajimajf...
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Leading Innovation >>>

> PORTEGE Z30-B-117
PRIPRAVEN NA CESTY.

€© PROCESOR INTEL®
CORE™ |5-5200U

€© 4GB DDR3L RAM, SSD 256 GB

Q LED 1920X1080 IPS
ANTIREFLEXNI DISPLEJ

€© SMARTCARD CTECKA

€© 3X USB 3.0, VGA, HDMI, RJ-45,
DOKOVACI KONEKTOR

© VYLEPSENA VZDALENA SPRAVA

Q VLASTNI TOSHIBA BIOS S WMI
PRIKAZY

€© ROZMERY 316 X 227 X 17,9 MM

© HMOTNOST JEN 1,2 KG

© ZARUKA 3 ROKY ON-SITE +
ZARUKA SPOLEHLIVOST!

V €ervnu a cervenci 3 roky on-site ZDARMA
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DISTRIBUCE KRATCE Z TRHU

Novinky u eD‘ system Czech

Spolec¢nost eD* system Czech se stala auto-
rizovanym distributorem produkti Acronis.
Nabidka zahrnuje zdlohovaci feseni pro do-
macnosti i firmy. Produkty md u distributora
na starosti Jiff Hasala (+420 724 222 027, jha-
sala@edsystem.cz).

Portfolio distributora dédle doplnily au-
dio produkty Optoma NuForce. V soucasné
dobé je v nabidce dvojice sluchdtek NE750M
a NE80OM. Produkty md na starosti Jan Novdk
(+420 724 222 016, jnovak@edsystem.cz).

Mobhilicom
a Huawei u Veracompu

Veracomp uzaviel exkluzivni distribucni
smlouvu s firmou Mobillicom, kterd posky-
tuje mobilni Fesen{ pro krizovou komunikaci.
Reseni kombinuje technologie 4G-LTE s mo-
bilni sitovou topologii Mesh, nabizi zabez-
pecenou bezdratovou komunikaci s moznosti
skalovani a obejde se bez jakékoliv pevné
infrastruktury.

Déle Veracomp rozsifil nabidku sitovych fe-
Seni o produkty Huawei. Partnefi Veracompu
tak mohou tézit z Siroké nabidky telekomuni-
ka¢nich a sitovych produktt ¢inského vyrobce.

Bang & Olufsen u TCCM

Spolecnost Bang & Olufsen zahdjila vyhradni
spolupréci s distributorem TCCM. Ukolem
distributora je vybudovat partnerskou sit
kamennych i online prodejct spotifebni elek-
troniky v regionu vychodni Evropy. Smlouva
se vztahuje na kli¢ové produkty z portfolia
BeoPlay H6, H2, H3, Form 2i, EarSet 3i vcet-
né bezdratovych sluchédtek H8.

Herni notebooky Gigabyte
v nahidce ABC Data

Nabidku hernich notebookt na ¢eském trhu
rozsitil Gigabyte, ktery sem vstoupil prostied-
nictvim distributora ABC Data. Oslovit hodla
nédrocné zdkazniky, ktefi kromé hardwarové
vybavy oceni i zajimavy design. Zpocatku se
na trh dostanou t¥i 15,6" modely fady P35.

Cherry
u 100Mega Distribution

,Stovka“ se stala exkluzivnim distributorem
produkti Cherry pro CR a SR. Nabidka za-
hrnuje Sirokou skalu dratovych i bezdrato-
vych kldvesnic a my$i pro bézné pouziti, ale
také velky vybér specializovanych feeni pro
profesiondlni sféru (kldvesnice se cteckami
otiskt prsti nebo ¢ipovych karet, PoS termi-
nély apod.). Produkty Cherry md na starosti
Jana Ctvrtnitkova (jana.ctvrtnickova@100me-
ga.cz). [ |
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Prodej PC v 1. ¢tvrtleti 2015 klesal - podle
agentury IDC c¢inil celosvétovy pokles prodeje
6,7 % a celkem se prodalo 68,5 milionu PC, po-
dle Gartneru pokles ¢inil 5,2% s 71,7 miliony
prodanych PC.

Cisco uvedlo na trh firewally ASA s pod-
porou FirePower - funkce jako dynamicka
analyza kybernetickych hrozeb byly az dosud
Rozsifeni portfolia Cisco ASA a jeho doplnéni
o sluzby AMP Threat Grid otevfelo cestu k lep-
$imu zabezpeceni i stfedné velkym firméam.
Fyzicky pristup pod kontrolou spolecnosti
Axis - spolec¢nost Axis rozsifila nabidku za-
fizeni kontroly fyzického pristupu o sitovou
dvefnf jednotku s video identifikaci A8004-VE,
kterou lze ovlddat pies webové rozhrani na bazi
IP protokolu, umoziuje snadnou instalaci,
obousmérnou komunikaci, pfenos HD videa
i vzdédlenou spréavu.

Spotiebitelské klima v Evropé se zlepsuje -
béhem prvniho ctvrtleti 2015 se dle GfK spo-
tfebitelskd nédlada ve vztahu k ekonomickému
rozvoji v evropskych zemich vyvijela pozitiv-
né. V zdpadni a jizni Evropé byli spotfebitelé
optimisticti, v zemich vychodni Evropy byli
opatrnéjsi.

Promoakce vyrobct

a distributoru
na jednom misté

Reseller Magazine |[ol3] K372

Nova verze AVG Business Managed Workplace -
platforma pro vzdédlenou sprdvu nové prindsi
rozsifen{ Secure Sign-On a Backup a Disaster
Recovery a podporuje integraci aplikaci Microsoft
Office 365 a VMware.

Obliba online plateb roste - podle dat plateb-
ni brany PayU v CR dosahl jejich podil na cel-
kovém objemu e-commerce 25%. Nejvice Cesi
platili online kartou, kterou si vybralo 78%
nakupujicich. O 33% pak meziro¢né vzrostl
objem ndkupt placenych platebnimi tlacitky.
Ceskym e-shopim se daii - za prvni tvrt-
leti letosniho roku vzrostl podle spole¢nosti
Acomware jejich obrat meziro¢né o zhruba
23%. Lidé maji vétsi zdjem zejména o zbozi
do domdcnosti, dafilo se vSak i prodejcim
elektroniky, médy ¢i détského zbozi.

Cesi zobrazili 8,5 miliardy webovych stra-
nek - pocet ceskymi uzivateli zobrazenych
webovych strdnek zapojenych do vyzkumu
NetMonitor se v bfeznu zvysil o vice nez
690 miliond a pfiblizil se k hranici 8,5 miliardy.
Nové kolo demo programu TP-Link - cle-
num partnerského programu pfindsi 30% slevu
na vybrané produkty a dale také mozZnost
zdarma ziskat marketingovou podporu a dalsi
vyhody.

Hardware Microsoftu u eD‘ system Czech -
distributor rozsitil dosavadni spolupréaci se
spolecnosti Microsoft a podepsal smlouvu
zajistujici vyhodnéjsi podminky na dodavky
hardwarovych produktd, jako jsou mysi, kla-
vesnice, pocitacové kamery a herni ovladace.

Inovovany partnersky program Zyxel -
upraveny celoevropsky partnersky program
namisto dirazu na vysi trzeb vychdzi z cet-
nosti ndkupd, a proto je vyhodny i pro mensi
prodejce. Vice na http://goo.gl/809Hvr.
Intel Technology Provider s novymi vyho-
dami - Intel rozsitil sviij partnersky program
a ten nové nabizi vyhody pro dodavatele
maloobchodnich feseni, poskytovatele vzdé-
lavacich a vyukovych feseni a poskytovatele
prodejnich feseni na bazi internetu véci (IoT).
Domaicnostem vévodi LCD televize s roz-
liSenim HD - zatimco klasickou sklenénou
CRT televizi vlastni jiz jen tfetina c¢eskych
domédcnosti, LCD televizor md jiz 55% do-
mécnosti. Televizor HD ready nebo Full HD
vlastni 56 % domdcnosti.

Prodej tabletii v 1. ¢tvrtleti 2015 klesal -
celosvétovy prodej tablettl utrpél dalsi propad.
Celkové se v prvnim Ctvrtleti 2015 prodalo
47,1 milionu tablett a pfistroju 2 v 1, coz
pfedstavuje meziro¢ni pokles o 5,9 %.
Utoky DDoS na ¢eské online spoleénos-
ti - vice nez c¢tvrtina (28 %) Ceskych online
spoletnosti se za poslednich dvandct mé-
sicti setkala s dtokem DDoS. V porovnani
s celosvétovymi statistikami je na tom Ceska
republika o néco lépe - ve svété celilo DDoS
dtokim 38% online spole¢nosti, v Evropé
pak 32 %.

Ceny PC v leto$nim roce vzrostou o 10% -
vyrobci zafizeni budou podle Gartneru nu-
ceni zvysit ceny PC, aby vyrovnali dopad
znehodnoceni vétSiny mén. V pribéhu roku
2015 to povede k rustu cen PC zejména
v eurozoné a Japonsku, a to az o 10%. V roce
2016 bude levnéjsi modely PC radéji volit az
30% zdkaznikd.

Prodej pracovnich stanic v 1. ¢tvrtleti 2015
klesal - celosvétovy prodej certifikovanych
pracovnich stanic podle IDC meziro¢né kle-
sl 0 1,7%. Puvodné se pfitom ocekdval 2,4%
nartst. Celkem se ve sledovaném obdobi
prodalo 838 400 zafizeni.

Dell rozsifil nabidku firewalld SonicWall
o fadu TZ - piistroje pfindseji ve srovndni se
svymi pfedchudci vyssi pfenosové rychlosti,
moznost analyzovat provoz v siti Sifrovany
pomoci SSL a integrovany bezdratovy ovladac.
AT Computers rozsiruje sit Digimax - spe-
cializovand prodejni sit, kterd nabizi mobil-
ni telefony, tablety a feSeni pro inteligentni
fizeni domdcnosti a firem, ma nynf jiz 105
kamennych prodejen.

Synology vydalo DiskStation Manager
5.2 - mezi nejdulezitéjsi novinky operacni-
ho systému pro NAS servery stejnojmenné
znactky patfi rychlej$i a lépe nastavitelna
cloudové synchronizace s Sifrovdnim, pod-
pora AppArmor a SMB3 nebo adaptivni load
balancing s moznosti agregace linek a pfe-
vzeti sluzeb pfi selhdni.

Chyby v e-mailech zpisobi az 30 % iini-
ka firemnich dat - za 60% unikt stoji
uzivatelské pochybeni. Ve 40% pfipadi je
vinikem chyba systému nebo technické
selhdni pocitace. |
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Arc NOVINKY od APC

by Schneider Electric

Seznamte se s novou fadou prepétovych ochran od APC
v novém designu a s novymi funkcemi.

Zastrcka v pravém uhlu - Uhel zastrcky umozriuje umistit zafizeni
a nabytek blize ke zdi nez v pfipadé standardnich napajecich Snar.
Rovnéz snizuje namahani sndry.

Nabijeci porty USB - dokéze nabijet mobilni zafizeni, v¢etné
J chytrych telefon( a tableta.

Indikator funkéni ochrany SurgeArrest upozorni v piipadé, ze
doslo k poskozeni elektrického zapojeni uderem blesku nebo
L proudovym narazem v elektrické siti a systém neni nadale
- schopen poskytovat stoprocentni ochranu.

Ochrana datovych linek zajistuje plnou ochranu vasich zafizeni
pred napétovymi razy.

Predstavujeme Vam novy
APC Mobile Power Pack . i B
|

Dlvérujte legendarni spolehlivosti spole¢nosti APC, zatimco jste b
na cestach. Pri letu z New Yorku do Tokia sledujte videa, béhem

vyletu poslouchejte hudbu. Lehky a kompaktni design, nabiji USB I - ‘\
zafizeni od kamer a chytrych telefonl aZ po tablety. Mobilni

napajeci zdroje APC udrzi vase mobilnf zafizeni nabit3, takze

zlistanete v kontaktu kdekoliv. “

Pro soucasné nabijeni mobilnich Nabijejte mobilni zafizeni na cestach Uéinné nabijeni

zarizeni pomoci 2 USB portt: Baterie Mobile Power Packu s kapacitou Setff Zivotnost baterie i energii

- 2.4A nabfjeci port pro tablety 10 000 mAh poskytne 4 plna nabitf automatickym vypnutim pfi plném

- 1A nabijeci port pro smartphony smartphonu nebo jedno 100% nabitf nabiti pfipojenych zafizenf.
tabletu.

Pirinasime nové dostupné UPS Back-UPS BX

P¥ipojeni USB - PouZivejte PC pro pfistup k dodate¢né ochrané napajeni
a prvkam spravy pro UPS prostfednictvim portu USB.

Ochrana telefonni datové linky proti prepéti - Poskytuji ochranu
pripojeného zafizeni proti prepéti v telefonnich linkach.

Automaticka regulace napéti (AVR) - Automaticky zvysi nizké napéti
respektive snizi vysoké napéti na Uroven vhodnou pro zapojena zafizent.

Vratny jisti¢ - Snadna obnova napdjeni po pfetizeni: uz neni nutné
vymeénovat pojistky.

Automaticky restart zafizeni po ukonéeni provozu UPS -
Automaticky spusti pfipojena zafizeni po obnoven{ napajen.

Automaticky autotest - Pravidelné vlastni testovani baterie zajistuje
v€asné zjisténi nezbytné vymeény baterie.

Vice informaci o novych produktech ziskate na www.apc.com nebo u nasich distributori:

> ® n
“ABCDATA ASBIS' ATComputers @) res.

The Difference in Distribution”

www.apc.com




PERSONALIE

Piedstavujeme:

Radka Lamacova, sales — public
and government divize EMC v Avnetu

Proc jste si vybrala prdvé spolecnost Avnet?
Se spolecnosti Avnet

jsem se bliZe sezné-

mila jiz na podzim j .
minulého roku, kdy

jsem pro EMC a po-

sléze i pro Avnet

piipravovala sérii

skoleni na téma za-

kona o vefejnych

zakdzkdch. Tato spo-

lupréce byla natolik

motivujici a troufam

si Fict pro obé strany Radka Lamatové
Uspésnd, Ze kdyz od Avnetu pfisla nabidka,
nevahala jsem a ptijala ji jako svou dalsi
profesni vyzvu.

Co madate nyni na starosti?

Jsem zodpovédnd za program divize EMC
na podporu partneri v oblasti zaddvacich
fizeni pro vefejny sektor. Odstartoval v lednu
2015 a mym tkolem je nejen dohliZet na cely
proces, ale také pfimo podporovat obchodni
partnery v jejich aktivitdch u zdkaznika.

S ¢im se na vds mohou resellefi obracet?

V podstaté s ¢imkoliv, co se tykd zaddvacich
fizeni. At uz se jednd o konzultaci zdko-
na o vefejnych zakdzkach, pomoc v celém
procesu zaddvaciho Fizeni, nebo aktivity
spojené s ¢innosti u koncového zdkaznika.

Co prinesete partnerim a zdkaznikim?

Ministerstvo pro mistni rozvoj pfipravilo
v souvislosti s pfijetim t¥{ novych evrop-
skych smérnic regulujicich oblast vefejného
zaddvani novy zdkon o zaddvdni vefejnych
zakazek, a tak se nasi obchodni partnefi
mohou v blizké budoucnosti tésit na sérii
skoleni na toto téma. Ddle je ¢ekd pravidel-
ny monitoring na miru (a to nejen z oblasti
vybérovych fizeni, ale i legislativnich no-
vinek a zmén) a nové obchodni pi¥ilezitos-
ti. Jako distributor s pfidanou hodnotou se
zaméfujeme predevsim na kvalitu a to se
nam vraci v podobé spokojenych zdkaznikd,
kterych stdle ptibyva. |

Kontakt:

E-mail: radka.lamacova@avnet.com
Telefon: +420 725 426 683
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Kerio: Jozef Belvoncik

Spolecnost Kerio jmenovala
Jozefa Belvoncika na pozi-
ci VP of Operations. Jozef
Belvoncik md vice nez 15 let
zkusenosti z oblasti prodeje,
marketingu, financi a mana-
gementu a nové vede tymy
odpovédné za globdlni tech-
nickou podporu, lidské zdroje

Jozef Belvonéik

a pravni zalezitosti spolecnosti Kerio. Pfed svym
jmenovanim byl Jozef Belvonéik v Keriu zodpo-
védny za oblast stfedn{ a vychodn{ Evropy, a jesté
predtim plsobil u spole¢nosti McCann Worldgroup,

Atlas a Microsoft.

Anect: Pavlina Adamkova
Pavlina Addmkova se stala
feditelkou strategie a perso-
ndlntho rozvoje ve spolec-
nosti Anect. Posledni ¢tyfi
roky v Anectu vedla tym
Organizace a Fizeni, ktery
se vénoval zejména kvalité,
procesim a zavddéni zmén.
Pfed pfichodem do Anectu

Pavlina Addmkova

Pavlina Addmkovd pisobila nékolik let v mana-
gement consultingu, kde se zaméfovala zejména
na poradenstvi. Beéhem své kariéry se vénovala
také fizeni vztahu s globdlnimi zdkazniky ve spo-

le¢nosti Celestica.

Sprinx Systems: Tomas Minafiik

Management spolecnosti
Sprinx Systems posilil Tomas
Minafrik, ktery dosud vedl re-
giondlni centrum spoleCnosti
AutoCont. Ve svém piisobisti
m4d za ukol posilit znacku
,Sprinx The Doers“ a kon-
zultacni piistup k firemnim
zdkaznikim. Zaroven ridi

Tomas Minafik

dcefinou spole¢nost Sprinx Consulting.

ASBIS CZ: Petr Jandik

Petr Jandik se stal generdl-
nim feditelem spolecnosti
ASBIS CZ. V oblasti IT dis-
tribuce se pohybuje dvanact
let a naposledy putsobil jako
generdlni feditel firmy ABC
Data. Mezi hlavni tkoly Petra
Jandika patif posunuti firmy
do ¢ela distribu¢niho podni-

Petr Jandik

kani v CR, a to rozéifenim produktového portfolia
a zvysenim poctu aktivnich zdkazniki (a to jak
v oblasti SMB, tak i systémové integrace a teleko-
munikaci). Zdroven chce firma posilit i v oblasti

sluzeb a VAD distribuce.

Cisco: Chuck Robbins

Chuck Robbins ve funkci generdlntho feditele spo-
lecnosti Cisco nahradil Johna Chamberse, ktery se
pfesunul do pozice pfedsedy spravni rady. Chuck
Robbins, ktery se zdrover stal clenem pfedstaven-
stva, pusobi ve spolecnosti Cisco od roku 1997
a v posledni dobé byl jako starsi viceprezident

zodpovédny za celosvétové
operace a vedl globdlni ob-
chodni a partnersky tym.
Podilel se na uskuteénéni
fady firemnich investic
a strategickych zmeén vcetné
piipravy a spusténi globélni-

ho partnerského programu. Chuck Robbins

Arrow ECS: Radek Celistka
Reditelem divize Security

& Networking ve spolec-
nosti Arrow ECS se stal
Radek Celiistka. Jeho tko-

lem je pokracovat v rozvoji

divize s feSenimi Check

Point, Juniper Networks, F5

Networks, RSA a dalsimi.

Radek Celiistka mé dlou- Radek Celustka
holeté zkusSenosti s prodejem IT - v minulosti
pusobil u vice IT distributorti. Do Arrow ECS
ptisel ze spolecnosti Dell, kde se vétsinu casu
vénoval obchodovani s koncovymi zédkazniky
prostfednictvim autorizovanych partnerd.

Ceské Radiokomunikace: Pavel Kos
Technickym feditelem

Ceskych Radiokomunikaci

se stal Pavel Kos. Pavel Kos

pusobil v letech 2000-2014

na manazerskych pozicich

ve spolecnosti Vodafone,

z toho pét let jako CTO.

Naposledy pracoval pro

Vodafone na pozici director Pavel Kos
customer operations. Jiz béhem studif nastoupil
v roce 1995 do spolec¢nosti APP Systems jako
analytik. V roce 1999 dostal pracovni prilezitost
v Irsku ve spolec¢nosti ADC - Saville Systems.
Dosavadni feditel provozu Libor Kubista po sed-
mi letech pfesel na pozici manazera business
developmentu.

Microsoft: Petr Klement
Divizi Windows Client
ve spolecnosti Microsoft
vede od kvétna 2015 Petr
Klement. Ze své pozice je
zodpovédny za produktovy
management operac¢niho
systému Windows a dalsich
s nim souvisejicich produk-
ta a aplikaci. Ve funkci Petr Klement
po péti letech nahradil Lukdse Kfovdka, ktery
se presunul do partnerské jednotky na pozici
partner sales executive, ve které ma za kol
rozvijet spoluprdci s partnery v sektoru SMB.
Petr Klement pusobi v Microsoftu od roku 2004.
Za poslednich 11 let prosel fadou obchodnich
a marketingovych roli se zodpovédnosti za ak-
tivity s dosahem na firmy i koncové uZzivate-
le. Uzce spolupracoval s vyznamnymi vyrobci
pocitact a serveri (OEM partnery) a partner-
skymi firmami jako Acer, Asus, Dell, Lenovo,
Fujitsu, HP, IBM, Sony a Toshiba. Pfed pficho-
dem do Microsoftu pracoval ve spole¢nostech
S-Comp Centre CZ a Muzo. |
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Mate na vybeér...

ZyXEL. Vzdy do plnych.

Garance Wireless Experta

NXC2500

WLAN controller az pro 64 AP

Sleta zaruka

10 250 Kc*

* Resellerska cena bez DPH. Zména ceny vyhrazena. ZyXEL si vyhrazuje pravo zménit podminky této nabidky.

www.zyxel.cz




PRODUKTY

BenQ: projektor W1350

Projektor BenQQ W1350
nabizi rozliSeni 1 920 x
X 1 080 pixeld, svitivost
2 500 ANSI lument
a kontrast 10 000 : 1.
Diky projekci na krat-
kou vzdalenost 1ze zis-
kat obraz o velikosti
100" ze vzdélenosti t¥{

Lenovo:
notehook ThinkPad X250

 —

Ultrabook ThinkPad
delové fady X nej-
novéjsi hardware
a celodenni vydrz
baterie. P¥i ndvr-
hu pocitace, jehoz
hmotnost se pfibli-

V

[

High Availability zajistuje redundanci v pripadé
vypadku sité a umoziluje bezproblémovy pie-
chod mezi clusterovymi servery. Model DS1515,
stejné jako ostatni NAS servery vyrobce, vy-
uziva operacni systém DiskStation Manager,
ktery je diky Siroké skéle aplikaci urCenych
pro c¢innosti od zdlohovani az po sprdvu site,
schopny pomoci pri zajistovani béhu podniko-
vych sluzeb a zvySovani produktivity prace.
Distribuce CR: AT Computers, Kobe, Tech
Data Distribution

zuje hranici 1,3 kg, hral roli diraz na mobilitu,
zpracovani a odolnost proti poskozeni. ThinkPad
X250 nabiz{ sasi z hof¢iku a viko vyztuZené uh-
likovymi vldkny a spliiuje armddni certifikace
MIL-SPEC. Jeho vybava ¢itd procesor Intel Core
i7-56600U s architekturou Broadwell-U, az 16 GB
RAM nebo 512GB SSD. Displej s uhlopfickou
12,5" nabiz{ rozligen{ Full HD a muZe byt dotyko-
vy. ThinkPad X250 lze také pripojit do dokovaci
stanice a soucdsti vybavy je ¢tecka otiskd prstd,
TPM C¢ip a technologie Intel vPro.

Distribuce CR: AT Computers, SWS, Tech Data

Distribuce SR: ASBIS SK, AT Computers, eD*
system Slovakia [ |

metrd. Vybér mista ulehci také flexibilni zoom c¢i
korekce lichobéznikového zkresleni pfi bo¢ni pro-
jekci. Projektor méd zabudovany 10W reproduktor.
Kromé ptipojeni ptes kabel lze prostfednictvim
doplitkové sady Wireless Full HD kit pfendset
do projektoru obraz také bezdratove.
Distribuce CR: 100Mega Distribution, ABC Data,
AT Computers, eD* system Czech, SWS
Distribuce SR: 100Mega Distribution, ABC
Data, AT Computers, eD‘ system Slovakia, SWS
Distribution |

Fujitsu: pocitace Esprimo
P920 0 Watt a E90+

Poc¢itace Fujitsu
Esprimo P920 0 Watt
a Esprimo P920 E90+
se mohou pochlubit pro-
cesory Intel Core Ctvrté

Distribution generace a bezhlu¢nym
link- i n Distribuce SR: ASBIS SK, eD‘ system chodem. Nabizeji siro-
TP Llnk' powerllne adapter Slovakia B ké moZnosti podnikové

TL-PA8010P Kit

TP-Link uvedl na trh sadu

TL-PA8010P Kit se dvéma

gigabitovymi powerline

adaptéry AV1200 s pru-

chozi zasuvkou pro pfe-

nos dat po elektrické siti.

Pfenos signdlu probiha po béznych elektrickych
rozvodech a podporuje rychlost az 1 200 Mbit/s,
ktera je dostatecna i pro prehravani videa ve vy-
sokém rozliseni, hrani online her nebo stahovani
velkych objemt dat. Pfenos po elektrické siti do-
plituje gigabitovy ethernetovy port, ktery zajistuje
prenos dat od adaptéru ke koncovému zafizeni.
Distribuce CR: ABC Data, AT Computers,
Discomp, Penta CZ

Distribuce SR: Agem Computers, eD‘ system
Slovakia |

sprévy i $iroké moznosti

rozs§iteni. Navic dis-

ponuji zdroji s az 94% tucinnosti a technologii
,nula watti“. V zdvislosti na zvolené konfigu-
raci je soucdsti vybavy procesor Intel Core i5
nebo Core i7 s integrovanym grafickym Cipem,
azZ 8 GB RAM a az 1TB SSHD. V zédkladu je
dodévana tfiletd on-site zdruka.

Distribuce CR: ABC Data, AT Computers, eD
system Czech, SWS

Distribuce SR: ABC Data, AT Computers, SWS
Distribution [ ]

THL: smartphone 5000T

Spolecnost THL uvedla na trh mo-

del 5000T s operacnim systémem

Android 4.4. Nejdulezitéjsi vlast-

nosti novinky je akumulétor s ka-

pacitou 5 000 mAh, diky kterému

je mozné dosdhnout az na néko-

likadenni vydrz. Telefon s 5" HD

displejem vsadil na osmijddrovy

procesor MediaTek s frekvenci

1,4 GHz s dostate¢nym vykonem

pro préci i zabavu. Procesor dopl-

nuje 1 GB opera¢ni paméti a 8GB vnitfni pamét
pro uzivatelskd data rozsifitelnd pomoci pamé-
tovych karet. Kromé podpory technologie Dual
SIM telefon zaujme napriklad dvojici fotoaparatt
s rozliSenim 5, respektive 13 Mpx.

Distribuce CR: eD system Czech |

Philips:
monitor 221B6QPYEB

Spole¢nost MMD -

Monitors & Displays

Czech Republic uvedla

na trh monitor Philips

221B6QPYEB s thlo-

ptickou 21,5". Pfistroj

nabizi AH-IPS panel

s rozlisenim Full HD

a pozorovacimi dhly 178°. Pohodli pii préci za-
jistuje ergonomickd zdkladna SmartErgoBase,
diky niz lze monitor vyskové nastavit, nato-
git i naklonit. Unavu oé&i pti kazdodenni pra-
ci snizuje technologie flicker free. Rozhrani
VGA, DVI-D a DisplayPort dopliiuje ¢tyfporto-
vy USB rozbocovat pro pfipojeni periferii. Pfi
praci s multimédii ptijdou vhod dvouwattové
reproduktory. Unavu oéi pti kazdodenn{ praci
snizuje technologie Flicker Free.

Distribuce CR: ABC Data, AT Computers, eD
system Czech, SWS

Distribuce SR: ASBIS SK, eD‘ system
Slovakia |

Epson: multifunkce L565

Multifunkce Epson .

L565 je vhodnd pro

nasazeni v malych

kancelafich a kromé

tisku dale nabizi ko-

pirovéani, skenovani

a faxovani, rozhrani Wi-Fi pro bezdratovou ko-
munikaci nebo automaticky podavac papiru na 30
listd. LCD displej a slot pro SD kartu usnadnuji
tisk dokumentt a dalsich podkladd. Diky pod-
pofe sluzby Epson Connect lze tisknout odkud-
koli na svété. Soucdsti sluzby Epson Connect je
také aplikace Epson iPrint pro tisk z chytrych
telefoni a tableti.

Distribuce CR: AT Computers, eD‘ system Czech
Distribuce SR: ASBIS SK, eD‘ system
Slovakia |

Synology: NAS server
DiskStation DS1515

Rozsifitelny péti-
Sachtovy NAS server
DiskStation DS1515
od spolec¢nosti
Synology predsta-
vuje komplexni sitové
ulozisté vhodné pro
rostouci malé a stfedni firmy. P¥istroj je vybaven
¢tyfjadrovym procesorem a ¢tyfmi gigabitovymi
porty LAN s funkcemi failover a link aggregati-
on a pii pouziti konfigurace RAID 5 v prostiedi
Windows nabizi vykon pfekracujici 421 MB/s pro
zdpis a 403 MB/s pro Cteni dat. Systém Synology

__10 [ Reseller Magazine |
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HP ProLiant Gen9
s Windows Server 2012 R2

Vykon nové generace a zaruka ochrany dat

Vite, Ze uz za par mésicti skonéi podpora systému Windows 2003 Server?

Zajistéte vasemu zakaznikovi migraci vas a usetfite mu desitky tisic korun! Pouze nyni u spole¢nosti Hewlett-Packard servery se slevou 37%
a Windows Server 2012 R2 se slevou 20%

Vlastnosti serverii HP ProLiant Gen9:

v/ Nejvykonnéjsi x86 servery v historii HP

v Nejrychlejsi zpracovani dat (v celé historii x86 serverd)
v/ Automaticka sprava pres béznou webovou stranku

v/ Zaruka dlouhodobé technické i moralni Zivotnosti

v Profesionalni servis

~ N O ~
HP ProLiant ML350 Gen9 HP ProLiant DL360 Gen9
Procesor: 1 x Intel® Xeon® E5-2609v3 Procesor: 1 x Intel® Xeon® E5-2620v3
(1.9GHz/6-core/15MB/85W) (2.4GHz/6-core/15MB/85W)
Pamét: 1 x 16GB (1x16GB) Dual Rank x4 DDR4-2133 Pamét: 1 x 16GB (1x16GB) Dual Rank x4 DDR4-2133
Pevné disky: 2 x HP 300GB 6G SAS 10K rpm SFF (2.5) H-P Pevné disky: 2 x HP 300GB 6G SAS 10K rpm SFF (2.5%) H-P
RAID Fadi¢: Smart Array P440ar 12Gb/2GB FBWC RAID radic: Smart Array P440ar 12Gb/2GB FBWC
Optika: 9.5mm SATA DVD-RW JackBlack Optika: 9.5mm SATA DVD-RW JackBlack Gen9
Napdjeni: 1 x HP 500W Platinum Hot Plug Napdjeni: 1 x HP 500W Platinum Hot Plug
Network: 4 x 1Gbit Network: 4 x 1Gbit
Management: iLO4 Standard Enterprise Tier Management: iLO4 Standard Enterprise Tier
Zaruka: 3 roky v misté instalace Zaruka: 3 roky v misté instalace
Part Number: 776975-425 Akcni cena: 55 290 K¢ Part Number: 774437-425 Akcni cena: 53 690 K¢
Bézna cena: 87 890 K¢ Sleva:37 % Bézna cena: 84 910 K¢ Sleva:37 %
. / . /
4 N\ ' N\
HP ProlLiant DL380 Gen9 Ke vsem uvedenym serverdm mate k dispozici operacni
system Windows 2012 R2 Standard za zvyhodnénou cenu!
Procesor: 1 x Intel® Xeon® E5-2620v3
(2.4GHz/6-core/15MB/85W) .
Pamét: 2 x 8GB (1x8GB) Single Rank x4 DDR4-2133 Pf“,'t l’lumber. 748921,'421
Pevnédisky: 2 x HP 300GB 6G SAS 15K rpm SFF (2.5%) H-P Bézna cena: 19 190 K¢
RAIDFadie:  Smart Array P440ar 12Gb/2GB FBWC Akéni cena: 15 350 Ké
Optika: 9.5mm SATA DVD-RW JackBlack Gen9 Sleva: 20 %
Napajeni: 1 x HP 500W Platinum Hot Plug
Network: 4 x 1Gbit
Management: iL04 Standard Enterprise Tier
Zaruka: 3 roky v misté instalace == W| ndOWS Servel’ 201 2
Part Number: 768347-425 Akcni cena: 62 490 K¢
Bézna cena: 98 850 K¢ Sleva: 37 %
- _J (. _J

Uvedené ceny platido 31.7.2015.

Servery HP ProLiant Gen9 budete moci zakoupit u téchto distributorii:

AT Computers a.s.

eD’system Czech a.s. > ollow
www.atcomp.cz ATC()m putel's www.edcz.cz w the future




ROZHOVOR

[ Martin Skalik & Petr Kulis - finan¢ni & obchodni feditelé DNS )
o X2 2 X2 2 =
BYBAR A BEEZEC: DVA WUzl V CELE DNS
STERAN FEIK A MICHALA BENESOVSKA
bEA maratonske bEhy, drihy rybai v Mongolslu. A 17 dva m3siee siofi v dale VAD distibiorm DNS:
Jac viasin® Jsou mird & fo wibee mernd, aby fednu firmn vadi dva s
\_ Y,
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Pdnové, firmy maji obvykle v cele jednu
osobnost, a vy ted Fidite DNS spolecné. Jak
to déldte, kdyz se tfeba nemiizZete shodnout?
Martin Skalik: Okolnosti nds donutily
k tomu, Ze se musime shodnout. Mdme dudl-
n{ systém fizeni, je to nastavené tak, Ze
musi dojit ke shodé nds obou.

Petr Kulis: Musime se shodnout. Je za-
potiebi, aby byl obchod a finance v takové
rovnovaze, ze dokdzou posouvat firmu do-
predu, tak, jak si nasi akcionafi pfedstavuji.

KdyzZ mdte dudlni iizeni, mdte néjaké prd-
vo veta?
Petr: Oba mdme prévo veta.

Martin: Pravo veta mdme oba a vlastné
ani jeden z nds. Kdyz se stane, Ze se oprav-
du neshodneme, jeden z nds fekne ,Ne!*
tak ten druhy musi rozumnymi argumen-
ty pfesvédcovat. Nékdy se také stane, Ze
oba fekneme ,Ne“, a to maji smilu vSichni
ostatni. (smich) Ale prévo veta, tedy Ze by
mél jeden z nds vétsi slovo, to nemdme.
Zatim se nestalo, Ze bychom se neshodli,
preci jen spolec¢né fungujeme uz pét let, ale
kdyby na to doslo, pak by pfisel ke slovu
ten, kdo mé pfirozené nejvétsi pravomoc,
tedy akciondf. Ale doufam, Ze to nenastane,
v dohodé je sila.

Jak spolu vychdzite?
Petr: Mozna je to ndhoda, mozn4 stésti, ale
s Martinem médme podobné vidéni svéta, tedy
sdilime pohled na to, kam DNS smérovat.
Neni divod brousit mece a pfipravovat se
na vélku, kdyz budujeme mir.

Martin: Pfesné tak.

Vzdcnd shoda. Jste si také povahové podobni?
Martin: To je slozité. Kazdy z nds mél asi
jiné pldny a predstavoval si vSechno jinak,
ale béhem okamziku se vSechno otocilo. At
uz jsme ve vedeni spolecnosti byli ve tfech,
nebo ve c¢tyfech, vzdy jsme hledali shodu
a vzdycky jsme to dokézali. Pokud bychom
se néjak zdsadné odlisovali lidsky, tak by
to asi neslo ani pfedtim. Nastésti jsme si
povahové blizci a myslim, Ze tato véc je
spole¢nd pro vSechny zameéstnance DNS,
spolec¢né jsme vzdy vybirali samoziejmé
schopné a odborné znalé lidi, ale neméné
dulezité vzdy bylo a bude, aby konkrétni
lidé byli naladéni na stejnou vlnu. Lidé
musi fungovat uvnitf kolektivu jako jeden
tym, to bylo vzdy krédo DNS a dafilo se
to plnit, pak je také jednodussi zvladat kri-
zové situace.

TakzZe dlouhodobé Ize Fict, Ze si rozumite?
Petr: SnaZime se o to. (smich)

Pojd'me k zdkerné otdzce: Jak je na tom mo-
mentdlné DNS? Jak se DNS dafi?

Petr: Z pohledu ¢isel je na tom DNS nejlépe
za posledni ¢tyfi roky a doufdme, Ze v tom

¢erven 2015 | www.rmol.cz

Petr Kuli$

trendu budeme pokracovat. Ze tu ,lepsi ces-
tu“, kterou proklamujeme pod nasim logem,
dokdzeme poskytnout nasim zdkaznikium,
nasim dodavatelim a spolecné vytvofit lepsi
podminky pro nds vSechny. Divize ztstavaji
ve stejné podobé, chceme se proménit funkéné,
je to presné ta ,lepsi cesta“, jak pfinést vice
piilezitosti zdkaznikim. Z toho davodu jsme
se zacali vice obracet ke koncovému trhu, sna-
zime se vytvartet prilezitosti a ty poté spolec-
né se zakazniky naplitujeme. Roli hraje také
tlak vyrobct na pfimy byznys, tlak vyrobct
na konsolidaci prodejnich kandla, a to vse
mé dopad i na nds, jako distributora s pfida-
nou hodnotou, nebo projektového distributo-
ra. Diiraz na pfidanou hodnotu je klicovy -
bud musime poskytnout vice p¥ileZitosti, nebo
k nim musime nabidnout sluzby, které mohou
partnefi svym zdkaznikdm zprostfedkovat.
Snazime se akcentovat tyto dva pilife uvnitf
DNS, vedle produktovych divizi, které nabi-
zeji distribuci s pfidanou hodnotou, se snazi-
me jiz tfetim rokem rozvijet pfitomnost DNS
a partnerd na koncovém trhu.

Jak tézZké je vytvdaret nebo nachdzet
prileZitosti?

Petr: Je to jako délat ICT byznys v Cechach,
nic neni zadarmo. Rozpocty nejsou nafukovaci,
vliv maji ménové kurzy. Zdkaznici se naopak
snazi konsolidovat, ti nejvétsi pfesouvaji své
IT mimo Ceskou republiku. Firmy se zaéi-
naji soustfedit na cloud a rozvoj cloudovych
sluzeb, tim zase ubyva klasickym distributo-
rim byznys, licence se zacinaji pronajimat.
Potykaji se s tim vsichni distributofi na na-
Sem trhu, my jsme zvolili cestu prezence
na koncovém trhu, generovani piileZitosti
pro nase zdkazniky a tvorby sluZzeb s ptida-
nou hodnotou.

Abychom tomu sprdvné rozuméli, piileZitosti
vytvdrite pro vase partnery?

ROZHOVOR

Petr: Presné tak, ztstdvame stdle distributo-
rem, z DNS nen{ systémovy integrator. Chceme
pomoct nasim zdkaznikim.

Co si predstavujete pod pojmem piidand
hodnota?
Petr: Primarné by to mélo byt to stézejni, co
néds dokdze na trhu odlisit a pomoci nasim
zdkaznikim. Pfidanéd hodnota by se v§ak méla
projevit i ve vztahu k naSim dodavatelim,
¢ili pfindSet jim lepsi a vzdélanéjsi obchod-
ni partnery, ktefi dokdZou jejich produkty
na koncovém trhu udat. Redime projektovy
byznys a diky tomu mtzeme byt partnerem
i koncového zdkaznika, jsme schopni vétsi-
ho nadhledu nez jeden partikuldrni partner.
DokédZzeme brat infrastrukturu jako celek, po-
sklddat mozaiku, byt tim neutrdlnim bodem,
ktery dd dohromady pét obchodnich partnert,
tak aby bylo vysledné feseni funkéni.
Martin: Pfidand hodnota je feSeni problému.
Muze to byt problém financni, prodlouzeni
splatnosti, technicky zadrhel, marketingova
podpora, poskytnuti techniky v pfipadé na-
hlé havarie, konzultace nebo technické rady.
SnaZzime se nabidnout feSeni. Samoziejmé
umime dodat prakticky cokoliv z portfolia IT
vyrobct, ale uz je ddvno pry¢ doba, kdy to
stacilo. Ted je dilezité zjistit, kde je problém,
a vyftesit ho. Proto DNS pronik4 i ke koncové-
mu zédkaznikovi. To je cesta, na kterou jsme
se vydali pfed nékolika lety. Nasi ambici neni
byt lepsi nez reseller, chceme byt k dispozici,
kdyz se reseller ocitne v dzkych.

Pdnové, jak dlouho uz jste v IT?
Petr: J4 jsem nastoupil 1. ledna 1993 do IBM,
kratce po absolvovdni vysoké $koly a civil-
ni sluzby, takZe uz je to strasné dlouho, co
jsem v IT.

Martin: V oboru IT uz jsem také dlouho,
do Prahy jsem pfiSel v roce 1997 a za tu
dobu jsem nezménil triko, jsem jeden ze
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ROZHOVOR

zaklddajicich ¢lend DNS. S Petrem Poldckem
jsme za 18 let zazili samozfejmé doby lepsi,
byly i doby horsi, ale vzdy ta prace méla smy-
sl a smér. V historii DNS se daji vysledovat
Casové tuseky, pétiletky (smich), kdy se DNS
néjak proménuje. DNS vznikla jako americ-
ka ,company®, prvni roky byla DNS pobocka
zahrani¢ni firmy s jinym systémem fizeni,
reportovanim do Miami a klasickymi korpo-
ratnimi plusy i minusy. Pak nase matefskd
spolecnost zkrachovala a nastupovalo druhé
obdobi - osamostatnili jsme se, ziskali jsme
veétsi volnost, ale i odpovédnost a zacali jsme
budovat silného lokalniho IT VAD distributo-
ra. Stabilni rtst a rozvoj pfibrzdila finanéni
krize v roce 2008, byli jsme nuceni reagovat
na trh, na konkurenci, na zmény v celém IT
odvétvi, a to bylo dalsi, svym zptisobem zaji-
mavé a poucné obdobi v historii DNS. Proto
jsem tu tak dlouho, neustdle se méni firma
ijeji okolf a jsou tu pro mé nové a nové vyzvy,
nen{ to, jako bych stal 18 let u pdsu a busil
kladivkem do jedné kovadliny. To bych ne-
zvladl. (smich)

Za tu dobu, co jste v IT, co vnimdte jako tu
nejvétsi technologickou zménu?

Petr: Asi nejde fict jednu nejvétsi zmeénu,
trh se neustdle vyviji, nastésti ne v kru-
hu, ale v jakési spirdle a jde neustale d&l.
Vzpomindm na zlaté Casy na strané dodava-
telského Tetézce, kdy jsem byl jeste v IBM,
nic tady nebylo, cokoliv se dovezlo, to se
okamzité prodalo. Téméf vsechno se budo-
valo na zelené louce, sdlovych pocitact tady
nebylo mnoho, byly konsolidované, centrdlné
fizené v nékolika mdlo podnicich vypocetni
techniky rozprostfenych po celém tehdejsim
Ceskoslovensku. Trh se zadal saturovat, pfich4-
zely nové véci, kdyz jsem byl na vysoké skole,
neexistovala PC, vytvéreli jsme si vlastni in-
tegra¢ni a sumacni prvky, abychom dostali
né&jaké vysledky, vypocty. Prosel jsem si cely
ten cyklus, byl jsem u nédstupu outsourcingu,
cloudu, IT se neustédle vyviji, postupuje do-
predu, tézko odhadnout, kde budeme za pét
let, vybrat jen jednu technologickou inovaci
si netroufnu.

Martin: Neustdle pfichdzeji nové inovace, to
je to, proc¢ je IT tak atraktivni. Proto je v IT
i tak malad oborova fluktuace, drzi se komu-
nita lidi, kterd rotuje. Je to obor, kde je neu-
stdle néco nového, a to je i pro lidi zajimavé.
Je urcity typ lidi, které to oslovuje a ktefi to
vyhledévaji. Je to trochu droga. Ja si pamatu-
ji na Casy s Atari, nebo kdyz jsem na IQ 151
rozbéhdval Karla. Nebo prvni mobilni telefon,
ktery se mi dostal do ruky - ,véc“ s antén-
kou a strasné jsme se divili, ze Sly posilat
textové zpravy, to byl vrchol! A podivejte se
za 15 let, kde jsou mobilni telefony a co vSech-
no umi. Zkuste se zamyslet, kam se to posu-
ne za dalsich 15 let. To je pro nds prakticky
nepfedstavitelné, véechno jde v IT tak rychle
dopfedu, ze za dalsich 15 let se ndm nase déti

__14 i Reseller Magazine |

Martin Skalik

a vnuci budou smat, co jsme v kvétnu 2015
povazovali za vrchol.

Petr: A neni to jen technika, méni se
i lidé. Pamatuji si, kdyZ prvni korporace za-
cali zaklddat obchodni kandly, odklanét se
od pfimého prodeje, protoze jej uz nestihali
odbavovat, zacali vznikat pfimi partnefi, poté
distributofi, ktefi se mohli specializovat, part-
nefi se specializovali, pak jich zase ubyvalo.
Ted sledujeme trend opacny, korporace kon-
soliduji prodejni kandly, néktefi se pfiklani
k pfimému prodeji a kdo vi, jestli za pét let
bude vtbec distributor jako Zzivocisny druh
existovat.

To je otdzka, kterou se dokonce bojime po-
klddat...

Martin: Pfijde zména, vyvoj nezastavime.
Kdo by pfed 15 lety ¢ekal, Ze Microsoft pfijde
s produktem, jakym jsou Office 365, nebo tfeba
ze bude jesté existovat Apple a navic se stane
lidrem. Z DNS se mutze v ndsledujicich letech
stdt néco, co jesté dnes nedokdZeme poradné
pojmenovat, tieba to bude pofad distributor,
nebo hybridni distributor, nebo zcela novy
typ IT spolecnosti, ale pokud se budeme dél
vyvijet a reagovat na stav trhu, tak si misto
urcité vzdycky najdeme.

Tieba nds cekd néjaké spojeni distributord,
jak to zndame od velkych korporaci.

Martin: Konsolidace mtize nastat i na tomto
trhu. Pro¢ ne? Na trhu se muze objevit financ-
né silny a dominantni hrac, ktery ovlddne
néjakou cést trhu, pfipadné dojde k fizi dis-
tributort z divodu vzdjemné prospésnosti —
roz§iti se portfolio produkti, rozsitite se teri-
toridlné, ziskate nové zdkazniky a vzhledem
ke snaze IT vyrobcu zkracovat prodejni kandl
a nabizet sluzby pfimo na koncovy trh, se dé
opravdu pfedpoklddat, Ze distribu¢ni trh se
nejen u nds, ale i celosvétove, zméni.

Meéli jste uz nékdy pocit, Ze vam néjakd tech-
nologie nebo trend nic nei'ikd? Ze uz jste
na ni staii?

Petr: Za firmu urcité ne, ale osobné se
snazim pouzivat takové technologie, které
jesté zvladnu.

Martin: J4 potfebuji, aby mi technologie
néco prindsely. Vladnou socidlni sité, Facebook,
Twitter, fenomén youtubert a upfimné mné
osobné tyto technologie uZzitek nepfindse-
ji. Ale bojim se, Ze mé to jednou dobéhne.

Nemdte nékdy strach nebo paranoiu, Ze nds
technologie sleduji?
Petr: Zdilezi na kazdém z nds, nakolik se
nechd pohltit a jaké informace o sobé po-
sild online do svéta.

Martin: Obklopuje nds plno ldkadel, doba
s sebou nese potfebu dét o sobé védét, nebo
nékoho sledovat. Myslet si, Ze nds nikdo ne-
vidi, je dnes naivni, ale pofad si myslim,
ze Clovék technologie spise vyuzivd, nez
zneuziva. Informace, které o nds ale né-
kdo sbiré, jsou jen statickymi informacemi.
Pokud mate Cisté svédomi, tak neni potfeba
propadat panice.

Petre, vy pry béhdte maraton, jak jste
k tomu prisel?

Petr: Letos jsem ubéhl svij prvni maraton,
dlouho jsem béhal pilmaraton. Nasel jsem
v béhdni cestu, jak si vycistit hlavu, jak néco
sdm se sebou délat, abych neztrouchnivél
za notebookem a na pracovnich schtizkéch,
takZe je to pro mé relaxacni kira, odreago-
vani. S praci musi byt v rovnovaze také ro-
dina a konicky, jediné pak ¢lovék muze sdm
se sebou vyjit. Prazsky pulmaraton byl mym
desdtym, tak jsem si troufl i na maraton.

Martine, vy mdte néjaky podobny konicek?
Martin: Spis podobnou filozofii, i ten kdo
ma praci, kterd ho uspokojuje, a je spoko-
jeny v rodinném zivoté, potfebuje néjaky
konicek. Ja jsem kdysi zacal chytat ryby,
vratil jsem se k tomu a objevil v sobé tro-
chu odvahy k dobrodruzstvi. Na doporu-
¢eni zndmého jsem pred par lety navstivil
Mongolsko, nddhernou zemi, lidé jsou tam
vieli, kamaradsti, srdecni, stra$né rad se
do civilizaci nezasazenych oblasti vracim.
Uz i tam bohuzel zac¢inaji pronikat moder-
ni technologie, potkat pastevce s mobilnim
telefonem za pasem neni vyjimka.

Zdvérecnd otdzka, hovoril jste o cyklech,
kterymi DNS prochdzi, co cekdte ddl, kam
byste chtéli, aby se DNS ubirala?

Martin: Zacala ndm novd éra. Lidi jsou
pozitivni navzdory tomu, co se stalo, napla-
novali jsme si pro tento rok pomérné silny
rust, v8ichni tu vyzvu ptijali. Jdeme vstfic
dalsi pétiletce. (smich)

Petr: Do budoucna musime pfijit s nécim
novym, nebudeme jen prezivat a pfizpisobo-
vat se. Véfim tomu, Ze se ndm to s pomoci
nasich kolegti a partnert, jak dodavateld,
tak odbératelti, podafi. |
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PREHLED TRHU

Cesky trh monitoril bez TV tuneru a webkamer podle GfK

Trzby za monitory' rostou. Za rok 20142 se ve sle-
dovanych distribuénich cestach? zvedly o 6 %
i pii stagnujici poptavce. Také prvni dva mésice
leto$niho roku skongéily obratové u meziroéniho
pfiristku. Tahounem trhu byly i nadale vétsi ihlo-
pficky — modely s displejem od 24".

Za ozivenim trhu monitord je patrny i pfiz-
nivy vyvoj kli¢ovych komodit sektoru IT:
stolnich a pfenosnych pocitact a také table-
ti. Konkrétné prodej stolnich pocitaci do-
sdhl v kusech za minuly rok 15,5% ndartstu,
dvouciferné rostl po celou druhou polovinu
minulého roku.

Poptdvka po monitorech se vloni zvysila
o necelé procento, zatimco obdobné srovna-
ni pfed rokem vykdzalo jesté pokles - témét
o desetinu. Od loniského dubna se jiz prodej
monitortt pohyboval meziro¢né v kladnych
¢islech, vyjimkou byl pouze listopad (z du-
vodu vy$sich prodeju v roce 2013 podpofe-
nych intervenci CNB). Také letos, v lednu
a unoru, se objemovy prodej ve srovnani
s pfedchozim rokem déle zvysil, a to v fadu
jednotek procent.

Zajem o vétsi uhlopficky trva
Pokles prodeje postihl vloni mensi displeje -
do 24", které vSak pokryvaly jesté 55% cel-
kového objemu skupiny. Druhou ¢ést trhu -
rostouci - utvdrel sortiment s thlopfickou
zacinajici na 24", ktery se do celkovych lon-
skych trzeb promitnul z 60%, v prosinci po-
kryl dvé tfetiny obratu.

Prodej monitort s displejem 23" v objemu
meziro¢né klesl o 4%, avsak v hodnoté diky

MONITORY BEZ TV TUNERU
Velikost uhlopficky

Prodej v ks/%
2013:2014

-33%

Panelovy trh GfK/Ceska republika

ndrustu primérné ceny* stagnoval. Ta pfedsta-
vovala vloni ¢dstku 4 300 korun®, o 200 korun
vy$$i nez v predchozim roce. Do celkovych
trzeb se tento sortiment promitl z desetiny.

Vyvoj cen

Kupujici zaplatili za monitory bez TV tuneru
v primeéru 4 600 korun, coz bylo o 200 korun
vic nez v roce 2013. Rist pramérné ceny celé
komodity generovaly prodeje drazsiho segmentu.
Ten se vSak ve srovndni s pfedchozim rokem
prodéval obvykle za cenu nizsi. U 24" mode-

2013/2014
Prodej v ks/%

Prodej v K&/%
4 2013:2014

4 se prumérnd cena snizila z 5 200 korun
na 4 700 korun, vétsi displeje také zazna-
menaly pokles, konkrétné o 1 300 korun,
na ¢astku 11 000 korun. Tento sortiment
se dokonce v prosinci proddval primeérné
za cenu uz tésné pod 10 000 korunami.

Technické parametry

Vétsina nabidky monitord bez TV tuneru
jiz zahrnuje vyrobky s LED podsvicenim,
jejich podil na celkovém objemu dosdhl
vloni 98%, o sedm procentnich bodu vice
nez v roce 2013.

Monitory s HDMI rozhranim pro pfenos
nekomprimovaného obrazového a zvuko-
vého signdlu v digitdlnim formétu pokryly
40% celkové poptavky. Meziro¢né jejich
objemovy podil vzrostl o deset procentnich
bodt. V priméru za né kupujici zaplatili
v minulém roce 5 600 korun.

Podil monitord s integrovanymi repro-

duktory se stabilné pohybuje okolo tfeti-
ny celkového objemu, obratové vsak podil
mirné vzrostl - na 38%. Primeérnd inves-

-10% m 2 10%
oy tice do tohoto typu vyrobku pfedstavovala
4%I u ;i"avétéi 0% Gdstku 5 400 korun.

Mezi nejproddvanéjsi patfily i vloni mo-
nitory s rozlisenim 1 920 X 1 080, které
pokryly tii ¢tvrtiny celkové poptavky (v hod-
noté dvé tfetiny).

21%

100 % 100 %

100 %

Prvni dva mésice v kladnych éislech

Zacatek letosniho roku ukdzal také na piiz-
nivy vyvoj trhu monitorta bez TV tuneru -
0 6% se zvedla oproti stejnému obdobi

Struktura a vyvoj trhu jednotlivych segmentd LCD monitord bez TV tuneru dle velikosti thlopficky displeje v objemu (vlevo) a v ob-
ratu (vpravo) ve sledovanych distribuénich kanalech v Ceské republice v obdobi I-XIl 2013 a |-XII 2014 (struktura trhu) a za rok
2014 ve srovndni s rokem 2013 (vyvoj)
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WEBKAMERY
Vyvoj primérné ceny
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Panelovy trh GfK/Ceska republika

XI1'2013 - Xl 2014
Prodej v ks/%

06/2014 07/2014 08/2014 09/2014 10/2014 11/2014 12/2014

OsIP 7.506 5.977 6.001 6.329 6.696 6.769
¥V bez IP 677 606 604 656 580 675
@Wwebkamery celkem1.243 1.368 1.277 1.512 1.619 1.521
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5.238 5.346 4.712 4.898 5.865 4.632 5.745
703 710 716 820 843 1.073 1.232
1.633 1.549 1.456 1.477 1.614 1.554 1713

Vyvoj primérné ceny webkamer a jejich provedeni s a bez IP v karundch ve sledovanych distribuénich kanalech v Ceské republice

v obdobi od prosince 2013 do prosince 2014

pfedchoziho roku poptdvka, obrat narostl
o desetinu. V priméru se monitory proda-
valy za 4 700 korun. Sortiment s disple-
jem 24" a vétSim pokryl uz pfes polovinu
celkového objemu trhu, v hodnoté dvé tie-
tiny. Mezirocné vzrostl u téchto vétsich
displeju jak objem, tak i hodnota prodeje.
V prameéru se vyrobky s thlopfickou 24"
proddvaly za 4 800 korun, vét$i nez 24"
za 10 200 korun.

Cesky trh webkamer

Trzby za webkamery rostou. Za rok 2014
se zvysily v panelovém trhu o pétinu, za-
timco mnozstevni prodej se snizil takrka
0 20%. Objemovy podil webkamer s IP
narostl na 15 %.

Skupinu webkamer utvafi dva nadale od-
lisné se vyvijejici segmenty - a to pristroje
velmi jednoduché (bez IP) a levné urcené
pro chatovan{ pfes internet, a naopak vyrob-
ky s IP. Ty jsou schopné jak samostatného
provozu, tak i digitalizace a komprimace
videosigndlu a jeho distribuce do pocita-
Cové sité.

Podil webkamer s IP narostl meziro¢né
o pét procentnich bodt. Primérnd cena téch-
to vyrobku se za posledni rok také mirné
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zvysila. Poptdvka po modelech bez IP naopak
znatelné klesla, datilo se spiSe drazsimu sorti-
mentu a primeérnd cena se meziro¢né zvedla
na 800 korun. V prosinci 2014 se webkamery
s IP prodavaly primeérné za 5 700 korun, bez
IP za 1 200 korun.

Technické parametry
Z celkového poc¢tu webkamer prodanych vloni
na ceském trhu tvorily pfistroje s digitdlnim
zoomem 30%, meziro¢né doslo k mirnému
zvyseni jejich objemového podilu.

Vyrazné rostouci trend vykazaly také modely
s vy$$im rozlisenim videa, konkrétné od 1,2 Mpx.
Ty se na celkovém objemu skupiny podile-
ly takika ze 40%, a vzhledem k vy$si cené
tohoto sortimentu se na celkovych lonskych
trzbach odrazily 60%. Na konci minulého
roku - v prosinci - jiz tento segment obsahl
v objemu pfes polovinu prodeji, v hodnoté
piekonal 70%.

Vyvoj na zacatku letoSniho roku
V prvnich dvou mésicich letosnitho roku se
webkamer prodalo zhruba stejné jako pred

PREHLED TRHU

rokem, obratové doslo ke zvyseni o necelych
40%. O prirtustek v hodnoté se zaslouzily jak
modely s IP, tak i ty jednodussi. Objemovy
podil sortimentu s IP dosahoval za leden
a dinor 15%, coz v hodnoté odpovidalo 52%
podilu na trhu.

Modely bez IP se v iivodu tohoto roku pro-
dévaly praumérné za 1 000 korun, coZ ve srov-
ndni s pfedchozim rokem znamenalo zvySeni
zhruba o 400 korun. Primérnd cena webka-
mer bez IP pfekrocila hranici 1 000 korun
uz vloni v listopadu a v rizné mife se nad ni
udrzela i v letosnich prvnich dvou mésicich.

Poznamky:

U Text pojedndvéd pouze o monitorech bez TV tuneru.

% Neni-li v textu uvedeno jinak, pak meziro¢ni srovnani zname-
na obdobi I-XII 2014 vs. I-XII 2013.

Sledované distribuéni kanaly:

CES - Consumer Electronic Stores - prodejny spotfebni elek-
troniky a fota;

CS - Computer Shops - prodejny zaméfené na prodej produkti
vypocetni techniky, zejména PC, monitory, tiskarny, komponen-
ty PC apod., pfi¢emZ jsou orientovdny pfedevsim na soukromé
zakazniky;

MM - Mass Merchandisers - obchodni domy, hypermarkety,
Cash & Carry a nespecializované cisté internetové obchody;
OER - Office Equipment Retailers - obchody kanceldiské
techniky;

SH - System Houses - firmy zabyvajici se obchodem s vypocet-
ni technikou, ale s vétsim dirazem na dalsi sluzby, instalace,
vyvoj SW apod., jsou zaméfeny na firemni zdkazniky;

TCR - Telecommunication Retailers - prodejci telekomunikac¢-
nich produkta.

% Vézena poétem prodanych kusi.

9 Primérnd cena zaokrouhlena na stovky korun.

GfK Czech, oddéleni Consumer Choices, kontinudlné moni-
toruje trh se zbozim dlouhodobé spotfeby v Ceské republice
a na Slovensku metodou panelového vyzkumu. Jeho zdkladem jsou
pravidelné zjistované tidaje o prodejich koneénému spotiebiteli ze
stdlého reprezentativniho vzorku maloobchodnich prodejen. Vice
na www.gfk.com/cz, piipadné kontaktujte Zderika Bartu, Consumer
Choices Directora CZ&SK (zdenek.barta@gfk.com).

Zdroj: Zdenék Bdrta, Consumer Choices
Director CZ&SK, GfK Czech
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Ohlédnuti za minulym rokem

Pavel Straslipka (HP): Trh se storage obecné
klesa, je to vidét na Cislech vyzkumnych agentur.
Nasi spoleénosti se vSak v minulém roce dafilo,
ato jak v celkovych Gislech, tak v uvadéni novych
produktl na trh. Také pozoruji, Ze byznys se drobi -
pocet zakazek se zmenSuje, proto je jich k dosa-
Zeni stejnych ¢isel nutno splnit vice.

Ales Dvorak (Fujitsu): Pres klesajici trh se Fujitsu
dafi rlst. Zazivame oziveni diky nasi flexibilité
a schopnosti oslovovat i malé partnery. Proto pa-
nuje pfi ohlédnuti za minulym kalendarnim rokem
a zaCatkem soucasného spokojenost.

Jan Jiskra (NetApp): KdyZz bych mél hodnotit
fiskalni rok 2015, pak Slo jednoznaéné o nejlspés-
né&jsi rok v nasi historii. Na éeském a slovenském
trhu jsme rostli dokonce v dvoucifernych ¢islech.

Pavel Zachensky (WD): VétSina dat migruje
do cloudu, coZ se projevilo i u nas - zdvoj- az
ztrojnasobili jsme pocet produktl v portfoliu ur-
¢enych pro cloudova feseni. Poptavka po nich je
obrovska, a proto rosteme a vnimame uplynulé
obdobi pozitivné.

Miloslav Bejéek (Avnet): Minuly rok se odehral
ve znameni navratu na ztracené pozice, o které
jsme v minulosti pfisli. O rlistu bych nehovofil, spise
chceme udrzovat - vykony jsou upracovanéjsi, trh
je saturovanéjSia zménu k lepSimu neocekavame.

Marek Pavlik (DNS): U Dellu je situace trochu
jina, protoze v jeho obchodnim modelu vyrazné
roste podil distribuce. O¢ekavani z minulého roku
byla naplnéna a pro letoSek jsou pfipraveny zas

o trochu vyssi cile.

Co chtéji jednotlivé segmenty

Pavel Zachensky (WD): Nejmensi i nejvétsi za-
kazniky na trhu spojuje poZzadavek na co nejvétsi
kapacitu za co nejmensi cenu. Mérnou jednotkou
se stala cena za gigabajt. Pro segment SMB jsme
uvedli dvé nové rady disk(, kterym se velmi daff,
a vtomto segmentu jsme vyrostli 0 30 %. Enterprise
pak pofizuje Ulozisté skutecné jen na ukladani,
¢asto vSak bohuzel pro nas poptavaji i SSD dis-
ky. Obecné se zvySuje kapacita diskll - nedavno
jsme uvolnili Purple disk o kapacité 6 TB, ktery je
ureny pro kamerové systémy, coz je velmi per-
spektivni oblast trhu.

Ales Dvorak (Fujitsu): Nase portfolio zahrnuje
UpIné vSechny segmenty, takZze mam dobré srovnani
a jsme schopni pokryt veskerou poptavku. Casto
se nam stava, Ze zakaznik z vyssiho segmentu
poptava mensi feSeni - musime se proto hodné
bavit se zakazniky a vysvétlovat jim, Ze sice uSetii,
ale pro jejich prostredi, které vyzaduje 24hodinovy
provoz, nejsou poptavana reSeniv podobé malych
NAS viibec vhodna. Segment SMB je specificky
tim, Ze chce dostat co nejvice funkcionalit z en-
terprise feseni, ale za cenu a v provedeni pfesné
pro né. Popsal bych to jako hledani kompromisu.

Pavel Straslipka (HP): Zacal bych tim, Ze musi-
me definovat SMB zakaznika. Podle IDC je to cely
trh v Ceské republice - mimo velkych korporaci.
Z mého pohledu chce SMB zakaznik spolehli-
vé feseni s pridanou hodnotou, nejde vylozené
po cené, chee si celé ICT zjednodusovat. Reseni

KULATY STUL

pro n€j musi umét snapshoty, integrace s VMware,
vzdalenou replikaci... Pokud chce zakaznik fese-
ni pro kamerovy systém, vétSinou si poridi inte-
grované s rliznymi vychytavkami. Pokud se ale
nebavime jen o storage, ale ¢isté o ukladani dat,
pak je fada zakaznikl schopna uspokojit svoje
potfeby interné - na serverech. Pak nastupu-
je softwarové definovana storage - ale pozor,
i od té chce zakaznik pfidanou hodnotu, kterou
jsem popisoval. Co jsme vidéli pfed deseti lety
v segmentu enterprise, se nyni pfesouva do entry
a SMB segmentu.

Jan Jiskra (NetApp): V Cesku je SMB zakaznik
definovan jakozZto odbératel entry a mid-range re-
Seni. V NetAppu vyuzZivame jeden operacni systém
pro vSechny segmenty a specialné pro SMB jsme
uvedli fadu E-Series - poskytuje levnou a rych-
lou kapacitu, s ¢imzZ jsme se, z pohledu Gspéchu
na trhu, trefili.

Marek Pavlik (DNS): V nasich podminkach je
SMB segment z pohledu potencialu a potieb vy-
razné mensi nez v zapadni Evropé. Dell se proto
snazi prichazet na trh s feSenimi, kterd nazyva
konvergovana. Zjednodusené: Jsou to krabice,
ve kterych je server, Glozisté a sitova konektivita.
Tento rok také vychazi novy produkt, ktery kon-
vergovany pfistup posouva do vyssiho segmentu.
Z pohledu zkuSenosti: nasi zakaznici hodné slysi
na tzv. scale out feSeni, které bude moci rlst pfi
dalSim rozvaoji jejich podnikani, cozZ je oblast, které
se bude Dell do budoucna hodné vénovat.

Miloslav Bejcek (Avnet): Nasi partnefi ope-
ruji prevazné na SMB a vy$Sim trhu, cozZ je
hodné saturovana oblast. Dfive nebo pozdéji
se kazdy zakaznik zacéne pidit po nakladech na svou
storage, zejména po téch provoznich. A v ten
moment pfichazi do hry partner s distributorem
v zadech, kdy zédkaznikovi vysvétli, pro¢ neni Gpl-
né vhodné z(stavat u Sest let starého, byt funkc-
niho feSeni.

Kdy se prod4 nejvice storage

Ales Dvorak (Fujitsu): Je zajimavé, Ze prode;j sto-
rage je vice ¢i méné rovhomérné rozloZen po celé
obdobi roku.

Pavel Straslipka (HP): Rovhomérné rozlozeni
prodeju je asi cilem nas vSech, nicméné u HP pro-
dej storage kopiruje klasickou kfivku, ktera zde
byla mnohokrat zmifovana.

Jan Jiskra (NetApp): Zaznamenali jsme vyrov-
nany rok se silnym ¢tvrtym ctvrtletim, kterému
pomohlo utraceni statni spravy, coz je trend,
ktery se pomalu zméni. Statni instituce uz totiz
mohou snaze prevadét prostiedky do dalsiho ka-
lendafniho roku.

Pavel Zachensky (WD): Disky se nastésti pro-
davaji cely rok, ale obdobi ¢tvrtého a ¢asteéné
prvniho Ctvrtleti je stéle nejsilnéjsi. Ostatni obdobi
jsou zavisla na probihajicich tendrech.

Marek Pavlik (DNS): Stava se nam casto, Ze
projekty a tendry - ity z EU - se ndm nepfijemné
protahuiji, a je ¢im dal tézsi predikovat, kdy a co
vam pfinesou.

Miloslav Bejcek (Avnet): Klasické kalendarni
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Ud4élosti na trhu — co ovliviiovalo
tvorbu a prodej vydélku

Ales Dvorak (Fujitsu): Jednoznacné kurz koruny,
eura a dolaru. Nase firma dokonce zavedla pfisnéj-
Si pravidla pro chovani vici kurzu a sledujeme jej
daleko Castéji nez dfive. Pokud se jde do tendru,
ktery je dlouhodobéjsi, hledame zpUlsob, jak se
pojistit, a 0 pomoci pro partnery jedname i s na-
Simi distributory.

Jan Jiskra (NetApp):
Poskytnéte zakaznikovi
svobodu migrovat data!

Stépan Feik (Reseller Magazine): Pomahaji
tedy distributofi resellerim? Jak?

Miloslav Bejéek (Avnet): Casto na sebe bere-
me riziko s kurzem spojené. Zakaznici byli obecné
navykli, Ze cenova hladina se jen a jen snizuje, ale
zakazkami. Tehdy jsme nastoupili my, distributofi,
ktefi jsme méli silu vzit rozdil na sebe a resellerdm
pomoci. Nenito tak, ze bychom uhradili rozdil, ale
mame nastroje, jak pomoci.

Marek Pavlik (DNS): Je skute¢né potieba part-
nery podporovat vice nez v minulosti. Nejen pro-
duktové, ale i kurzové. Samoziejmé nikoli ploSné,
ale pouze v pripadech, kdy to dava smysl.

Pavel Straslipka (HP): U rychloobratkového pro-
deje se kurz a jeho zmény neprojevil. Projektovy
byznys v§ak zasahl - dlouhodobé zakazky jiz ne-
jsou vyhodou a vyrobci nadale nejsou schopni
ve vSech pfipadech garantovat ceny. Situace plati
v celé Evropé.

Jan Jiskra (NetApp): Vykyvy kurzu jsou véc
k zamysleni a k diikladné analyze. Jsme dolarova
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firma, ale v Ceské republice prodavame v eurech
a nijak negativné nas posuny kurzu neovlivnily. Je
ale mozné, Ze kdyby byla parita dolaru vici euru
stabilné&jsi, nas vysledek by byl jesté lepsi.

Pavel Zachensky (WD): Vedeni na nas hodné
tlaci, abychom méli flexibilni sklady, detailné sle-
dovali kurz. | kdyzZ se lidé snaZi nakupovat v eu-
rech, potkaji se s vykyvem. Pro nds znamena kurz
obrovsky problém.

Chovaéni a potfeby zdkazniki

Ales Dvorak (Fujitsu): Rozhodné doslo ke zméné.
Vétsi a chytrejSi systémy obecné zlevnily a pro-
deje narustaji. KdyZ porovnam situaci u serverd
v letech 2007 a 2008, tak nejprodavanéjsi byl
zakladni model. Dnes jsou to rackové servery
s vyS§im vykonem. To samé plati o storage, kde
je architektura podobna.

Jan Jiskra (NetApp): Zac¢inam vnimat oZiveni
na éeském trhu - zakaznici se jiz prestali bat in-
vestovat do vétSich projektd, které dlouho odkla-
dali. Vyrazny posun zaZiva trh i v oblasti adopce
flash storage v Ceské republice i na Slovensku.
Drive to byla nedostupna komodita, nyni uz jde
0 cenoveé velmi pfFiznivé feseni i pro SMB. Neméli
bychom opomenout ani softwarovou stranku véci,
protoZe funkcionality tfeba VMware jsou ¢im dal
pokrocilejSi a zajem o ,hloupéjsi“ feSeni upada.
Softwarové definovana storage je velkym trendem.

Pavel Straslipka (HP): Tradiénim produktem
pro SMB je HP 3Par - a dnes uzZ neni produktu,
ktery bychom neprodali bez flashové kapacity.

Pavel Straslipka (Hewlett-
-Packard): Jsme partner-
ska firma, prijdte k nam
nebo k nasim distribu-
torum, radi pomdizZeme.

Zakaznik chce vétsinou hybridni flash a nejde
mu jen o vykon, ale chce i pfidanou hodnotu.

Marek Pavlik (DNS): Realita je velmi pfijem-
na a budoucnost jesSté lepsi. Vyrobci se snazi si
opravdu konkurovat a délaji zakaznik(m velmi
atraktivni nabidky. Segment SMB z pohledu
technologie prodluZuje Zivotnost na ¢tyfi az pét
let, a proto zadkaznik ¢asto voli hybridni feseni.
| Dell uz osazuje vétSinu storage SSD disky.

Miloslav Bejéek (Avnet): Trend SSD diskl
nabira na sile, ale zacalo to az letos. Pricinu
bych vidél ve snaze vyrobcl prenaset vyhody
enterprise feSeni napfi¢ segmenty. Jsme v si-
tuaci, kdy o flashové technologii vétSina zakaz-
nikll readlné uvaZzuje jako o zakladnim kamenu
pro svou storage.

Marek Pavlik (DNS): Casto se nam pfi jedna-
ni a instalaci s feSenim Dell u zakaznika stava,
Ze jeho problém neni pomalé diskové pole, ale
Spatné napsana aplikace, které pomuze pravé
jen SSD disk.

Pavel Straslipka (HP): Zrychluje se nejen IT,
ale i my samotni. Tlak na rychlost je obrovsky
a je vdude. To je mozZna pficina trendd jako SSD
nebo adorace flashe.

Ales Dvorak (Fujitsu):
Spolupracujte s vyrob-
cem, ktery nabizi nej-
Sirsi portfolio na trhu -
s nami!

Cloud a jeho vliv na byznys se
storage

Jan Jiskra (NetApp): Cloud je soucasti nasi
strategie! JakoZto Cisté na storage orientovana
firma nemame tendence poustét se do budovani
vlastniho cloudu, tak velmi Gzce spolupracujeme
s velkymi providery. V lonském roce jsme pfrisli
s celou fadou oznameni a technologii, které
smérfuji k integraci naseho feSeni do hybridni-
ho cloudu. Dame tedy zakaznikim moznost si
vybudovat privatni cloud s pfipojenim k verej-
nému poskytovateli. Jsme propojeni s Amazon
Cloud Services nebo s Microsoftem. Umime
nabidnout mozZnost migrace dat, a to zvySuje
loajalitu zakaznikl k ndm - ocenuji svobodu,
kterou jim nabizime.

Pavel Straslipka (HP): Pokud jde o cloud pri-
vatni, pak to znamena, Ze chci své soukromé
datové centrum, kde je storage jednou z kompo-
nent celého feSeni. Jde o automatizaci serverli
a UloZisté a platformy, kterou nad feSeni umistim.
V HP jsme na to pripraveni s platformou Helion
OpenStack. O takovato feSeni maji zakaznici
velky zajem! Druha véc je cloud verejny, kdy se
predpoklada, Ze zakaznik chce rychlost a mo-
bilitu. Poéita se s tim, Ze data budou vyvedena
ven z firmy, cozZ je zasadni prekazkou pro Ceské
firmy. Boji se.

Ales Dvorak (Fujitsu): Jsme dodavatelem
pro néktera cloudovéa centra v Ceské republice,

>
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takze jej nevnimame jako hrozbu. Dokonce mame
vlastni cloud ve vlastnich centrech, ktery zakazni-
klim nabizime. Nase zasadni vyhoda je, Ze data
nejsou umisténa na Gzemi USA, Cili nepodléhaji
americkému pravu, ale konkrétné némeckému. Je
naprosto vylouéeno, Ze by se k datim zakaznika
kdokoli dostal. SluZzbu nabizime i pfes partnery.

Pavel Straslipka (HP): Vefejny cloud je nepfitel
resellera - pokud po ném jeho zakaznik zacne
Silhat, mé&l by partner zmobilizovat sily a zaéit s nim
velmi aktivné na toto téma komunikovat a feSit.
Zménit tradiéni infrastrukturu za cloudovou je
jednoduché. Velmi jednoduché...

Cesko, Slovensko, svét

Jan Jiskra (NetApp): Slovensky trh nas velmi pfi-
jemné prekvapil, rozdil oproti ceskému je témér
smazan a vidime, jak pfibyvaji velké enterprise
projekty a nakupuje i statni sprava. Cesi mi v pfi-
jimani novych technologii pfipadaji konzervativ-
néjsi, Slovaci naopak progresivnéjsi a resellefi
tam mezi sebou obecné vice soupefi.

Ales Dvorak (Fujitsu): Na Slovensku se nam
dari Gspésné nabizet i fFeSeni pro high-endovy seg-
ment, se kterym jsme v Cesku neuspéli. Byznys je
tam obecné vice orientovan na vztahy a Slovensko
nadm v &islech roste stejné jako Ceska republika.

Pavel Straslipka (HP): Pokud jsme tu hovofili
o tom, 7e Ceska republika zagina adoptovat flash,
pak v Evropé jde o naprosty boom! Cesky zakaznik
chce hybridni systém, dal na zapad uz nakupuje
all-flash FeSeni. Je ale pravda, Ze nas trh a nasi
zakaznici jsou Uplné jini a maji jiné potreby. Kdyz
vidim, co se déje v Americe nebo v zapadni Evropé,
jen smutné pokyvam s tim, Ze u nas to bude tak
za rok, moZna za dva.

Miloslav Bejéek (Avnet):
Distribucni retéz nepretrh-
neme a ha misté jsou slova
Freddieho Mercuryho -
Flash, savior of the uni-
verse.
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Miloslav Bejéek (Avnet): Dodal bych k Pavliové
tezi jesté jeden podstatny fakt: Zapadni zakaznici
nez nasi, ktefi 0 moznostech vic premysleji a sa-
zeji spise na inteligentni tierovani mezi klasickou
a flashovou ¢asti.

Pavel Straslipka (HP): Je pravda, Ze maiji vice
penéz, ale opravdu trvdm na tom, Ze hlavni pfici-
na tkvi v konzervatismu zakaznika. Trendy, které
dnes vnimame u velkych zadkazniku, se pfesunou
postupné nize a kompetence budou pfi obsluho-
vani nezbytné.

Marek Pavlik (DNS):
Dell a DNS jsou pro vas
spravna volba - mame
co nabidnout vam i vasim
zakaznikum.

Vé&stirna — aneb doporudeni
do budoucna
Pavel Straslipka (HP): Partner by se mél prede-
vS§im specializovat. At se vzdélava, nabizi sluzby
s vysokou odbornosti a skute¢né vynika v posky-
tovani feSeni na miru.

Marek Pavlik (DNS): Kazdych pét let dojde
k ,zesloziténi“ infrastruktury a zvySeni narokl
na partnera. Proto vnimam, Ze je velmi dulezité,
aby se partnefi zabyvali technologiemi jesté vice
nez dosud. Kdo zaspi, ztrati pozici u zakaznika,
protoZe muZe v neznalosti nabidnout nevhodné fe-
Seni. Vyrobci poradaji fadu Skoleni a kurz(, cesta,
jestli vibec a jak se specializovat, je kazdému ote-
viena a resellefi by o ni méli minimalné uvazovat.

Jan Jiskra (NetApp): Flash technologie bude
dominantnim tématem do konce roku. Partnefi
by se méli pfipravit na jeji nastup - a to tak, ze
pochopi a nauci se potreby svych zakazniki a ak-
tivné jim s nasazenim flashové storage pomohou.
Dale bude urcité pokracovat cloudovy boom a part-
ner by se mél timto trendem nechat vést spiSe
neZ mu vzdorovat. Omila se tu i buzzword ,Big
Data“, ktery kone¢né ziskava na readlném smyslu,

a partnefi by si méli vytipovat zakazniky, kterym
s timto problémem budou moci pomoci. Dojde
také ke zméné uvazovani zakaznik(, kdy se
bude storage prodavat jako sluzba - i na tento
trend by se méli resellefi pfipravit. Storage se
stane komoditou.

Pavel Zachensky (WD): SnaZime se urychlit
vyvoj vysokokapacitnich diskd a nas 6TB disk
by se mél objevit ve vSech fadach, které mame
tailni znalosti feSeni a doporuceni pro zakaznika
skutecné na miru.

Pavel Zachensky
(Western Digital):
Mame misto pro vase
data.

Ales Dvorak (Fujitsu): Partner se musi v kon-
kurenci predevsim odlisit, coz jde nejlépe néja-
kou vhodnou sluzbou.

Miloslav Bejcek (Avnet): Resellefi budou
otevirat debatu nad flash technologiemi i u za-
kaznik(, kde je to mozna prekvapi. Pokud se
nebudou citit pevni v kramflecich, méli by se
obratit na své distributory. Debata pak mozna
neskondi jen u vyhod flashe, ale i u TCO nebo
dokonce u storage siti, které zacinaji byt do-
stupnéjsi pro SMB.

Pavel Straslipka (HP): Storage jako sluzba neni
budoucnost ani zaleZitost enterprise segmentul!
UZ mame nékolik zakaznikll z SMB segmentu
a chtél bych partneriim tento smér doporugit,
protozZe se tak vyhnou souboji s cloudem.

Shrnuti kulatého stolu:

= trh se storage kles3, je saturovanéjsi,

= vétSina dat migruje do cloudu;

= pii vybéru diskl a feseni je dlleZita jejich
pfidana hodnota a specializace;

= zakaznici v SMB chtéji funkce vyhody z vys-
Sich segmentu;

= trhem hodné zahybaly zmény kurzu dolaru
vici eury;

= software a funkcionality jsou ¢im dal pokrogi-
lej$i, budoucnost je softwarové definovana;

= zékaznici se priklanéji k SSD diskim - jsou
dostupnéjsi a levnéjsi;

= cloud nemusi byt nutné nepritel, je tfeba
detailné znat nabidky a komunikovat se zakaz-
niky;

= slovensky trh je daleko progresivnéjsi v priji-
mani novych technologii, CeSi jsou konzerva-
tivni;

= resellefi by do budoucna méli zvazit speciali-
zaci;

= pfichazi doba, kdy bude storage nabizena jako
sluzba, coz mlze resellerdm pomoci v boji
s cloudem;

= stéle zajimavejSi marze a fesSeni se skryvaji
v softwaru.
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Windows
Server 2003

Vase data mohou byt

o0 \/

jiz brzy v nebezpeci

rNv 7

Konec podpory Windows Server 2003 se blizi.
Jeho dalsim pouzivanim vystavujete své podnikani
velkym rizikim. Prejdéte na novy server vcas.

Prechod je narocny a dlouhy proces. Budete-li ho odkladat, hrozi vam:

« ztrata firemnich dat,

« vyrazny narUst financnich naklad(i na migraci,

* bezpecnostni rizika v serverovém operacnim systému,
* nedodrzeni povinnych standard.

Nejlepsi reseni je nakup nového hardwaru prfimo s operacnim systémem
Windows Server 2012. Vcasnym resenim situace ziskate:

* bezproblémovy prechod na nové serverové reseni,

« Usporu nakladd na migraci,

« nejmodernéjsi sluzby a funkce,

* rychly a bezpecny systém pro své podnikani.

ml A Informujte se u svého distributora.
ol Windows Server 2012 Vice informaci na http://aka.ms/konecws2003
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Lenovo Think Akademie

Jak prodavat zarizeni Think - 26. dil

V Sestadvacatém dilu nasi akademie se podivame na typové fesSeni toho, jak Ize diky produktim Think kompletné,
ale piesto dostupné vybavit i naroénéjSiho pracovnika na cesty i do kancelare.

Na téchto strankdch jsme se vdm vzdy snazili pomdhat

s prodejem profesiondlnich pracovnich zafizeni Lenovo fady
Think, pribézné vdm preddvat informace o novinkdch a také
cenné rady a tipy. Po pfedstaveni historie, déleni a unikatnich
vlastnosti legenddrnich notebooktd ThinkPad jsme se zaméfili
také na razné druhy prislusenstvi a neddvno jsme zabér
akademie rozs$ifili na vSechna zafizeni Think. Dnes se pustime
do trochu netradi¢niho tématu - ukédzeme si typové feSeni
sestavené z produktd fady Think, kterym snadno uspokojite

Dostupny profesionalni notebook: ThinkPad L450

Zékladem pracovni vybavy kteréhokoliv pracovnika je
vsestranny pfenosny spole¢nik na cesty i do kanceléfe.

Ve vétsiné ptipadt vsak bude zdkaznik vdzdn rozpoctem,
ktery nechce (nebo nemtze) pifekrocit. Spole¢nost Lenovo proto

vyvinula novy, zcela pfepracovany pracovni notebook ThinkPad

L450, ktery je specidlné urcen pro tyto situace.

ThinkPad L450 je klasicky, profesiondlni pracovni notebook se
14" dhlopfickou displeje v modernim pojeti, jehoz tcel je jasny:
v dostupné cenové kategorii nabidnout drtivou vét§inu funkci
a vlastnosti vys$sich modelovych fad legenddrnich

pracovnich notebookt ThinkPad.

Predchozi dily ThinkPad Akademie Ize stdhnout na: www.lenovo.cz/akademie
Obrdzky, datasheety a dalsf zdroje naleznete na: www.lenovo.cz/datasheets
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Model L450 designové vychdzi z ostatnich modeltd ThinkPad,
nabidne proto elegantni, grafitové ¢erné provedeni

s praktickymi hrubymi povrchy, které nezachytdvaji $pinu

ani otisky prsti. Po vzoru celé souCasné generace nezapomind
ani na moderni provedeni, diky kterému je notebook lehci

a tenc¢i nez kdy dfive.

I pfes dostupnou cenu je vybava L450 $pickov4,

jde jen o to zvolit tu sprdvnou konfiguraci. Zdkladem
vypocetniho vykonu jsou nejnovéjsi procesory Intel Core
pdaté generace (Broadwell), volitelné také s dedikovanou
grafickou kartou AMD. Diky dsporné architektufe vydrzi
notebook az 8 hodin na baterii.

Notebook samoziejmé nabidne plnohodnotny dokovaci konektor
na spodni strané, volitelné podporu centrdlni sprdvy vPro,
samoziejmosti je ochrana dat a snadné pfihlaSovdni pomoci
¢tecky otiskl prsti. Notebook lze vybavit také modemem pro
rychlé mobilni pfipojeni LTE na cestdch, displej mtize mit az
Full HD rozliSen{ s technologii zobrazeni IPS pro syté barvy,
vysoky kontrast a Siroké pozorovaci thly.

Doporuceni pro zikaznika:

Zdasadni je zvolit vyvdZenou konfiguraci dle pfdni zdkaznika.
Veétsiné uzivateld bude vyhovovat varianta s procesory Core i5,
alespoil 4 GB RAM a vyhodou bude SSD disk. Pro préci na
cestach doporucujeme modem pro mobilni pfipojeni LTE.

V kancelafi jen komfortné!

Spolec¢nou vlastnosti vSech zafizeni ThinkPad je podpora
dokovéni, kterd zajisti, Ze po pfichodu do kanceldfe promeénite
notebook v plnohodnotny stolni pocitac se vsim jeho pohodlim,
konektory a oblibenym externim pfislusenstvim. Tradic¢ni
mechanické dokovani, které ThinkPad L450 podporuje, je tou
vibec nejjednodussi a nejpohodlnéjsi cestou - notebook snadno
vlozime do dokovaci stanice, ke které jiz mdme pfipojené
napéajeni, periferie (klavesnici, mys), ethernet,

reproduktory ¢i tiskdrnu.
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V oblasti dokovacich stanic nabizi spole¢nost Lenovo pro
ThinkPad L450 hned t¥i FeSeni v zdvislosti na potfebdch
zdkaznika. Zdkladem je ThinkPad Basic Dock, ktery

pouze roz$ifuje nabidku portt o nékolik USB, sit a VGA.
USB portt nabidne také digitdlni obrazovy vystup. Nejvyssi
variantou je ThinkPad Ultra Dock s dvojici digitdlnich
obrazovych vystupi, ktery umoziiuje pfipojeni az dvou
digitdlnich monitora zaroven.

K dispozici je také nepfeberné mnozstvi origindlnich kldvesnic
a my$§i, specidlné navrzenych pro pracovni zafizeni fady Think.
Pro ThinkPad L450 doporudujeme bezdrdtovou laserovou

my$ ThinkPad Precision Wireless Mouse v grafitové barvé

(k dispozici v mnoha provedenich), kterou je mozné pouzit
pohodlné v kanceldfi i na cestdch.

Z klavesnic doporucujeme bud ThinkPad Compact USB
Keyboard with TrackPoint, coZ je kompaktni kldvesnice

s TrackPointem, kterd pfesné kopiruje tu v notebooku - uzivatel
si tak nemusi zvykat na odlisné rozlozeni a mechaniku na
notebooku a v kanceldfi; kldvesnice je zdroven pfenosna

a diky TrackPointu miize nahradit i my$. Druhou doporucenou
variantou je Lenovo Preferred Pro USB Fingerprint Keyboard,
coZz je plnohodnotnd kldvesnice s numerickym blokem pro
snadné zaddvani cislic, kldvesy maji moderné sniZenou vysku

a soucdsti je také Ctecka otisku prstu.

Doporuceni pro zdkaznika:

Idedlni pomér ceny a moznosti pfedstavuje dokovaci stanice
ThinkPad Pro Dock s mnozstvim USB konektori a jednim
digitdlnim vystupem pro monitor. Ndro¢nym zdkaznikim
nabidnéte ThinkPad Ultra Dock.

Autorizovani distributofi v CR:
AT Computers, SWS, Tech Data Distribution
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Autorizovani distributofi v SR:
ASBIS SK, eD’ system Slovakia
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PRILEZITOST

Skvély obraz za v§ech okolnosti

Pohodlnou préci v kanceldfi si prosté nikdo bez velké obrazovky
neumi pfedstavit. Spoleénost Lenovo samoziejmé nabizi

$irokou skdlu monitort pro kanceldiské a profesiondlni pouziti

s adekvdtnim designem, zdrukou a parametry.

- =

Cenové dostupnym a zajimavym modelem je 23" monitor
ThinkVision LT2323p, ktery nabidne pfijemné velkou
thlopficku, Full HD rozliSeni, digitdlni pfipojeni a ergonomické,
profesiondlni provedeni. Nezapomneélo se ani na vestavény

USB rozbocovac. Pro ndro¢néjsi uzivatele je zde monitor

,v8e v jednom“ ThinkVision LT2223z, ktery vedle 22" Full HD
obrazovky nabidne také vestavéné reproduktory, webovou
kameru a mikrofon pro videokonference.

Doporuceni pro zdkaznika:
Velikost externi obrazovky je individudlni, vétSina uzivatelu
vsak oceni 22" az 24" monitor s Full HD rozlisenim. Pro co

nejkvalitnéjsi zobrazeni volte monitor s IPS obrazovkou,
vétsiné uzivatelt vSak postaci obrazovka typu TN.

lenovo.:3
THOSE
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Trendy a budoucnost pro IP kamery

DALIBOR SMAZINKA

Globalni trh dohledovych videosystémii dosahne
v roce 2019 podle informaci spoleénosti Trans-
parency Market Research hodnoty 42,81 miliardy
dolard. V letech 2013 aZ 2019 poroste meziroéné
v priméru o 19,1 %. Podle poslednich prognéz by
mél trh sitovych kamer v roce 2015 pohénét trend
detekce a analyzy obrazu.

Z pohledu pozadavkt na kamerové systémy
se vyskytuji dva typy zdkaznikid. Prvni sku-
pinu tvofi ti pouceni v oblasti CCTV, ktefi
védi, co chtéji, jaké jsou moderni trendy
v této oblasti, a pozaduji proto kvalitu a po-
krocilé funkce. Tito obezndmeni uzivatelé
dbaji na pouzitelnost obrazu pro dany tcel
videodohledu. Druhou skupinou jsou zdkaz-
nici, ktefi se o tuto problematiku do hloubky
nezajimaji a maji Casto zkreslené predstavy.
Pro tuto skupinu je urcujici pfedevsim cena.
Pro instala¢ni firmu je v tomto pfipadé téz-
ké argumentovat a doporucovat pokrocilejsi,
vybaveneéjsi, chytiejsi a univerzalnéjsi kame-
rovy systém. Casto pak dochazi k tomu, Ze
integrdtor dodd nejlevnéjsi feseni.

Software pro dohledové videosystémy

Pod pojmem kamerovy systém si ¢asto bézny
koncovy uzivatel pfedstavi spise uzivatelsky
software, ktery obraz z kamer ukazuje na mo-
nitorech a ve kterém vyhleddvd nahrédvky.
Kamery jsou pro uzivatele zdrojem obrazu
a ocekdvd, ze bude kvalitni a pouzitelny. Se
softwarem pro sprdvu videa je uZzivatel vice
ve styku a casto rozhoduje o spokojenosti
uzivatele mirou poskytovaného komfortu
a rychlosti vyhleddvani zdznamu.

Uzivatelé stdle vice od softwaru pozaduji
otevienost jak pro integraci s riznym hard-
warem tfetich stran, tak i pro budouci rozsifeni
o analytické moduly. Zac¢indme se v posledni
dobé také setkdvat s moznosti instalace analy-
tickych aplikaci pfimo do samotnych kamer.
Nekteti zdkaznici jiz pochopili vyhodnost ta-
kového feseni a pozadujf jej. V§fznamneé se tim
rozs$ifuje moZnost vyuziti kamery a snizujf se
tim pofizovaci a provozni nédklady. Software
pro dohledové videosystémy je také zajimavou
prodejni komoditou, nebot jej lze proddvat
jako soucdst implementovaného hardwaru.

Analogové vs. digitalni FeSeni

Mnoho diskuzi se tocilo okolo souboje ana-
logovych a digitdlnich technologii, pficemz
analogovd feSeni z trhu definitivné nevymi-
zela, avsak nové instalace analogovych kamer
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jsou citelné na tstupu. Pfechod k digitdlnim
kamerdm je stdle probihajicim procesem,
takZze neni vyjimkou narazit na analogovy
kamerovy systém.

Ve prospéch analogovych dohledovych systé-
mi stdle hraje mald informovanost koncovych
uzivatell a levna potfizovaci cena feseni, kdy
se nebere v tivahu celkové TCO. V dohledné
dobé vsak budeme svédky odvratu od analo-

gu, dominovat budou digitdlni technologie
s feSenimi typu SDI.

Obsluha a funkce modernich dohledovych
systemii

Trendem je sniZovat ndro¢nost kamerovych
systémi na obsluhu - pracovnik ostrahy ne-
musi diky modernim IP kamerdm sledovat
velké mnozstvi obrazovek, ale na hlavnim
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monitoru se mu objevuji pouze zabéry,
na kterych se pravé déje néco hodného
pozornosti. Diraz je také kladen na pre-
venci a predikci.

Vedle samotnych kamer tvofi soucast
dohledovych feseni i dlozné systémy
a software. U malych systému jsou oblibe-
né nahréavaci softwary instalované pfimo
na hardwarovych zafizenich, tzv. NVR.
U obsdhlejsich feSenf a téch, u kterych se
pfedpokldda rozsiteni, se vyuzivaji softwa-
rové video management systémy instalované
na servery tfetich stran. Duiraz se u nich
vedle spolehlivosti klade na rychlost vyhle-
dédni pozadované scény v zdznamu a rtizné
drobné funkce zptijemnujici jejich obsluhu.
Dodate¢né analytické softwary priddvaji
chytré detekce ¢i analyzu déni v obraze,
které mohou zpfesnit bezpetnostni funkce
kamer nebo prinést dopliikové statistické
¢i provozni tdaje.

Inteligentni videoanalytické funkce
Videoanalyza by se dala definovat napfti-
klad jako pouziti softwaru pro rozpoznani
objektt ¢i déju v zivém ¢i nahraném videu.
Prévé diky ni dostdava IP videodohled kon-
kuren¢ni vyhodu oproti analogovym CCTV
systémim. Sledovdni obrazu z kamer ¢lo-
vékem v dohledovém centru je kratkodobé
feseni, inteligentni videoanalyza vede k ze-
fektivnéni dohledu a ddvd mu dalsi smysl
i z dlouhodobého hlediska.

Redlnd béaze instalovanych kamerovych
systémi s nékterou z pokrocilych analytic-
kych funkci je zatim stéle jesté mald, trh ale
pomalu roste. Pokud nepocitdme dnes jiz
samoziejmou detekci pohybu, tak se vibec
nejcastéji pouzivad rozpoznavdani registrac-
nich znacek automobila, detekce pfekroceni
virtudlni linie (perimetru) v obraze a poci-

¢erven 2015 | www.rmol.cz

tani osob. Moznosti vyuziti videoanalyzy je
pfitom na trhu ve skute¢nosti mnohem vice.
Podle neddvného pruzkumu povaZzuji insta-
la¢ni firmy videoanalyzu za hlavni aspekt
rozvoje kamerovych systému v roce 2015.

V soucasné dobé je videoanalyza nejcastéji
nasazovand nejvice v maloobchodni siti, kde
se pouzivd spolecné s IP kamerami nejen pro
zajisténi bezpecnosti, ale také pro ziskani in-
formaci zvysujicich efektivitu provozu ¢i pro
marketingové ucely.

Videoanalyza se zdroven vyuzivd pro do-
pravu a meéstské kamerové systémy, kde se
pomoci dohledovych kamer mtze métit rych-
lost, hustota provozu nebo detekovat odsta-
vend ¢i v protisméru jedouci vozidla na dél-
nicich a v tunelech. V méstské dopraveé se
daji pomoci IP kamer detekovat nesprdvné
zaparkovand vozidla nebo se muze zjistovat,
kolik je v dané oblasti volnych parkovacich
mist. Stdle populdrnéjsi ve meéstech se stava-
jil mobilni instalace IP kamer, u kterych se
pfedpoklddd obcasné pfemisténi tam, kde je
pravé nutné vytesit aktudlni potfebu bezpeci
¢i monitorovani.

Dalsim segmentem, ve kterém hraje vi-
deoanalyza jiz nékolik let dilezitou roli, je
ochrana perimetru rozsahlych oblasti kritické
infrastruktury ¢i armadnich a stdtem provo-
zovanych objektu, jako jsou letisté, elektrarny,
doly, pfehrady, vodarny, statni hranice atp.
Je to zejména detekce pfekroceni virtudlni
linie, kterd se zde vyuziva.

Samostatnou podkapitolou je ostraha sportov-
nich stadiont. Tam je také prostor pro vyuziti
videoanalyzy a integrace dohledového systé-
mu s ostatnimi bezpec¢nostnimi prvky, jako
je pristupovy systém. Zde se napfiklad nabizi
roz$ifeni o identifikaci obliceji. Kamerovy
systém na stadionu muze byt vybaven jak
fixnimi kamerami s vysokym rozliSenim,

které v panoramatickém rozmisténi neustale
skenuji a nahrédvaji déni na tribunéch, tak
oto¢nymi kamerami se silnym zoomem. Vse
je integrovdno v jeden inteligentni celek, tak-
ze fixni kamery na zdkladé detekci zables-
ki nebo koufe mohou pomdhat operatorovi
ostrahy v prozkoumdni problémovych mist.

Situace na ¢eském trhu

Cesky trh je citlivy na cenu a prvni volba
malych a stfednich firem jsou levnéd dohle-
dova feSeni Casto s nahrdvacim softwarem
zdarma. Ndsledné $patné zkuSenosti uzivatele
poté pfivadi ke kvalitné&jsim a pokrocilejsim
systémutim, které dnes ¢asto plni funkci nejen
bezpecnostni, ale i dalsi funkce, jako je do-
hled vyroby, statistické tidaje, ¢i jsou soucdsti
pristupového nebo dochdzkového systému. Co
se tyce implementace dohledovych kamero-
vych systéma, v malych a stfednich firmach
stale vede maloobchod, ktery ndsleduji pri-
myslové podniky, hotely a skoly.

V Ceské republice se dostdvd do popiedi
v dohledovych systémech cloud. Cloudové
tlozisté se vyuziva také pro pripojeni jedné
¢i dvou kamer v domécnosti, velice oblibeny
je tento systém u maloobchodnich siti, kde
dochdzi k centrdlnimu monitoringu. V dal-
sich segmentech je ndstup cloudu zatim spi-
Se pozvolny.

Nastup novych technologii a vyrohci

Smeér a dalsi vyvoj urcuje také v oblasti do-
hledovych videosystému a kamer pfedevsim
vykon dostupnych technologii. Tato tendence
je patrna na prikladu kompozitniho video roz-
hrani (CVI), analogového HD (AHD) a trans-
portniho video rozhrani (TVI), kterd dosud
hybala trhem dohledovych kamer.

Od roku 2014 probihaji testovaci nasazeni
kamer pfipevnénych na téle. Vedle outdooro-
vych kamer urcenych pro vyznavace adrena-
linovych sportd, jsou to pfedevsim kamery
dopliiujici dohledové videosystémy policejnich
a dalsich podobnych slozek. Ocekava se, ze
se tato oblast docka v blizké dobé velkého
rozmachu. Kamery umisténé na téle nejsou
pouze doplitkem celkového feseni, ale stavaji
se zcela autonomni oblasti.

Zaroven roste pocet tradi¢nich vyrobct
IT, ktefi si uvédomuji potencidl dohledovych
systému, spole¢né s pfechodem k sitovym
dohledovym systémim se podstatné zmeénil
zpusob, jakym jsou soucasné bezpecnostni
systémy koncipovdny, budovany a fizeny.
Celosvétovy trh s dohledovymi zafizenimi mé
mit v roce 2018 hodnotu 28 miliard dolaruy,
coz z tohoto primyslu ¢ini pfedmét zdjmu
i novych vyrobcu.

Dalibor SmaZinka pracuje jako business deve-
lopment manager pro softwarové a hardwarové
partnery ve spolecnosti Axis Communications.
Cldnek vznikl z jim dodanych podkladii
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PRILEZITOST
Western Digital

Disky Re+ pro datova centra

Diskové jednotky nasazené v datovych centrech musi disponovat dostatec-
nym dloZznym prostorem, vydrZet nepietrzity provoz a nabizet efektivni fizeni
spotieby. Pro tyto ucely nabizi WD 3,5" disky s fadovym oznacenim Re+,
které spliiuji veSkeré pozadavky kladené na disky pro datova centra.

Diskové jednotky tvofi klicovy stavebni prvek tdloznych systé-
mu datovych center, které vyzaduji efektivni spotfebu a vysoky
aplikacni vykon. Proto neni vhodné pouzivat pevné disky urcené
pro stolni pocitace. Prestoze klasické 3,5" disky nabizeji dosta-
teCnou kapacitu, nejsou konstruované pro nepfetrzity provoz, je-
jich nasazeni do nédro¢nych podminek chodu datového centra
je nevhodné a pracovni zatéz a teplotni vykyvy mohou bézny
desktopovy disk kriticky poskodit, coz mutze vést k nendvratné
ztraté dat.
Disky WD Re+ dokédZou zpracovévat az 550 TB roc¢né v aplikacich
datovych center s vysokou intenzitou pracovniho vytiZeni. Svou
energetickou dspornosti poskytuji nové moznosti pro moderni in-
frastruktury, nebot maximdlni spotfeba p¥i zdpisu ¢inf 6,2 W, coz  Vykon a kapacita
je témeér polovina spotfeby standardniho enterprise disku. Stfedni Disky WD pro datova centra jsou konstruovdny tak, aby byly provozu-
doba mezi poruchami (MTBF) je u diskti Re+ 1,2 milionu hodin, coz schopné 24 hodin denné, 7 dni v tydnu pfi maximélnim pracovnim
zaruéuje vydrZ vyzadovanou v nepfetrZitém provozu s vyraznymi vytiZeni. Rada Re+ je urdend pro 3,5" pozice, nabizi p¥ipojeni pomo-

vykyvy zatiZeni a teplotnimi zménami. ci klasického 6GB/s SATA rozhrani a modely s kapacitou 5 a 6 TB
nabizeji dostate¢ny ulozny prostor. Pfenos dat z hostitele na disk
Spolehlivost a Zivotnost a obrdcené dosahuje konstantni rychlosti a% 175 MB/s. Disky Re+

Spolecnost WD své disky vybavuje technologiemi zvysujicimi jejich  disponuji interni 128MB vyrovnédvaci paméti a vyuzivaji platformu
Zivotnost a spolehlivost. Rada Re+ obsahuje technologii RAFF, kterd s péti plotnami o vysoké hustotd zapisu.
disk chréni proti vibracim diky elektronickym komponentdm moni-
torujicim disk v redlném &ase, proto dochézi k eliminaci linearnich ~ Vyuziti
i rotaénich vibraci. Vibrace redukuje také systém StableTrac — h¥idel ~Rada Re+ rozsifuje stavajici ,barevné“ portfolio pevnych diskit WD
motorku v disku je zajiSténa z obou stran, ¢imz jsou stabilizovany o interni 3,5" disky ur¢ené pro pouziti v provozech pozadujicich in-
plotny zaroven diky tomu probiha presnéjsi sledovani béhem cteni tenzivni nasazeni, spolehlivy nepfetrzity chod a energetickou efek-
a zdpisu. Spolehlivost ¢teci a zapisovaci hlavy podporuje dynamickd tivitu. Pevné disky Re+ jsou vhodnym feSenim pro provoz aplikaci
technologie ,fly height®, diky které je kazda hlava sefizovdna v re- s vysokou intenzitou zdtéZe a pro datova centra citlivd na spotfebu.
dlném case. Celkovy vykon a spolehlivost pevného disku ovliviiuje Modely z fady Re+ jsou pfipravené pro snadnou implementaci
také dvojité zajisténi rovnovahy 3D Active Balance Plus, které sni- a jsou kompatibilni s fadou dostupnych skélovatelnych ulozist.
zuje nadmérné vibrace a hluk.

Pozi¢ni pfesnost zdznamové stopy dat vylepsuji dudlni vystavovaci
mechaniky. Primdrni vystavovaci mechanika zajistuje rotaci dato- Pro¢ prodavat disky WD Re+:

vych ploten, jejichz rychlost dosahuje az 5 760 otdcek za minutu, = etablovany vyrobce;

zatimco sekundadrni vystavovaci mechanika vyuzivd piezoelektric- = kompatibilita a snadnd integrace diski do novych i stavaji-
ky pohyb k doladéni nastaveni polohy ¢teci hlavy, ¢imz se zvySuje cich feSenf;

stupen pfesnosti. = spolehlivost v ndro¢nych podminkédch nepfetrzitého provozu.

Zaznamova hlava se také nikdy nedotyka povrchu disku diky za-
vedeni rampy NoTouch, tim se sniZzuje opotfebovani a zdroveil je
zajisténa ochrana disku pfi manipulaci. P¥{tomné viceosé nérazové Argumenty pro koncového zakaznika:

¢idlo automaticky detekuje a kompenzuje pfipadné otfesy, ¢imz se = disky navrzené a urcené pro datovd centra;
zvysuje odolnost disku a bezpecnost ulozenych dat. = spolehlivost a dostupnost uklddanych dat;
Firmware diski RE+ podporuje technologii TLER (Time Limited = prodlouzend zaruka.

Error Recovery), kterd zlepSuje kompatibilitu s RAID fadici a za-

ruc¢uje rychlejsi obnovu pole po chybé disku bez nezddoucich B

vypadkt, které doprovazeji zotavovaci procesy klasickych deskto- Distribuce pro CR:

povych diskd. ABC Data, AT Computers, eD‘ system Czech, Tech Data
Disky pro datovd centra Re+ prochdzeji rozsdhlym testovanim Distribution

funkéni integrity (FIT), aby byl dodrzen vysoky standard znacky

WD, zaroven jsou disky testovdny spole¢nosti Enterprise System Distribuce pro SR:

Group (ESG), ktera ovéfuje interoperabilitu s adaptéry HBA, operac- ABC Data, ASBIS SK, AT Computers, eD‘ system Slovakia, Tech

nimi systémy a ovladaci. Data Distribution, Westech
Disky Re+ spolehlivé pracuji v provoznich teplotich v rozsahu
5 az 55 °C, mimo provoz vydrzi teploty od -40 do 70 °C. -bem-
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NETWORK VIDEO

Duvody pro

4K

Rada IP kamer AXIS P14

Detailni obraz s rozliSenim 4K Ultra HD, ktery poskytuje sitova
kamera AXIS P1428-E je silnym argumentem, pro¢ uvazovat o
fadé kamer AXIS P14. Neni ovSem jedinym. DalSimi vlastnostmi
jsou 1/0 konektory a nebo optimalizovany IR pFisvit. Podle potfeb
Vasich zakaznik(i muzete vybirat aZz ze sedmi modell s extrémnim
rozliSenim dosahujicich 4K Ultra HD.

www.axis.com/products/p14_series

AXIS a

COMMUNICATIONS

Distribuci zajistuji: I VY § o
A P~/ P Tech Data

LLLLLLLLLLLLLLLLLL The Difference in Distribution



PRILEZITOST

MicroView

Monitorovaci system pro domacnosti a SMB

Produktové rady

MicroView se sklddd ze dvou produktovych fad: aSERIES a iSE-
RIES. Rada aSERIES jsou analogové kamery a digitdlni videore-
kordéry, zatimco iSERIES jsou IP kamery a sitové videorekordéry.

Bezpecnostni video dohledové systémy jsou ¢asto spojené s nakupem
nakladného softwaru a hardwaru, navic jsou ¢asové a technicky naroéné
na instalaci. Novy koncept MicroView ,,video dohled jednoduse” tuto sku-
tecnost zcela méni.

Video dohled je mocnd zbran proti vSem formdm vandalismu, vloupé-
ni, napadeni a krddeze. VSechny prizkumy ukazuji, Ze video dohled
ic¢inné brani pfed incidenty a také usnadnuje policejni vysetfovani.

Proto MicroView vyvinulo velmi snadné a cenové dostupné fe-
Seni video dohledu, aby se tato mocnd zbran stala snadno pfistup-
nou jak malym a stfednim podnikim, tak i béZnym domaécnostem.
MicroView feSeni lze konfigurovat od jedné do 16 kamer, takze je
velmi flexibilni. Snadnd ,plug-and-play“ instalace v¢etné VMS soft-
waru na PC, Mac, smartphony a tablety je zcela zdarma.

Flexibilni feSeni od jedné do 16 kamer

Koncept MicroView je zaloZen na volitelném sortimentu zahrnujicim
mini ovadlné, mini dome a varifokdlni dome analogové i IP kamery,
CtyT- az osmikandlové digitdlni videorekordéry a ¢tyf- az osmikand-
lové sitové videorekordéry plus vhodné montdzni pfislusenstvi pro
vSechny druhy montaze.

Ze sortimentu kamerového dohledu od MicroView tak resellefi
mohou individudlné konfigurovat celé feseni tak, aby pfesné od-
povidalo potifebé zdkaznika. Koncept MicroView obsahuje zdarma
software snadno pouZitelny pro sprdvu videa (VMS) MicroView
MonitoringCenter. Tento software je schopen ovladat videorekordé-
ry pfes PC nebo Mac. MicroView MonitoringCenter také obsahuje
aplikaci ,MicroView monitorovaci stanici“ pro sledovadni pfes chytré
telefony a tablety. MicroView MonitoringCenter (VMS) je obsaZen
ve vSech MicroView feSenich zcela zdarma a bez mésicnich poplat-
ki. Aplikace MicroView Monitorovaci stanice je také zdarma a je
k dispozici na App Store a Google Play.
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Chcete-li si detailné prohlédnout vsechny produktové fady, stdh-

néte si dokument v PDF (MicroView Katalog zboZi), ktery je k dis-
pozici na strankdch www.eeteuroparts.cz v sekci Kontakty/Katalogy.

Vliastnosti kamer znacky MicroView

pracuji v prostfedi od -30 do +60 °C;

IR pfisvit 20-30m;

PoE napédjeni u IP kamer;

ochrana pfed vlivem prostfedi IP66;

rozliSeni 1,3 nebo 3 MPx u IP nebo 720TVL u analogovych
variant;

anti-vandal FeSeni u venkovnich typu;

dalsi podrobnosti naleznete ve vyse uvedeném katalogu.

Proé prodavat produkty znacky MicroView:

= kompatibilni feseni do stdvajictho systému;

= vSechny komponenty funkéntho systému - drzdky, DVR, NVR,

kamery, kabeldz...;

kvalitni provedenti, libivy design;

zdruka t¥i roky, provadi se vyménou;

minimélni ndklady na instalaci a pravidelnou tddrzbu;

prostor pro dobrou marzi diky skvélému pomeéru ndkupni cena

vs. vykon;

= nen{ potieba zddné specidlni skoleni pro instalaci;

= veskeré technické informace véetné datasheeti, manudld, soft-
waru atd. ke stazeni na strankdach;

= set prehrdvace a kamery dle vybéru zdkaznika za vyhodnou
cenu (vcéetné disku, kabeldze);

= retailové baleni.

Argumenty pro koncového zakaznika:

velmi kompaktni provedeni bez nutnosti dal$ich kryty;

dlouhé zaruka, vysoka Zivotnost;

vybér obou feseni - analogu i IP;

designové feseni vhodné do jakéhokoliv prostfedi;

vyborny pomér cena vs. vykon;

nizké pofizovaci ndklady a nulové ndklady na licence a soft-

ware;

= kompatibilita s vétSinou systému bez nutnosti dodate¢nych in-
vestic;

= snadné obsluha a montdz;

= 7ddné dalsi ndklady na software nebo licenci pro jednotlivou
kameru.

MicroView produkty vyrdbi pfimo spole¢nost EET Group a distri-
buuje je prostfednictvim svych pobocek EET Europarts. Dodavéd
je profesiondlnim dodavateltim, instaldtorim a bezpecnostnim
agenturdm po celé Evropé.

Distribuce pro CR a SR:
EET Europarts

fes-
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Uzivejte si vétsi pocit klidu diky
3leté zaruce spolecnosti Canon

leta

Promo
zaruka

Zakupte si mezi 1. dubnem 2015 a 31. srpnem 2015 jakoukoli vybranou tiskarnu nebo skener fady imageFORMULA,
imageRUNNER, MAXIFY nebo i-SENSYS spole¢nosti Canon a uzivejte si vétsiho pocitu klidu diky akéni nabidce 3leté zaruky.

Pro vice informaci navétivte www.canon.cz/promozaruka

ATComputers

www.atcomp.cz
www.atcomp.sk

>
Follow
the future

www.edcz.cz
www.edsystem.sk

BHC

INTERNATIONAL

www.avitus.cz www.bhc-int.eu
www.bhc-int.sk

(5%@s)

www.techdata.cz WWW.SWS.CZ
www.techdata.sk www.swsd.sk



PRILEZITOST

Joyce
Kamera Well Milesight MS-C3362-FPNA

Kamera Well Milesight MS-C3362-FPNA s Full HD obrazem a s fadou inte-
ligentnich funkei je vhodna do naroénych venkovnich podminek, jelikoZ je
konstruovana tak, aby odolala nepfiznivym povétrnostnim vlivim. Venkovni
sitova kamera poskytuje kvalitni video s rozliSenim 1 920 x 1 080 pixeli
a snima rychlosti 30 fps. 1T

vovce

1-2-3 spojeno

V kamefe je pouzity chipset Ambarella, ktery v kombinaci s obrazo- ™
vym snimacem 1/3" Progressive Scan CMOS zajistuje kvalitni a Cisty
obraz. Kamera je vybavena objektivem s technologii CS-mount, ktery q
vynika vysokou svételnou citlivosti. Kamera md motorizovany zoom
a zaostfeni objektivu, umoznuje ddlkové ovladani clony, ohniskové
vzddlenosti. Diky tomu kamera nachdzi vyuziti pfi dohledu nad roz-
lehlymi oblastmi, jako jsou parkovistg, ddlnice nebo ndkupni centra. Zaznam videa
Kamera nabizi pokrocilé funkce, jako je spusténi nahrédvéni ve chvi- Pofizené video lze uloZit do NVR (Network Video Recorder), vhodné

li, kdy je detekovan pohyb. je zkombinovat kameru napfiklad s modelem Well Milesight NVR
Series MS-N1009-UT, pfipadné s NVR jinych vyrobct spliujicich
Noéni vidéni standard ONVIF. Video lze uklddat na FTP server nebo na micro

S cilem poskytnout kvalitni no¢ni vidéni kamera Well Milesight SD kartu. Video je komprimovdno pomoci kodektu H.264, MJPEG

MS-C3362-FPNA vyuziva infracervené LED diody tfeti generace v bo- a MPEG-4, k dispozici jsou datové toky 16 Kbps ~ 16 Mbps.

dové matici. Diky tomu kamera nabizi dlouhou Zivotnost a energe-

tickou tsporu. Spotfeba &ini maximalné 3,1 W, v pfipadé aktivace Ovladaci rozhrani

rezimu s infracervenymi diodami dosahuje spotieba 9 W. Intuitivni ovlddaci prostfedi je dostupné pres webové prohlizece,
Funkce WDR (Wide Dynamic Range), neboli inteligentni kompen- podporovdny jsou Internet Explorer, Firefox, Chrome a Safari,

zace protisvétla, obstardva kvalitni obraz i pfi hor$ich svételnych do ovladdaciho prostiedi lze pfistupovat pomoci chytrého telefonu

podminkéch, optimédlné zobrazi i tmavd mista v jinak dobfe osvétle- s iOS nebo Androidem. Kameru lze také diky podpoife SIP pro-

ném zabéru. Kamera diky funkci WDR dokaze kvalitné zobrazit tvaf  tokolu nastavit tak, aby kontaktovala uzivatele pfi pokusu o neo-

osoby stojici pfed zdrojem svétla (napf. pfed oknem) nebo zobrazi prdvnénou manipulaci. Kamera bude k prodeji od ¢ervence 2015.

i mista skrytd ve stinu.

Pro¢ prodavat kameru Well Milesight MS-C3362-FPNA:
= zajimava marZe;

= navazdni dalsich produktd a sluzeb;

= perspektivni segment trhu.

Argumenty pro koncového zakaznika:
mimorddné vysokd kvalita obrazu (Ambarella chipset);
motorizovany zoom a zaostfeni objektivu;
noc¢ni vidénf;

snadné obsluha pfes webové rozhrani;
podpora ONVIF/PSIA;

podpora SIP protokolu;

kvalitni dilenské zpracovéni;

plné technickd podpora a servis;

manudl v ¢estiné a slovens$tiné;

zdruka dva roky.

Odolné provedeni
Télo kamery pokryvad vodéodolny a prachuvzdorny kovovy kryt se
Sun-Shield designem, diky kterému je kamera chrdnéna pred neza-
doucimi slune¢nimi paprsky a je eliminovano jejich vniknuti do ob-
jektivu. Vodéodolny kryt spliluje standard IP66, a to i ze strany pii-
pojeni ethernetového kabelu. Pfipojeny kabel je utésnén proti vniknuti
vody i prachu do kamery.

Kamera Well Milesight MS-C3362-FPNA podporuje PoE napdjent,
napdjeni probihda pfes jeden ethernetovy kabel a nejsou zapotiebi dal-
§1 adaptéry. Kamera je plné kompatibilni se standardy ONVIF/PSIA.

Disponuje tfiosym nastavitelnym drzékem a lze ji uchytit na libo- Distribuce v CR:
volny povrch. Instalaci zafizen{ zvlddnou i méné zkuSeni technici. Joyce CR
Télo kamery md praumér 80mm, délka je 285mm a vdha 1600g.
Kamera je schopna provozu v teplotnim rozsahu -30 °C az +60 °C. -bem-
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APC by Schneider
Zakaznici cht

STEPAN FEIK

Piil roku — tak dlouho uzZ je ve funkci FrantiSek
Mikes, obchodni feditel divize IT ve spoleénosti
Schneider Electric. 0 vedouci funkci v korpora-
ci a o dalSich planech jsme si povidali v zajima-
vém rozhovoru.

Na vizitce mdte uvedeno ,vicepresident®,
ale v ¢estiné jste ieditel, jak to je s témi
funkcemi?

U nés jsme vicepresidenti a country pre-
sidenti, ¢eskym ekvivalentem je funkce
obchodni feditel. Nemadm ale na starosti
pouze prodej a marketing divize, kterou
zastupuji, ale mdm zodpovédnost za celé
P&L, je to trochu $irsi zdbér, nez ma kla-
sicky obchodnf{ feditel v korporacich. Mdm
zodpovédnost i za nédklady, ty jsou do jisté
miry Fiditelné, do jisté miry je to v rukdch
korporace, mdm odpovédnost za profit,
za hrubou marzi, komer¢ni marzi, za cely
segment ITB v Cechdch i na Slovensku
v mém pripade.

Jak to zatim v§echno zvldddte po piil roce?
Zatim muzu Fict, Ze to zvladam dobfe.
(smich) Je tu samozfejmé konkuren¢ni pro-
stfedi, to nds stimuluje k vys$sim vykontm.
Na druhou stranu, kdyz se vratime ke znac-
ce APC, kterd je v menSich systémech stdle
majoritni na trhu, mdme zde velky trzni
podil, coz znamen4, Ze ostatni spolec¢nosti,
at uz nové, nebo jizZ renomované znacky,
se snaz{ a budou snazit ukousnout co nej-
vice z naseho trzniho podilu. Jde o to, ze
se firmé vzdycky hife brani stdvajici trzni
podil, nez kdyz dobyva trh s novou znac-
kou. Soustfedime se na IT segment, kde ma
znacka APC stdle dobré postaveni, byt se
objevuji novi konkurenti, spousta spotfebi-
teld vsak preferuje zavedenou znacku, APC
je pro mnohé synonymem UPS.

Prece jen je Schneider korporace, mdte ze
Své pozice moznost firmu smérovat, tvarovat?
MozZnost mate vzdycky, zdlezi do jaké
miry. Samoziejmé existuji pravidla, my
tomu fikdme ,business playbooks®, ktera
se snazi popsat, jak se v jednotlivych defi-
novanych segmentech chovat. Kazdy trh je
ovéem do zna¢né miry specificky a je pak
na néas, jak se pfizptisobime v dané Line
of Business a v konkrétnich podminkach
trhu. Napiiklad ¢édst naseho marketingové-
ho tymu se nachédzi v Madarsku, Polsku
a dali &ast je v Cechach. Je nékdy kom-
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eji produkty Schneider

plikované vsechny sladit tak, aby vysledek
korespondoval s nasimi potfebami, nicméné
vétsinou to lze.

Jakd je vase vize? Kam chcete firmu smérovat,
respektive kam uz ji smérujete?

Jeden segment, fikdme tomu IT Channel, zna-
mend transakéni byznys, kde se daff APC -
piepétové ochrany, jednofdzové UPS, perso-
nédlni bateriové zdroje a podobné véci. Zde
je ma vize jednoznacné - v nejhor$im ptipa-
dé drzet, redlné jednociferné zvysovat podil
na trhu, situace je, diky nasim vztahtim -
primédrné vzdjemné duvéte, dobrému produk-
tovému portfoliu, ale i jisté mife konzerva-
tivnosti - relativné stabilni. Pak zde médme
segment, ktery se vénuje feSenim, sem spa-
daji napf. velkd i mald datova centra a jejich
komponenty, ale i napt. oblast pfesného chla-
zeni anebo softwarového monitoringu a fize-
ni technologii (napf. DCiM), které nabizime.
Schneider md ve své nabidce takové portfo-
lio, Ze je schopen vybudovat napf. kompletni
,chytré mésto“. Nase divize zastupuje fadu
téchto komponent. Mluvime zde o prodeji
feSenf s co nejvétsim podilem prdvé nasich
komponent, vyrobki a sluzeb. Jde o zvyseni
rustu. Schneider byl v oblasti datovych cen-
ter velmi silnym hrdcem, pak pfisla mirnd
stagnace a nyni je na Case opét rust. Tfetim
segmentem jsou sluzby orientované na zdkaz-
niky, zde se budeme soustfedit taktéz na rtst
a doplnénf nasi nabidky. Dulezitym parame-
trem pro nds je vyvazeny ekosystém nasich
partnert, a to ve vsech tfech oblastech nasi
odpovédnosti. Soucdsti hry je i to, ze bychom
radi vice pfedstavili a zavedli nékteré nové
znacky v rdmci ndmi nabizeného portfolia.

Proc¢ by méli IT resellefi nabizet Schneider?
Co pro né madte?

Schneider je mezi zdkazniky zddany, to je
urcité velkd motivace. Znacka APC je na tu-
zemském trhu hodné stabilni, a to i vici svym
obchodnim partnerim. Mdme trochu konzer-
vativn{ pfistup k trhu i k distributortim, ale
benefitem je, Ze védi, co od nds mohou cekat.
V dnesni dobé je stabilita pro obchod dilezi-
td, zdroven nabizime kvalitu, oproti novym
znackdam, které pfichdzeji napiiklad z Asie.
Vsem je asi jasné, Ze laciné UPSky nemohou
dlouhodobé efektivné fungovat. Znacky, které
zastupujeme, jsou zavedené a kvalitni, budou
tady fungovat i v ndsledujicich letech. Jestlize
je pramérnd doba Zivotnosti UPSky pét let,
tak md u nds zdkaznik jistotu, Zze mtize veske-
ré pfipadné problémy po dobu jeji zivotnosti
a po ni fesit se svym dodavatelem, protoze
na$e znacky z trhu za ptil roku nezmizi. Pomér
cena/kvalita u nds ztstdva na vysoké drovni.

FrantiSek MikeS, obchodni feditel divize IT ve spolecnosti
Schneider Electric

Mgél bych tu zdkefnou historickou otdzku: Pro¢
se Schneider stdhl z vyroby zbrani?

No, to uz je dost ddvno. (smich) Schneider se
rozhodl byt technologickou firmou a poméhat
lidem v byti. V soucasné dobé dochdzi ke kon-
vergenci trhi elektroniky, elektrotechniky, me-
chaniky a trhu s aplikacemi. Technologické
firmy, vCetné Schneideru, vstupuji do soft-
warového svéta. Podivejte se na App Store,
na Google Play a najdete celou fadu aplikaci,
kterymi se daji ovladat produkty i z naseho
portfolia. VSe se d4 dnes uz fidit na dalku.

Kdyz se zahledite do budoucna, kam se podle
vds vyvine trh v nadchdzejicich letech?

Trh se urcité zméni v oblasti feSeni, zmeéni
také ty tzv. ,sypané“ produkty. Pfijde fada
novych vyrobcu. Jednoznacné se jesté vice
o slovo prihldsi asijsti vyrobci, tento trend
se plné projevuje z mnoha ohledd v dobrém
i $patném, postupné ale dojde k ,deglobali-
zaci trha“. Etablované znacky typu APC by
Schneider Electric na trhu zustanou, urcité
v jiné podobé nez dnes, koncovi spotfebitelé
se budou vracet ke kvalité. Hovoii se o in-
ternetu véci a big data, v rdmci daného se
ocekavd ndastup celé fady novych feSeni, ale
hlavné zména chovani spotfebitelti v nejsir-
$im slova smyslu, uz ostatné existuje plno
ptikladt, vSechno bude ,smart“. Vsechno
se zrychluje, ovladdni véci se zjednodusuje,
zatimco jejich vlastni systémy se zeslozituji.
Ve vyhledu patnacti a vice let vSak cekdm
néasledny udstup ,smartovosti®, ale uvidime,
jak se bude vyvijet globdlni situace na trhu,
politicka situace a veskeré dalsi vlivy. |
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Hardvérova vybava mobhilneho hraca

LUBOSLAV LACKO

Uréite poznate z praxe situaciu, ked si zakaznik
priSiel kapit Spickovy tablet alebo smartfon, ktory
chce vyuzivat aj, alebo predovsetkym na hranie
hier a iné druhy multimedialnej zabavy. Takéto
uvahy budu spravidla zaviSené kipou prislu-
Senstva, alebo Specialnych adaptérov, no iba
za predpokladu, Ze ste na to pripraveni a mate
zéakaznikovi ¢o pondknuf.

Nielen hraci, ale prakticky vsetci aj bez-
ni zdkaznici v stcasnosti pouzivaji tablet
ako ,druhé“ zariadenie popri PC. Napriek
dostupnosti Specializovaného prislusenstva
pripojitelného cez Bluetooth, mnohi uvazuju
aj nad tym, ako k tabletom pripojit klasic-
ké prislusenstvo, do ktorého investovali len
nedévno.

Okrem externych zariadeni, ktoré sa vyu-

zivaji doma, na internéte, alebo v préci, je
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Casto potrebné riesit dalsie scendre, ktoré pa-
radoxne suvisia prave s mobilitou. V hotelovej
izbe by si zdkaznik rdd pozrel film zo svojho
tabletu na obrazovke televizora, alebo by pri
nédvsteve u priatelov chcel ukazat fotky zo
svojho telefénu na ich televizore. Ini sa budd
chciet pochvélit svojimi hracskymi dspechmi
a predviest sa na televizore v klube, alebo
na kvalitnom hrd¢skom monitore u priatela.
Mobilné zariadenia a ich prisluSenstvo za-
tial este stdle nedospelo do $tddia vieobecnej
interoperability, preto budd vasi zdkaznici
casto odkdzani na kable a redukcie, ktoré
maju so sebou, a hlavne na vynaliezavost.
A ak na ni¢ nepridu, kam sa pridu poradit -
predsa do najblizsej Specializovanej predajne
s vypoctovou technikou.

Externy displej, projektor a televizor

Niektoré tablety disponuji mini a micro
HDMI konektormi, takze stac¢i mat spravnu
redukciu a HDMI kdbel. V tomto pripade
moze nastat mechanicky problém. Je vyso-

ko pravdepodobné, Ze hruby HDMI kébel
doslova visiaci na ,micro“ redukcii pri
castom pripdjani poskodi drobny konektor
tabletu. Mdme overené, Ze konektor takto
k televizoru pripojeného tabletu, ktory bol
pri hrani drzany v ruke, vydrzal iba $tyri
dni. Rovnaky scendr sa coraz Castejsie vy-
uziva pri prezentdciach, kedy prednasatel
drzi tablet pripojeny k projektoru. Naproti
tomu dobre skonstruovany, robustny Mini
DisplayPort, ktory vyuzivaji tablety Microsoft
Surface a notebooky Apple, vdaka svojej
konstrukcii takyto scendr pripojenia v po-
hode vydrzia.

Z praktického hladiska je vyhodnejsie
bezdrétové pripojenie externého displeja.
Moézete vyuzit napriklad technolégiu
Miracast vyuzivajicu Wi-Fi prenos obrazu,
videa a zvuku vo vysokej kvalite priamo
do televizorov, alebo inych kompatibilnych
zariadeni. Ak displej, televizor, ¢i projektor
Miracast nepodporuje vyrieSite pomocou
prislusenstva typu Miracast Dongle, ktoré
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pripojite do HDMI portu. Na nasom trhu
je k dispozicii niekolko typov, napriklad
od Asusu, Prestigia... Nakolko HDMI port
nemd vyvedené napdjanie, napdjaji sa tie-
to zariadenia najcastejSie cez USB. Kazdy
moderny televizor md USB porty pre pripo-
jenie externych diskov, alebo diagnostiku.
Technolégiu Miracast podporuji platformy
Android (od verzie 4.2), aj Windows 8.1/RT.
Niektoré typy su kompatibilné aj s techno-
légiou Apple Airplay.

Alternativou urc¢enou pre majitelov pristro-
jov s Androidom je zariadenie Google
Chromecast. De facto ide o Android na jed-
noc¢ipovom pocitac¢i. Ma tvar USB klica
a pripdja sa do HDMI konektora. Napdjany
je z adaptéra, alebo USB. Posielanie obrazu
do televizora je mozné aj bez pripojenia
mobilného zariadenia do domadcej Wi-Fi
siete. To mbze byt uzitoéné napriklad pri
posedeniach s priatelmi, ktori by chceli
nie¢o ukdzat na velkej obrazovke.

Pre niektoré Android zariadenia mdzete
na prenos obrazu vyuzit redukciu MHL
(Mobile High-Definition Link). Na strane
telefénu sa redukcia pripdja do micro USB
portu. Na druhej strane redukcie je klasic-
ka HDMI zasuvka.

Redukcie na pripojenie USB zariadeni:
Android

Vécsina Android zariadeni md len micro
USB port, ktory slizi na nabijanie a pri-
padny prenos multimedidlnych siborov
a dokumentov do PC. Ziadne klasické USB
prislusenstvo k tomuto portu priamo nepri-
pojite. Problém elegantne riesi kablik USB
On-The-Go (OTG). Stoji priblizne tri eurd
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a slizi ako redukcia z micro USB na klasickd
USB zdsuvku, do ktorej pripojite akékolvek
USB zariadenie. Nie kazdé zariadenie vsak
bude fungovat. Spolahlivo funguji klavesni-
ce a myS$i aj vdc¢sina USB kldcov, niektoré
vSak iba na c¢itanie. Funguji aj zariadenia
vyuzivajice bezdrotovy prenos cez USB don-
gle. Uspesne sme vyskigali bezdr6tové mysi
Microsoft aj Logitech. U niektorych zariadeni
je zrejme limitnym faktorom napdjanie. Pre
hry mézete dokonca vyuzit klasicky Gamepad,
alebo Joystick. Uspesne sme vyskisali aj USB
rozbocovac, takze k Android tabletu dokonca
moZzete pripojit viacero vhodnych zariadeni
stcasne. Mozny, no kontroverzny scendr je
nabijanie externého zariadenia, napriklad
telefénu. Redlnejsie je napdjanie externych
aktivnych reproduktorov.

ios

Zariadenia s iOS (iPhone, iPad a iPod touch)
st neprdvom vnimané ako uzavreta plaftor-
ma. Apple poskytuje niekolko technolégii
pre bezdrétovd interakciu tychto zariadeni
s prislusenstvom. Nové typy iOS zariadeni
vyuzivaji propertidrny konektor Lightning,
no vdaka moznostiam redukcie Lightning
to USB Camera je situdcia s pripdjanim kla-
sickych USB zariadeni lep$ia, neZz by ste
ocakdvali. Primarne je tdto redukcia urcend
na pripojenie digitdlneho fotoaparatu a kamery
za icCelom prenosu multimedidlnych siborov.
Bez problémov vSak pripojite aj externd USB
kldavesnicu, USB reproduktory, headsety, mi-
krofény, pripadne niektoré typy hudobnych
,midi“ klaviatdr. Pripojite aj bezdrotové kla-
vesnice, ktoré pouzivaju vysielaci a prijimaci
modul do USB konektora.

Pravdepodobne nepripojite herné ovladace
a podsvietené klavesnice, ktoré majd velky
odber energie z USB. Bohuzial mys v systéme
i0OS podporovand nie je. Nefungoval ani ovlddac
na posuvanie snimok prezentdcie. Skimali sme,
Co sa stane, ak cez adaptér Lighting to USB
Camera pripojite vysielaci a prijimaci modul,
ktory vyuzivaji dve a viac zariadeni, z kto-
rych nie vSetky st podporované - typickym
prikladom je sdiprava kldvesnice a mysi. Sice
sa zobrazi hldsenie, Ze pripojené prislusen-
stvo nie je podporované, no hldsenie sa moze
tykat iba jedného zo zariadeni, v spominanej
zostave je to myS. Napriek hldseniu bude kla-
vesnica fungovat normélne. Vyskuasali sme to
u sdprav kldvesnic a mysi od firiem Logitech
a Microsoft. Pre starSie modely iOS zariade-
ni s klasickym Sirokym konektorom mdzete
vyskusat redukciu iPad Camera Connection
Kit. V niektorych pripadoch sa oplati precitat
navod k prislusenstvu. Napriklad slichadla
s mikrofénom H600 - USB headset maju sice
USB nano receiver na bezdroétové pripojenie
k PC, no k zariadeniam s iOS ho pripojite aj
pomocou Bluetooth rozhrania. Stlacte a drzte
stcasne tlac¢idld ,Volume up“ a ,Mute®, kym
nezacne blikat LED diéda. Potom moézete sl-
tchadld spdrovat s iOS zariadenim. Model
H800 uz ma prepinac rezimov PC/Bluetooth.

Ovladanie hier pomocou joysticku priamo
na dotykovej obrazovke

Ze ste o takejto moZnosti eSte nepoculi?
Joystick, ktory sa pomocou prisaviek upevni
na dotykovy displej, je zaujimavé prislusenstvo
na ovladanie hier s podporou joysticku alebo
smerového ovlddaca d-pade na mobilnom te-
leféne alebo tablete s dotykovou obrazovkou.
Spresni ovlddanie hlavne arkddovych hier.

Originalne herné prislusenstvo

pre smartfony a tablety

Najjednoduchsiu tému sme si nechali nako-
niec. Vyrobcovia herného prislusenstva doda-
vaju Sirokd paletu ovlddacov, pripojitelnych
priamo k smartfénu cez rozhranie Bluetooth.

Su predajcovia dostatocéne vyskoleni?
Vysktdsali sme pripravenost predajcov
na zdujem zakaznikov o nové zariadenia.
Simulovali sme modelovd situdciu, kedy
zdkaznik uvazuje nad kipou tabletu (Iubo-
volnej platformy), uz je takmer rozhodnuty
a jeho poslednd otdzka bude: ,Ako k prislus-
nému tabletu pripojim externé zariadenia?“
U predajcov Apple unisono odpovede zneli -
,Budete potrebovat nové prislusenstvo, pri-
pojiteIné cez Bluetooth, najlepsie znackové.”
Naproti tomu v beznych predajniach $pecia-
lizovanych na IT boli predavaci dobre infor-
movani o moznostiach bezdrétového pripdja-
nia displejov aj klasického prislusenstva cez
redukciu USB OTG.

Luboslav Lacko je spolupracovnikem redakce
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TP-Link
Kapesni vybava na cesty

P¥i cestovani se v dnesni dobé malokdo obejde bez nékolika pristroji s pfi-
pojenim k internetu, jako jsou notebook, smartphone nebo tablet. Nepfijem-
nostem v podobé vypadkid mobilniho signalu, pretiZzené hotelové Wi-Fi sité
nebo dochazejici energie bez moznosti dobit z elektrické zasuvky je mozné
predejit s pomoci riznych cestovnich zafizeni: kapesnich vysokokapacitnich
akumulatori (tzv. powerbank), prenosnych 3G/4G modemii s Wi-Fi pfistupo-
vym bodem a cestovnich bezdratovych routerd.

TP-LINK

The Reliable Choice

Nabidka v této oblasti je Sirokd, a v kazdém ptipadé se proto vy-

plati nejprve dobfe zvdzit tcel a pozadavky a podle nich volit

parametry - kapacitu, pfenosovou rychlost, podporované stan-

dardy, maximdalni moZzny pocet pfipojenych zafizeni, vydrz apod.

Produkty cestovni kategorie se také vhodné doplnuji - napiiklad

mobilni modem ma vydrz az deset hodin, zatimco pfipojené zafi-

zeni muZe mezitim potfebovat dobit, k temuz poslouzi prenosny Cestovni Wi-Fi router — bezdratova sit kdekoli

akumulétor. Cestovni Wi-Fi router se jevi jako vhodné feSeni vSude tam, kde
Kompletni produktové portfolio spole¢nosti TP-Link zahrnuje bez- je potfeba vytvofit bezdratovou sit a k dispozici je pouze pevna

drdtové smérovace a adaptéry, bezdratové pristupové body, 3G smé- internetova pripojka, pfipadné jen slaby Wi-Fi signdl, napfiklad

rovace, ADSL modemy, adaptéry pro zapojeni do domdci elektrické v hotelu. Cestovni smérovace jsou k dispozici v riznych provede-

sité, IP kamery, print servery, SOHO/SMB smérovace a SOHO/SMB nich - ,nano“ zafizeni TL-WR702N md pudorys mens$i nez kre-

switche. ditni karta, ale vyzaduje napdjeni z jiného zdroje pies konektor
microUSB. Oproti tomu TP-Link TL-WR710N je velky asi jako
Powerbanka - energie do kapsy polovina telefonu iPhone, ale pfipojuje se pfimo do elektrické za-

Powerbanka pfedstavuje pfenosny zdroj elektrické energie s vestavé- suvky, a neni proto zavisly na jinych zafizenich, naopak mize
nym vysokokapacitnim akumuldtorem. Diky kompaktnimu proveden{ sdm slouZit jako zdroj pro nabijeni jinych zafizeni pfes USB port.
jej 1ze snadno pribalit na cesty. Je urceny k dobijeni telefoni, tabletd, Oba kapesni routery TP-Link TL-WR710N a TL-WR702N nabizeji
Ctecek elektronickych knih, MP3 pfehravact, GPS pfijimaci a jinych  pét rtiznych rezimi provozu: bezdritovy router, klient, opakovac,
zafizeni prostfednictvim standardniho USB portu tam, kde neni pfistupovy bod a bridge. Dokdzi tak zajistit veskeré potfeby bez-
k dispozici elektrickd zdsuvka. Cestovn{ zdroj TP-Link TL-PB10400 dratového pfipojeni v riznych situacich.

nabizi dva USB porty (5 V/2 A a 5 V/1 A), jez umoziiuji nabijeni

dvou zafizeni zaroven, napfiklad tabletu a telefonu. Specidlné vyvi-

nuté obvody zajistuji skuteéné rychlé nabijeni s vysokou ti&innosti - Proé¢ prodavat kapesni powerbanky, modemy a routery TP-Link:
az 90 %. Proti poskozeni samotného zdroje i pfipojeného zafizeni je = idedlni doplnék k mobilnim zafizenim;

TL-PB10400 vybaven také ochranou proti zkratu, pfepéti, pfetizeni, = Siroké portfolio produktti uspokoji potreby kazdého zdkazni-
prebiti, podvybiti a pfehrati. Kapacita 10 400 mAh vystaci na tfi az ka;

pét nabiti chytrého telefonu, coz znamend tyden i déle nezdvislosti
na elektrické siti. Navic je produkt vybaven praktickou vestavénou
LED svitilnou.

zajimava obchodni marze;

vysokd spolehlivost produkt;

podpora stabilntho partnera;

idedlni produkt s sebou na dovolenou, moznost vyuziti LTE
Cestovni 3G/4G modem s Wi-Fi — sdilena rychla mobilni data pripojent.

Cestovni 3G/4G modem s Wi-Fi pfistupovym bodem je multi-

funkéni produkt, ktery dokédze vytvofit mistni bezdrdtovou sit

pro vice zafizeni, jez sdili mobilni pfipojeni k internetu. Jedna Argumenty pro koncového zakaznika:

datovd SIM karta tedy stac¢i pro pfipojeni celé skupiny zafizeni. = snadné nastaveni a rychlé uvedeni do provozu;
Pfenosny modem a piistupovy bod TP-Link M7350 podporuje mo- = sniZeni ndkladd na mobilni datové pfipojeni pfedevsim v za-
bilni sité ¢tvrté generace LTE s pfenosovou rychlosti az 150 Mbit/s, hranicf;

coz dostacuje i pro hladké pfehrdavdni videa v HD kvalité, oka-
mzité stahovani soubort a videokonferen¢ni hovory bez vypadkd.
Po vlozeni 4G SIM karty vytvoii Wi-Fi sit, do niZ se miZe rychlos-
ti 300 Mbit/s pfipojit az 15 uzivatelt soucasné. Podle kompatibility
pripojenych zafizeni - pfenosnych pocitacu, tabletd, chytrych telefo-
nd, hernich konzoli a dalsich - a mistnich podminek 1ze zvolit béz- _
ndjsi avdak vice vytiZené pasmo 2,4 GHz nebo méné rusené pasmo Distribuce pro CR:

5 GHz, které podporuji novéjsi za¥izeni. TP-Link M7350 je vybaven ABC Data, AT Computers, Discomp, Penta

slotem na microSD karty o maximalni kapacité 32 GB a umoznuje

zafizenim pfipojenym v siti uklddat a sdilet fotografie, hudbu, videa Distribuce pro SR:

a dalsi soubory. Produkt podporuje pfenosy dat ve vSech generacich Agem Computers, eD‘ system Slovakia

mobilnich siti, coz zajistuje pfipojeni skuteéné viude, kam zasahuje

jakykoli mobilni signal. -fes-

Uspora baterie vasich zafizenf;

sdilenf pro vice uzivateld;

spolehlivé produkty;

kompaktni provedeni a elegantni design.
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Hewlett-Packard

Budeme nabizet ucelena reseni a vzdelavat partnery

STEPAN FEIK

0 rozdéleni HP se mluvi jiz delSi dobu, proto
jsme se sesli s Vitem Sluneckem, EG Indirect
sales managerem, ktery nam prozradil, jak se
tento krok dotkne resellerdi a s €im chce dobyt
trh nova spolecnost HP Enterprise.

Spolec¢nost Hewlett-Packard se rozdéluje
na dvé - co to vlastné bude znamenat pro
obor ICT?

Mate spravné informace - rozdélime se na HP
Inc. a Hewlett-Packard Enterprise. Budou
to dvé samostatné firmy a k definitivnimu
rozdéleni dojde 1. 11. 2015. Spole¢nost bude
rozdélena v podstaté pfesné napul: Obé
budou mit obrat 58 miliard dolarid, budou
podobné velké, i co se profitu tykd - tedy
kolem $esti miliard dolari.

Co vlastné vedlo firmu k rozdéleni?
Portfolio nasich produktt a sluzeb bylo ne-
smirné rozsahlé a do budoucna velmi slo-
Zité na Tizeni v zdkaznickych segmentech,
na rychle se ménicim trhu. Velmi obtizné
se ndm hledaly dalsf moZnosti v praniku
na trhu nebo na dalsi akvizice, nebot kazda
cdast firmy meéla své priority a strategie -
nékdy se lisily dokonce velmi vyznamne.
Hlavnim dtvodem rozdéleni je, aby firmy
byly schopny rychle reagovat na déni na trhu,
byly operabilnéjsi a mohly se v klidu sou-
stfedit na své klicové priority a investovat
do spravnych technologii.

V tomto rozhovoru se ale budeme vénovat
predevsim c¢dsti Enterprise. Co si pod timto
ndzvem maji resellefi piedstavit? Jaké bude
vase portfolio?

Obsdhne vse od sluZeb, softwaru, serveru,
storage a networkingu, to jsou nase zdklad-
ni kameny. Jesté se k ndm pridruzi i HP
finanéni sluzby. Pro doplnéni: HP Inc. port-
folio budou pocitace, notebooky, tiskdrny
a tiskové sluzby.

Co se v souvislosti s rozdélenim zméni pro
vase obchodni partnery?

Nejvétsi zména je prdvé v tom, ze part-
nefi budou muset nyni jednat se dvéma
samostatnymi spole¢nostmi. Ale soucasny
partner HP nebude muset udélat, kdyz to
hodné zjednodusim, nic vic, nez si zfidit
jeden login navic. Postupné dojde k rozdéle-
ni partnerskych portald, coz se projevi tak,
ze se pro Hewlett-Packard Enterprise zméni
adresa na www.hpe.com - jsem nadseny, ze
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zmény budou takhle malé a vSe probéhne hlad-
ce. Partner se nebude muset bat smluvnich ¢i
procesnich problémut. Koncovy zdkaznik pak
zménu poznd maximélné na logu produktu,
které bude také nové.

Pozoruji uz néjakou dobu rivalitu mezi
Enterprise a PPSG divizi...

Mate pravdu, jsme tak trochu rivalové, a pro-
to jsme zalozili tradici s na§im mezidiviznim
sportovnim kldnim: DruZstva spolu v néko-
lika sportech soutézi o putovni Partnersky
pohdr a vloni jsme historicky prvni ro¢nik
opanovali my z divize Enterprise. A uz zbro-
jime na druhy roc¢nik, kdy uz budou soupefit
v podstaté dvé firmy. Je to ku prospéchu véci
a rozhodné jsme rivalové jen po strdnce sportu,
protoze vyznamné akce pro partnery pofdda-
me a budeme pofadat spole¢né. Do budoucna
dokonce bude existovat jakysi ,destnik“ nad
obéma partnerskymi programy - jmenuje se
Partner One Alliance. Znamen4 to, Ze pokud
bude partner spolupracovat s obéma firmami
na projektu, budeme jej moci sndze podpoftit
véemi moznymi benefity. Pfirovnal bych to
k nasi spolupraci s Microsoftem.

Trh posledni dobou zaZivd doslova zemétiese-
ni: Dell kompletné méni strategii, IBM prodala
divizi Lenovu, HP se rozdéluje...

se rozvijejici odvétvi v lidské historii. A ves-
kerd naSe ¢innost je na néj dnes velmi tzce
napojend. Firmy, které jste jmenoval, vsak
maji jinou filozofii - prodavaji komoditu,
kdezto ndm jde nyni o néco jiného. Smysl
HP Enterprise bude v nabidce komplexniho
feSenf pro jednotlivé oblasti: Cloud, mobilita,
bezpectnost a big data. S tim také zmizi nas
drobny handicap - pfi rozsahlém portfoliu
HP bylo obtiZzné G¢inné prosazovat tfeba nas
software, coz nyni nebude problém. Nyni
budeme mit prostor vytézit nase softwarové
akvizice naplno - poskldddme totiz zdkazni-
kovi kompletni feseni. Uspésny prodej nezna-
mend jen znalosti o produktech a FeSenich,
ale i tzv. soft skills - chceme po partnerech,
aby se u zdkaznika ptali nejen na IT, ale
i na véci, které s nim na prvni pohled pfimo
nesouviseji, tfeba dalsi rozvoj firmy. Partner
tak mtze dodat feSeni, které je moZzné roz-
§itit dle potfeby a dalstho rastu zdkaznika.
V tomto sméru budeme partnery vzdéldvat
a podporovat. Nadéle také budeme pokraco-
vat v akvizicich vhodnych firem a budeme
prubézné dopliovat a inovovat nase hardwa-
rové i softwarové portfolio.

Zminil jste rozsdahlé portfolio, akvizice a soft-
ware — nestane se, Ze byste nakonec pravé

Vit Slunecko, EG Indirect sales manager ve spolecnosti Hewlett-
-Packard

v oblasti softwaru méli v nabidce tisice riiz-
nych ndstroji, o kterych nakonec nikdo nevi?
Pfesné tomu se chceme vyhnout - proto bu-
deme, v souvislosti s prodejem feseni, part-
nery aktivné skolit ve znalostech softwaru
a jeho pouziti. Budu se opakovat, ale klicem
je zjistit potfeby zdkaznika a nabidnout mu
ucelené feSeni jak po strdnce hardwaru, tak
softwaru. Nebudeme nabizet stovky moZnos-
ti, ale jen ty sprdvné a efektivni: Pro cloud,
mobilitu, big data a bezpecnost.

Co se momentdlné ,kuchti“ v laboratofich HP?
Stédle pracujeme na konceptu, ktery jsme po-
jmenovali ,The Machine“ - revoluce v IT (vice
o The Machine najdete na www.hpl.hp.com/
research/systems-research/themachine/). O co
jde? Proména pfedstavy, jak bude vypadat ICT
a osobni pocitace v budoucnu: Nebude rozdil
mezi serverem a storage, nebudou jednotlivé
vrstvy paméti. Budou ,memory pooly*, které
budou tvofené ,memristory*, coz je pamétova
soucdstka, kterou jsme vyvinuli a kterd tvori
zédklad pro cely tento koncept. S nim se také
radikdlné zméni veskeré predstavy o operac-
nich systémech a jejich architektufe. V tomto
sméru sdzime na open-source feSeni a na to,
ze nebudeme zdkaznika zamykat do platformy,
ktera mu nevyhovuje nebo za ni musi platit.

To zni zajimavé! Kdy si budeme moci ,,The
Machine“ vyzkouSet?

Momentdlné v laboratofich testujeme ,memris-
tory“ a vyvijime operacni systém, ktery se
déli na dvé vétve: Jedna probihd tzv. od nuly,
druhé pak na linuxovém zdkladu. P¥isti rok
uz chceme ,memristory“ zavést do vyroby
a v roce 2017 budou na trhu prvni pfistroje
s timto feSenim. Necilime jen na notebooky,
servery nebo PC, ale i na tablety a smartpho-
ny, televize... VSechna za¥fizeni vyuzivajici pa-
meétovd média. V roce 2018 pak zacne sériova
vyroba zafizeni konceptu ,The Machine®. Je
véru nac se tesit! |
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ROZHOVOR

Storage One

Nasim cilem je oboustranne vyhodna spoluprace

STEPAN FEIK

Velka konkurence — tak Ize popsat situaci na trhu
prace s daty. Relativné mlada spoleénost Storage
One chce uspét pomoci kombinace flexibility, od-
borného zazemi a ochoty k oboustranné vyhodné
spolupraci. Na nasSe otazky odpovidal Rastislav
Maniak, feditel pro strategii.

MiiZete ndm na tvod stru¢né predstavit spo-
le¢nost Storage One?

Nase spolecnost vznikla na podzim roku
2013, ale nds tym spolupracuje jiz 15 let.
Specializujeme se na dodavky ucelenych fe-
Seni a sluZeb v oblasti uklddédni, zdlohovéni,
archivace dat, virtualizace. Navrhujeme feseni
s dirazem na spolehlivost a nejlepsi pomér
cena/vykon bez vazby na jednoho vyrobce.
Pro vSechny ndmi nabizené technologie sami
poskytujeme pfimou technickou podporu
s pfislusnou certifikaci. Spolehlivost a bez-
problémovost ndmi dodanych Feseni je tedy
i v nasem vlastnim zdjmu.

Jaké je portfolio vasich sluzeb?

Poskytujeme komplexni sluzby pro kterykoliv
stupen realizace projektd, od prvotni ana-
lyzy pres navrh feSeni aZ po implementaci,
migraci dat a servis. Doddviame a nésled-
né servisujeme diskové, hybridni i all
flash systémy, zafizeni pro zdlohovani
do diskd, do péasek, do cloudu. Dodavame
a implementujeme zdlohovaci, replikac¢ni
a virtualiza¢n{ software. Pro ucelené dodév-
ky zajistujeme i SAN a LAN infrastrukturu
a Servery.

Stanovili jste si pi'i vstupu na trh néjaké ob-
chodni a strategické cile? Da¥i se vam jich
dosahovat?

Nasim cilem od pocatku bylo nabizet primar-
né sluzby, bud samostatné, nebo u vétsich
projektta spolu s doddvkou hardwaru. Tento
cil se ndm povedlo diky usili vSech pracov-
nikid jak obchodniho, tak technického tymu
splnit a v podstaté neproddvime samostatny
hardware a podporu vyrobct vyuzivime mi-
nimdlné. Na§ mimofddné zkuseny technicky
tym zatim vzdy dodrzel rozpocet i terminy
realizace a spokojeni zdkaznici se na nés s di-
vérou opakované obraceji. V tomto sméru jsme
tedy nadmiru spokojeni. Kde vidime prostor
ke zlepseni, je ziskdvani novych zdkaznikd.
I kdyz ndas tési duvéra a spokojenost nasich
stavajicich klientd, rust spolec¢nosti vyzadu-
je nové piilezitosti a to je nasim cilem pro
dalsi obdobi.
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V oblasti prdce s daty je velkd konkurence.
Jak ji celite? Co nabizite navic?

Snazime se nabizet technologie, které zdkaz-
nikim pfinesou kromé splnéni jejich vyko-
novych pozadavkt dspory investi¢ni nebo
provozni, v idedlnim p¥ipadé oboje. Troufnu
si ale tvrdit, Ze s tou konkurenci to neni tak
zlé. Ackoliv se obchodné snazi tyto techno-
logie prodavat kazdd druhd firma, odborné
vesmés nedosahuji nasi drovné a konkuruji
ypouze“ cenou. Pokud je zdkaznik rozumny,
pozné to brzy. Nutnou podminkou je tedy
potfeba udrzovani si pfehledu v dostupnosti
novych technologii a investovdni do vzdélava-
ni zaméstnancu. Nasi devizou jsou ohromné
zkuSenosti celého technického tymu, ktery je
tvofen pouze seniornimi techniky s 15- nebo
i viceletymi zkuSenostmi. Toto ndm umoziu-
je s nadhledem posoudit nastupujici trendy
a novinky a byt zdkaznikim davéryhodnym
partnerem pii zméndch jejich technologif a in-
frastruktury. Zakldddme si na nasf nezdvislosti
a nabidce feSeni nékolika vyrobcid pro kaz-
dou oblast, kde jednotlivé sluzby a podporu
poskytuji primdrné nasi pracovnici v rodném
jazyce, nikoliv bezejmennd podpora vyrobce
na jiném kontinentu. To je pravdépodobné
divodem naseho tspéchu v tak kratkém case
ptisobeni na trhu v CR a SR.

Co nabizite pro nase ¢tendre - ICT resellery?
Nase dlouholeté zkusenosti a vysokd technickd
droveini jsou k dispozici vSem. Nemdme am-
bice stat se nejvétsi ICT spolecnosti, naopak
rddi bychom zustali firmou mensi a flexibil-
néjsi, ale v oblasti nasi specializace a ndmi
nabizenych technologii chceme byt nejlepsi

ve viem, cemu se vénujeme. Véfime, Ze nase
specializace na oblast ukldddni a ochrany

Rastislav Maniak, feditel pro strategii ve spolecnosti Storage
One

dat je vyhodou, kterd eliminuje potencidl-
ni tfeci plochy a jsme schopni se domluvit
na oboustranné vyhodné spolupraci s dal-
$fmi spole¢nostmi pro kteréhokoliv poten-
cidlntho zdkaznika nebo projekt.

Jaké trendy ocekdvdte v oblasti ukldddni,
zdlohovdni a prdce s daty do konce roku
a v blizké budoucnosti?

Ackoliv se nachdzime v obdobi vyraznych
zmeén celého odvétvi, jejichz primarnim hy-
batelem je zlevnéni a masovy nastup SSD,
pofad plati, Ze oblast ukldddni a ochrany
dat, které se primdrné vénujeme, patfi k nej-
konzervativnéjsim odvétvim celého ICT
primyslu a nové neovéfené technologie si
jen pomalu hledaji cestu k zdkazniktm.
Do konce roku neocekavdame nic zdsadniho,
ale dalsi posilovani role SSD v primarnich
systémech je zfejmé. Myslim, ze ve velmi
blizké dobé se jiz nebudou prodévat systémy
bez SSD, naopak ¢astéji se do role outside-
ra dostanou rychlé SAS disky. Kombinace
kapacitnich SATA nebo NL-SAS diskid se
stale levnéjsimi SSD pro dosaZeni vykonu
bude po néjakou dobu zfejmé to pravé feseni
pro velkou cast zdkaznikt. V horizontu cca
péti let jiz 1ze ocekdvat vétsinu systému pro
ukldddni dat zcela bez HDD. Vykon, ktery
pfinesou all-flash systémy nebo budouci
memristory a paméti se zménou faze, muze
zcela obratit pohled na architekturu systé-
mu. Otevie dvefe jiz nyni nastupujicimu
trendu softwarové definovanych a masiv-
né virtualizovanych tdlozist. Zatim nejsou
jejich pfinosy vzdy zcela zfejmé a vykony
i funkce nedosahuji standardy léta ovéfe-
nych architektur, ale se zlevnénim vysoce
vykonného hardwaru se karta obrati. M
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Spolecnost Lenovo® doporucuje systém Windows.

lenovo® FOR
THOSE
WHO DO.

VYBERTE SI Z NABIDKY NASICH
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TEMA CISLA

Zen
it

Zaludna otazka:
Kopirujete, nebo Xeroxujete?

Na prazskeé Flofe se prede mnou oteviela brana
do spoleénosti, z jejihoZ nazvu se stalo sloveso

a pro mnohé jde o synonymum tisku nebo kopi-
rovani. A prede mnou dvé bajeéné Zeny Veronika
Bréazdilova, generalni feditelka, a Petra Sebo, PR
a marketingova manazerka. Usmivaly se, jesté
netusily, co jsem si na né pfichystal za otazky.

A ja se taky usmival, protoze jsem jesté netusil,
co si na mé pripravily za odpovédi...
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Ddmy, kterak jste se vlastné dostaly k ICT
1 a viibec do Xeroxu?

Petra Sebo Veronika Brazdilova: K technologiim jsem
se na zacatku dostala vlastné ndhodou, a to
v Eurotelu. Zacalo to mobilnimi technolo-
giemi a postupné se to rozsifilo az na ICT.
Vite, ICT je podle mého ndzoru Zivy orga-
nismus, ktery se stdle vyviji, a technologie
jdou stdle dopfedu. A to je néco, co mne
i moznosti, co zdkaznikim nabidnout a jak
jim pomoci. To je to, co mdm na ICT rada.
Pokazdé vytvorite zdkaznikovi unikétni
FeSeni $ité na miru jeho potfeb. Jde o dlou-
hodoby vztah se zdkaznikem, ktery se také
diky ICT stdle vyviji a roste. Navic Xerox je
v oblasti ICT velmi silnym hrdcem. Takze
kdyz ptisla nabidka vést lokdlni a sloven-
skou pobocku, nevdhala jsem. A jsem rdda,
ze jsem tady.

Petra Sebo: Tak to se pofad sama sebe
ptdm... Mam pocit, Ze se mi to stalo tak néjak
omylem. (smich) Skocila jsem do toho rov-
nyma nohama a uz mé to néjak neopustilo.
Byla jsem u toho, kdyZ zacinal operator Paegas,
kterého provozovala spolecnost RadioMobil
(dnes je z tohoto operdtora T-Mobile). Tehdy
to byl vlastné takovy start up. Velikd zkuse-
nost a skvély pracovni start. V ICT se pohy-
buji vice nez 17 let. Xerox pfisel v momenté,
kdy jsem premyslela, jestli mé to vlastné jesté
bavi a nechci tUplné zménit obor. Nakonec
jsem zjistila, ze nechci a jesté chvili v ICT
zustanu, a tak jsem tady.

Jak dlouho uz v Xeroxu piisobite? Stale
na stejné pozici — nebo jste vystiidaly néko-
lik mist?
Veronika: Brzy to bude rok. Takze mé ¢ekd
oslava a prvni bilancovani.

Petra: Ja jsem v Xeroxu v podstaté novac-
kem. Od loniského srpna. Takze stdle ve stej-
né pozici.

Z ndzvu vasi firmy se stalo i sloveso —
»lo xerox“ — vnimdte to také tak? Xeroxujete?
Co pro vds znacka nebo slovo ,, Xerox*“
znamend?

Veronika: Ano, vnimdm to, musim Fict,
Ze pozitivné. Je skvélé pracovat pro spo-
le¢nost, kterou vSichni znaji a jejiz ndzev
v podstaté zlidovél. Pro mé je Xerox spo-
le¢nost se silnou historii, unikatnim portfo-
liem produktt a sluzeb, zajimavou skladbou
zdkaznikti a tymem velmi talentovanych
lidi. Zéaroven je synonymem pro inovace
a kvalitu. A tak ji vidim i ja. A musim
Fict, ze takto jsem o Xeroxu smyslela jesté
pfed tim, neZ jsem pro tuto spolecnosti za-
¢ala pracovat.

Petra: Pfizndm se, Ze nexeroxuji. Pro mé
je znacka Xerox dennim chlebem. Je pro mé
velikou devizou nasi spolec¢nosti a synony-
mem kvality a spolehlivého partnera. A mam
s ni v planu velké véci.
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Mimochodem, vzpomenete si, kdy jste si vy-
tiskly vds prvni dokument - a co to bylo za¢?
Veronika: Bylo to na gymndéziu a byl to stu-
dentsky casopis.

Petra: Tak ted jste mé zaskocili. At pfemys-
lim, jak pfemyslim, tak si opravdu nevzpomi-
ndm. Nejspi§ proto, Ze uz je to hrozné ddvno.

Kdyz se fekne IT, tak si ¢clovék piedstavi pfe-
vdZné muzsky svét plny Cisel a nesrozumi-
telnych zkratek. Co musi Zena udélat, aby se
prosadila? Nebo je to celé jen mytus?
Veronika: Trochu mytus to je. Je to sice
zdédnlivé tézsi, ale principy jsou stejné, at
uz jste muz, nebo Zena. Musite znéat své sil-
né stranky, najit mezi odborniky lidi, ktefi
vam pomohou implementovat vizi a strategii
dovniti dané spolecnosti a také mu ji pomo-
hou naplnit. Je potfeba otevienost a pfimost
a také pokora, protoze nikdy nemutizete znat
vSechno a musite mit dobry tym, na ktery se
muZzete spolehnout. A to plati u vSech spolec-
nosti - 1 v ICT. J4 jsem si to sama vyzkousela
naptiklad pfi vedeni spolec¢nosti SGS.

Petra: Ja si myslim, Ze je to spi§ pfedsu-
dek. Casto ho maji nejen muzi, ale i Zeny.
V kazdém oboru je jedno, jakého jste pohlavi.
Zélezi na tom, jestli mate vlohy, schopnosti
a znalosti. Nebo by to tak rozhodné byt mélo.
Myslim, Ze tyhle pfedsudky se upozaduji
a iv IT se blyskd na lépe genderové vyrov-
nané casy. Jd osobné to vibec takhle neroz-
déluji - muzské, zenské - prosté bud mé to
zajim4d, bavi a jde mi to, nebo ne. Pravda je,
ze v mém oboru - tedy v komunikaci - je
vlastné vyhodou nebyt v problému ponofen
az na dno, protoze to zvysSuje Sanci, zZe pfi-
jemce pochopi vase kédovani a rozklicuje
obsah sdéleni. A to je podstatou komunikace,
at uz jste v jakémkoliv oboru.

Ale pojdme od prdce trochu ddl - prozrad-
te ndm, jak si istite hlavu? Jak relaxujete?
Veronika: V pfirodé s manzelem a pejskem,
u dobrého jidla, pfi sportu ¢i manudalni pra-
ci. Rdda pracuji na zahradé a vytvafim kve-
tinové dekorace. To je pro mé veliky relax
a oceni to zejména vsichni moji pratelé, po-
puldrni jsou mé adventni vénce ¢i svatebni
vyzdoby. Pokud potfebuji rychly ,recharge®,
jdu si koupit alespon kytku do vazy. To vzdy
zabere. (smich)

Petra: A to je pro mé skvéld otdzka. Relaxovat
se vlastné teprve u¢im. Pfi snaze byt doko-
nalou matkou a supervykonnou pracovni
silou na relax nebyva misto. Ale on se vdm
takovy hazard casem vymsti, takze ja upo-
slechla varovné signdly a u¢im se relaxovat
bez vycitek, Ze néco musim nebo bych méla...
Skvélym relaxem je pro mé hudba - rdda ji
poslouchanim a jesté radéji k velké radosti
sousedll zpivdm. Stejné rdda poslouchdm syna,
kdyz cvi¢i na kytaru nebo na piano. A ¢im
dél tim vice si uzivdm béhdni ¢i prochdzky
s nasim pejskem.

__42 [ Reseller Magazine |

Rikd se, Ze ¢teni je zapomenuté uméni: Co
vy? Ctete? A co?

Veronika: Kdyz mdm cas, ¢tu rdda, zejména
detektivky, ale bavi mé i literatura zaméfend
na osobni rozvoj.

Petra: Ctu a moc rada. Bez knih si Zivot
neumim p¥edstavit. Ctu to, na co mam pra-
vé ndladu. Mdm vyhodu, Ze knihy po néjaké
dobé zapomindm, a tak je ¢tu i nékolikrét.
Pfizndm se, Zze mym oblibencem je Jack
Kerouac, zboznuji jeho nekonecné véty, sy-
rovost a opravdovost.

Papir? Nebo snad moderni e-inkovou ¢tecku
Ci tablet?

Veronika: Ja jsem v tomto ohledu konzerva-
tivni, takZe papir.

Petra: Oboje. Papir je papir, obcas si rdda
knihu pohladim a ohmatdm. Nejspis proto,
ze se ona stejné dotkla mé duse. Ale na do-
volenou, na cesty je Ctecka podstatné prak-

hy za tyden.

Oblibend otazky moji kolegyné: Televizi, nebo

kino? A sledujete néjaky seridal?

Veronika: Kino. Mdm radéji filmy, a vibec

radéji nez u seridlu travim cas se svymi pTateli.
Petra: Televize. Pfizndvam se, Ze jd na fil-

my uplné nejsem, takze mé kino p¥ili§ neldka.

To radéji do divadla. Pro nés je ted fenomé-

nem Hra o triny. Vy$la ndm péta fada, tak
madme pravidelné pondélni televizni vecery -
i s popcornem.

KdyZ jsme nakousli tu elektroniku - jak by
podle vdas mél vypadat idedlni notebook?
Veronika: Idedlni notebook je ten, ktery
za mé udéld vSechnu préci. (Vsichni se
sméjeme a prikyvujeme.)

Petra: Maly, lehky s nekonecnou kapa-
citou baterie.

Zkuste zavéstit — budeme jesté v budouc-
nu tisknout? Nebo uzZ jen posilat e-maily
s pfilohou a vse si pfeddvat na tabletech?
Veronika: Ano budeme, vSechny dilezité
dokumenty se musi vytisknout. Nebo vy
si umite pfedstavit podepisovdni néjaké
aliance ¢i mirové smlouvy elektronickym
podpisem? Ja zatim jesté ne.

Petra: Urcité budeme tisknout. A ja vé-
f{m, Ze jesté hodné dlouho.

Prdveé dobéhlo domdci mistrovstvi svéta
v hokeji a skoncilo bohuzel bramborové.
Fandily jste?
Veronika: Ano, jsem velky fanda. A pro
meé byl nds tym stejné nejlepsi!

Petra: Jd na hokej nejsem. Narodni hr-
dost a soudrznost vidim v néCem jiném.
Tteba v podpofe lokdlniho podnikani.
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Vice nez pouhé uloziste.
Vitejte v éfe 4K NAS ulozist. Tethnologs
GHEHE

Ovladejte Turbo vNAS stejné jako pocitac.

Turbo vNAS i
TVS-x71 Series

Ultra-rychlé ptehravani 4K videi z NAS i vykonné zazemi pro podnikové aplikace

Hardwarova akcelerace videi ve 4K ReSeni T0GbE-ready

Prehravejte videa ve 4K s prostorovym 7.1 zvukem. Pfevod 4K a Full-HD Zatizeni podporuje vysokorychlostni pfipojeni 10GbE s

videa do univerzélnich formatl probiha v realném case nebo offline a konstantnim pfenosem az 1 100 MB/s a 100 000 IOPS, ¢imz se

diky hardwarové akceleraci zarucuje pohodIné, rychlé a plynulé vyznamné zvysuje rychlost operaci naro¢nych na CPU.

prehravani videi na PC, mobilnich zafizenich nebo Smart TV.

QvPC technologie pro virtualizaci PC Sdilejte, zalohujte a ukladejte na jedno misto
Pouzivejte vase NAS ulozisté jako platformu pro provoz systém Zatizeni z fady TVS-x71 jsou spolehlivym FeSenim pro ukladani,
Windows, Linux, UNIX nebo Android. Pomoci HDMI m(izete zalohovani a sdileni dat, ale i pro virtualizaci. Bezpe¢nost dat a
jednoduse pfipojit monitor a ovladat virtualizované systémy nebo provozovanych aplikaci zajistuje hardwarové akcelerované AES-256
sledovat pfimy prenos z bezpecnostnich kamer. bitové Full NAS &ifrovani.

TV S-x71 Series

vmware
READY

Serversor2
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Série TVS-x71 je vybavena procesory Intel Haswell, podle specifickych pozadavk Ize zafizeni vybavit procesory Pentium Core Intel, the Intel logo, the Intel Inside logo and Intel Core are trademarks of

13, Core I5a Core 17. Intel Corporation in the U.S. and/or other countries.

QNAP SYSTEMS: INC.
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Copyright © 2014 QNAP Systems, Inc. All rights reserved




ROZHOVOR

Tvare Hewlett-Packard: David Lev

STEPAN FEIK

V prvnim dile serialu rozhovori, kdy nahlédneme
pod poklicku produktovych managerii HP, se nam
predstavi veteran ICT a odbornik na tiskarny
David Lev.

Co mdte v HP na starosti?

Tym produktovych manazert zodpovidaji-
cich za HP laserové a inkoustové tiskdrny
a v nich pouZzivany spotfebni materidl, tzn.
toner, inkoust a papir. Mdme na starosti vy-
bér, dostupnost a nacenéni téchto produktt
na ceském a slovenském trhu.

Muzete predstavit své produktové portfolio?
Je to kompletni nabidka vyse uvedenych pro-
duktovych skupin. Ty urcené do domdacnosti
zndme pod oznacenim HP DeskJet InkAdvantage
a mensi HP LaserJety. HP Laser]et se poté
déli podle pouziti v mensich nebo vétsich
pracovnich skupindch nebo firmdch na HP
LaserJet Pro a Enterprise. Tamtéz sméfujeme
OfficeJet Pro a technologicky nejnovéjsi HP
Office Pro X a Enterprise X. VSe doplilujeme
HP origindlnim spotfebnim materidlem - to-
nerem, inkoustem a papirem.

Kdybyste mél vypichnout z celé nabidky jediny
produkt, ktery by to byl? Pfedstavte ndm jej...
Asi neumim vybrat jeden produkt. Jsme
silnd znacka i proto, Ze mame Sirokou na-
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bidku tiskovych produkti. Vyberu dvé sku-
piny tiskdren s vyraznou inovaci. Jsou to
HP OfficeJet X ve verzich Pro a Enterprise
a letosni novinky HP LaserJet s oznacenim
JetIntelligence. Obé technologie - inkoustova
PageWide a laserova JetIntelligence - dédvaji
zdkaznikovi vice za méné, pricemz ta zmé-
na v nabidce je skokovd. PageWide je zlom
v inkoustovém tisku. Tiskova hlava o Sifce
celé A4 strany odstraniuje zdrzeni pfi pohybu
hlavy a vysledna rychlost cca jedna strana
za sekundu je pak nejvyssi v kategorii stol-
nich tiskdren. Hlavni vyhodou HP OfficeJet
X jsou ale tiskové nédklady na barevny tisk.
I tady je tato inkoustova tiskdrna lepsi nez
laserova. V ostatnich parametrech jako ovla-
dédni, sprdva, zatizitelnost nebo i kapacita
jedné kazety az 10 000 stran, pak tiskdrna
plné vyhovuje pracovni zatézi a potfebam
firemniho tisku. Letos na jafe jsme uvedli
na trh i nové laserové tiskarny s technologii
JetIntelligence. Zdkladem je novy toner HP
ColorSphere3, zapékajici se pri nizsi teplo-
té a spotfebé elektrické energie. To se pak
odrazi v konstrukci tiskdny, kdy je tiskdrna
mensi, a ve vy$si rychlosti tisku. Zdroven se
vejde do tonerové kazety vice toneru a ta ma
pak vétsi vytéznost. Od této technologie si
slibujeme i slozitéjsi ndhradu neorigindlnim
spotfebnim materidlem. Ten potfebuje ty-
picky vyssi zapékaci teplotu, a v tiskarnach
JetIntelligence proto bude mit pravdépodobné
horsi tiskovou kvalitu. Na trhu jsou tiskdrny
a multifunkce HP Color LaserJet Pro 200 a HP
Color LaserJet Enterprise 500. Na podzim pak

David Lev, product manager ve spole¢nosti Hewlett-Packard

nahradime tiskdrnami s JetIntelligence dalsi
nyni proddvané HP Laser]ety.

Jak se s vasimi produkty zapojit do partner-
ského programu HP?

Tyto produkty jsou v HP partnerském pro-
gramu a nasi partnefi je prodavaji. Mame
rizné programy a typy podpory pro vétsi
retailové fetézce, e-tail, pro partnery, jejichz
podstatnou ¢dst obchodu délaji zakdzky
vétsim firmdm nebo statni spravé. S témi
spolupracujeme pfimo. Zdroven spolupra-
cujeme s velkou skupinu mensich partneri
prostfednictvim nasich distributora. V ob-
lasti tiskdren a spotfebniho materidlu mdme
navic jesté specidlni program pro partnery
dodavajici tisk jako sluzbu, tzn. prondjem
tiskdren napt. formou platby za vytisténé
stranky. Partner s touto certifikaci je HP
Channel Managed Printing Services Partner.
Dalsf specializaci je HP Supplies specialist,
ktery vyuziva specidlni podpory pfi prodeji
spotfebniho materidlu.

Jak dlouho uz jste v ICT, potazmo v HP?
V ICT, potazmo v HP jsem 19 let. Svou sou-
Casnou praci délam necelé t¥i roky.

Lidé v ICT pry nemaji volny Cas, protoze je-
jich povoldni je zaroveri hlavni ndplni jejich
Zivota. Je to tak i u vas? Jak travite volny ¢as?
S volnym Casem je na Stiru urcité vice pro-
fesi. Prace v ICT je zajimavd a travim v ni
hodné casu, ale na ndpln svého Zivota ji
Gplné nepovysuji. Mdm rodinu, a protoze
nehraji golf, tak na ni mdm i trochu casu.
(smich) Travime ho spolu, c¢asto sportem,
ktery jsem ji mirné vnutil, protoZe mé bavi.
Navic se snazim mit pofdd rozectenou ale-
spon jednu knihu. |
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Lion Mobile

PRILEZITOST

THL: Cinské smartphony na vzestupu

Na cesky trh vstoupily tfi nové smartphony inské znacky THL, jejiZ pro-
dukty si cesti spotrebitelé oblibili predevSim diky parametrim a cenové
dostupnosti. Nabidka smartphont uspokoji Siroké spektrum uzivateli.

Trh se smartphony se konsoliduje, zdkaznici pozaduji funkéni a vy-
konné apardty a vedle etablovanych vyrobci, ktefi se soustiedi
na high-end zafizeni, roste na tuzemském trhu poptavka po ceno-
vé dostupnych, dobfe zpracovanych a spolehlivych alternativdch.
Znatka THL zac¢ind byt Zddanou komoditou, kterou zacinaji kon-
covi zdkaznici sami aktivné vyhleddvat. Zajem o zafizeni THL
roste pfedevsim diky kombinaci hardwarové vybavy, atraktivnimu
designu, akumuldtorim s vysokou vydrzi a uZzivatelsky pfijemné-
mu prostfedi opera¢niho systému Android, ktery je mozné doplnit
o fadu dalsich aplikaci.

Model THL T12 pfindsi pfedevsim dostate¢nou hardwarovou
THL 5000T je dal$im z fady smartphont, které nabizeji nadstan-
dardni vydrz baterie. Vlajkovou lodi ¢inského vyrobce se stal mo-
del THL 2015, ktery odrazi soucasné trendy a pozadavky na mo-
derni smartphone.

Pro bézné uZivatele: THL T12

Model THL T12 je s doporucenou koncovou cenou 3 299 korun
v cenové kategorii, kde se bézné nachézeji smartphony se zdkladni
vybavou a s displeji s nizkym rozliSenim. THL sem vSak pfindsi
vybavu typickou pro zafizeni z mnohem vyssich tfid. Displej smart-
phonu THL T12 s Ghlopfickou 4,5" disponuje HD rozlisenim, tedy
1 280 X 720 pixeld a nabizi rozliseni 326 dpi. O svizné fungovani
smartphonu se stard pfedevsim osmijddrovy procesor MediaTek
MT6582M s frekvenci 1,4 GHz a operacni pamét o velikosti 1 GB.
Interni pamét o velikosti 8 GB lze rozsifit pomoci MicroSD ka-
ret. Hlavni fotoapardat md 8 Mpx a LED blesk, pfedni kamera ma
2 Mpx. Samoziejmosti je konektivita. Model THL T12 podporuje
stejné Wi-Fi, 3G, Bluetooth nebo A-GPS. Smartphone THL T12 je
pripraven pojmout dvé SIM karty.

Velka vydrZ baterie: THL 5000T

Model THL 5000T redefinuje vydrz baterie u smartphont a diky
své vybavé je atraktivni pro ndro¢né a firemni uzivatele. P¥i béz-
ném vyuzivani slibuje az ¢tyfi dny vydrze na jedno nabiti, v Setr-
ném reZimu se tato doba prodluzuje. Udaje plati i s ohledem na to,
ze smartphone lze vyuzivat se dvéma SIM kartami. Akumulétor
telefonu ma kapacitou 5 000 mAh a jeho vydrz podporuji i hard-
warové komponenty, jako Gsporny osmijddrovy procesor MediaTek
MT6592 s frekvenci 1,4 GHz. Model THL 5000T nabizi az 1 GB
paméti RAM, interni dloZisté md kapacitu 8 GB, rozsitit ji lze az
na 32 GB pomoci MicroSD karet. Pétipalcovy IPS displej zacho-
vava energeticky méné naro¢né HD rozliSeni. Do vybavy modelu
THL 5000T pati{ zadni 13Mpx a pfedni 5Mpx fotoapardt a prvky
bezdréatové komunikace. Smartphone THL 5000T je doddvén s ope-
raénim systémem Android 4.4.

Vlajkova lod pro naroéné: THL 2015

Chytry telefon THL 2015 cili na uZivatele, ktefi chtéji dobfe vyba-
veny, vykonny a dostupny telefon. Model THL 2015 mda operacni
systém Android 4.4. a je vybaven 64bitovym osmijaddrovym proce-
sorem MediaTek MT6752L s frekvenci 1,7 GHz, dopliuji jej 2 GB
RAM. Firemni uzivatele vyzadujici bezpec¢nost oceni ¢tecka otiska
prstt, kterd umisténd na zddech telefonu. Télo 5" telefonu objima
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kovovy rdmecek. Displej disponuje Full HD rozliSenim 1 920 x 1 080
pixelt. Hlavni 13Mpx fotoaparat je vybaven ¢ipem od Sony IMX135,
celni fotoapardt md rozliSeni 8 Mpx. Vnitfni pamét nabizi 16 GB
ulozného prostoru a je rozsifitelnd pomoci karet MicroSD. Sestavu
pokrocilych funkci zavrsuje podpora nejrychlejsich LTE siti, a to
na frekvencich 800, 1 800, 2 100 a 2 600 MHz. S modelem TH2015
lze provozovat dvé SIM karty.

Pro¢ prodavat smartphony THL:

marze;

moznost ziskat dalsi pfi{jmy z prodeje prislusenstvi;
silnd zdkaznickd poptdvka;

atraktivn{ segment trhu;

zddand znacka;

rozrustajici se komunita uzivatela.

Argumenty pro koncového zakaznika:

= vykonné a spolehlivé smartphony;

® hardwarovd vybava srovnatelnd s produkty etablovanych vyrob-
ctli;

kvalitni provedeni displeje;

vysokd vydrz baterie;

operacni systém Android, ktery lze rozsitit o fadu aplikaci;
cenoveé priznivéd zafizeni.

Distribuce pro CR:
eD* system Czech

-bem-
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PRILEZITOST

Avnet a IBM
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Reseni pro spoleénost Burza cennych papiri Praha

Spoleénostem Avnet a IBM se jako prvnim v regionu stfedni a vychodni Ev-
ropy podafrilo provést hybridni instalaci feSeni IBM Pureflex s Power nodem
p260 s i0S a x86 nodem véetné SVC a V3700 a provést migraci AS/400
(p520) serverii pro spoleénost Burza cennych papiri Praha.

Navrzené feSeni funguje mezi hlavnim sidlem Burzy cennych papira
Praha a jeho nedalekym back-up pracovistém. Obé pracovisté jsou
propojena a synchronizovana prostfednictvim softwaru Mimix High
Availability Solution. Back-up (sekundarni) pracovisté je vyuzivdno
pfi testech havarijnich scénéfd, pfi PTF uploadech a zdroveri je pfi-
praveno pro pfipady nepldnovanych vypadku a poruch.

Pfinosy pro zakaznika:
= platforma pro soubézny provoz IBM i/OS, Intel x86 a dalsich
aplikaci s mozZnost{ jednotné sprdvy a monitoringu serveru, siti
a storage;
celkové nejnizsi TCO na 5 let s vyrazné lepSim pomérem cena/
/vykon nez u varianty pfimého pfechodu Power i520 na 720;
pfechod na moderni technologii VIOS a Power VM a sdileni
vykonu celého systému dle potieb aplikaci ve virtudlnich LPA-
Rech;
nizsi finanéni ndklady na dokoupeni a nédsledné poplatky
SWMA tfetich stran;
moznost sdileni diskového pole pro vice servert s rtiznymi
operacnimi systémy;
moznost virtualizace a vyuziti stdvajici diskové kapacity ptes
ndéstroje Storage Volume Controller/SVC;
SVC Stretch Cluster funkcionalita je zvazovdna pro dalsi opti-
malizaci ndkladu na provoz IBM i/OS HA prostfedi. U VMware
farmy pak nabizi alternativu pro nasazeni Site Recovery Man-
ageru;
dle vystupu z IBM Disk Magic néstroje 5x nizsi disk I/O laten-
ce oproti stdvajicimu internimu diskovému subsystému/internim
diskiim na Power i520/720;
= integrovand SAN a LAN konektivita;
= certifikovdno pro HyperVisory;
= jednoduch4d instalace novych Wintel x86 nodi do PureFlex
s vyuzitim stdvajici SAN/LAN infrastuktury a diskového tlozis-
té SVC v kombinaci se Storwize V3700;
= architektura PureFlex s podporou minimdalné na deset let;
= pfi implementaci Flex System Manageru 100% pfipraveno pro
cloud.

Staré za moderni

Cilem navrhu bylo nahradit stdvajici systémy zdkaznika bézici
na platformé IBM System i (dfive AS/400) moderni, vykonnéjsi tech-
nologii, ovsem s velkym diirazem na maximdlni dsporu provoznich
nédkladt. Névrh spocival v pfechodu z konzervativniho pojeti IBM
System i serverové infrastruktury s rozdélenim na fyzické partice
s interni diskovou kapacitou na virtualizovanou IBM System i ar-
chitekturu s vybudovanim SAN a vyuzitim externi sdilené dis-
kové kapacity. Proto bylo zvoleno feSeni IBM PureFlex Hybrid
s IBM Flex Power node p260 servery s procesorem Power 7+,
IBM Flex Chassi s interni SAN a LAN infrastrukturou a IBM
Storage Volume Controller s pfipojenymi diskovymi tdlozisti IBM
Storwize V3700. Dodané systémy jsou vykonnéj$i s moznosti $kdlo-
vani vykonu serverti a moznosti konsolidace serveru x86, které jiz
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zdkaznik také do konceptu zahrnul a pfesunul na IBM PureFlex
nejen pritomnou VMware formu, ale i provoz Virtual Desktop
Infrastructure (VDI).

Re$eni spolednosti IBM piitom Burza cennych papirtt Praha
vyuzivd dlouhodobé s tim, Ze ji vzdy pfinesla maximalni uzitek
pro zefektivnéni provozu. Varianta navrzend spole¢nostmi Avnet
a IBM pomohla uspofit finanéni nédklady a poskytla komplexni
podporu celé IT infrastruktury.

Casové feseni projektu

Navrh feSeni PureFlex Hybrid byl zdkaznikovi poprvé pfedstaven
v listopadu roku 2013 a v ¢ervnu roku 2014 doslo k objedndvce
vSech systému. Samotnd instalace se vyznacovala nejen profesio-
ndlnim provedenim, ale také rychlosti, s jakou byla realizova-
na. Migrace IBM Power 260 nodes s SVC a V3700 instalovana
do PureFlex $asi trvala pouhy jeden tyden a feSeni IBM i LPAR
byla migrovdna béhem dvou dnda.

Udastnici projektu:

Zakaznik: Burza cennych papiri Praha
Miroslav Prokes, Head of IT Department
David Kucera, Member of the Board
Petr Koblic, Chairman of the Board

Vyrobce: IBM

Zbynék Rehacek, Key Account Manager
Vladislav Dolejs, David Zikovsky a Radek Novicky, IBM LAB
Services Team

Distributor: Avnet
Michal Vancura, IBM Senior Client Executive
Radim Kalina, IBM Power Systems Product Manager

Reseller: Impromat-Computer
Pavel Melchert, CEO

Distribuce Pureflex v CR:
Avnet

fes-
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Idealni spolecnici na dovolenou

Powerbanka
TL-PB10400

- kapacita 10400mAh

- 3-5x nabiti smartphonu

- 2 vystupni USB porty (5V/2A
a5V/1A)

- LED baterka

- nabijeni pfes micro USB

Doporucena koncova cena: 919,-

Distributofi pro CR:

ATComputers

LTE mobilni router
M7350

-4GLTE:
- stahovani az 150 Mbit/s
- upload az 50 Mbit/s

- podporuje az 15 zafizeni

- baterie na 10 hodin provozu

-2 pasma-2.4GHza5GHz

- microSD slot, displej

- micro USB az 5V/2A

Doporucena koncové cena: 4.199,-

DiscoMpP® Penta

www.tplinkpartner.cz

Kapesnf router
TL-WR710N

- pfipojeni rychlosti az 150 Mbit/s
- 5 provoznich rezimu:
- bezdratovy router
- klient
- opakovac
- pfistupovy bod
- WISP klientsky router
- 2 porty (WAN/LAN a LAN)
- USB port pro nabijeni a sdileni
- rodi¢ovska kontrola

Doporucena koncova cena: 889,-

Distributofi pro SR:

AGEM

COMPUTERS



Hewlett-Packard

Nastroj HP OneView pro management konvergovane infrastruktury

Servery, storage, sité a prostfedi datového centra (sprava napajeni, chla-
zeni, racky apod.) maji ¢asto kazdy svij vlastni nastroj, jiné uzZivatelské
rozhrani. Takovy zpisob prace jiZ neni efektivni. Ten nejlepsi nastroj by mél
spravovat celou infrastrukturu, byt jednoduchy a intuitivni a byt otevieny pro
integraci s virtualizacni platformou a dalSim softwarem.

Jak se spravuje infrastruktura u zdkaznika? Zdanlivé jednoducha
otdzka, ale poloZi si ji malo prodejcti a snad jesté méné zdkaznikd.
Pokud piece, pak jisté dostali mnoho riznych odpovédi tohoto typu:

,Tonda vi pfesné, kde co mdme, mizeme se na néj spolehnout.”
,Kdyz jsme provadeéli instalaci, spoustu véci jsme si poznamenali
a od té doby se mnoho nezménilo.“

= Vedu si pfesnou evidenci v Excelu a mdm i né&jaké nédcrtky.”
= ,Mdme mnoho riznych sofistikovanych nastroji a v kazdém z nich

spravujeme Cast naseho prostfedi.”
A dalsi...
Neni tfeba zduraznovat, Ze o kvalité a aktudlnosti takto vedenych

zdznamu lze s tispéchem pochybovat. Dtivod, proc jsou bohuzel od-
povédi zdkaznikd casto podobné tém vyse, je ten, Ze stdvajici man-
agement ndstroje jednoduse nevyhovuji. Jejich design vétSinou po-
chézi z devadesatych let minulého stoleti. Jak se postupné vyvijely
produkty a jejich mozZnosti, tak spolu s nimi narastala i komplexita
softwaru pro spravu IT. Vysledkem je tak dnesni stav, kdy nasazeni
takového ndstroje znamend rozsahly projekt s potfebou extrémnich
znalosti. Pro zaskoleni nového IT administrdtora pak potfebujeme
nejméneé tydenni skoleni, a i tak se nauci jen zlomek potfebného.

Predstavujeme HP OneView 1.20

HP OneView je management ndstroj pro konvergovanou infrastruktu-
ru HP. Na jednotné platformeé tak zdkaznik ziskava ptfehled o svych
serverech, storage, siti a prostiedi datového centra.

Z pohledu HP serverd nahrazuje OneView celou fadu dosavad-

nich ndstroja - HP SIM (System Insight Manager), Insight Control,
VCM (Virtual Connect Manager) i VCEM (Virtual Connect Enterprise
Manager) s témito vlastnostmi:

pfindsi moderni design a intuitivni ovladdni v rychlém HTML5
rozhrani, spravovat infrastrukturu tak lze opravdu odkudkoli a z li-
bovolného zafizeni (tablet atd.);
filtry a kontextové vyhleddvdni s naseptdvanim umozni okamzité
nalézt, co spravce nebo uzivatel hleda;
Pokrocilé servisni profily pro jednoduchou spravu s moznosti na-
staveni:
O  Proliant DL dnes - BIOS, Firmware, nastaveni lokdlnich
disku;
O  Proliant BL s VirtualConnect navic - konektivita LAN+SAN,
MAC+WWN, Boot, ID server, nastaveni chassis.
nasazeni je otdzkou par minut - doddva se jako ESX nebo Hyper-V
appliance, brzy se chystd podpora KVM a fyzickd appliance;

= integracni pluginy do vCenter, MS SystemsCenter i RHEV konzole;
= provadi zoning SAN switch® pomoci Brocade Network Advisor,

HPN 5900cp a brzy také CISCO MDS SAN switche;

dokaze automaticky provést volume provisioning na 3PAR disko-
vych polich;

oteviené RestFull API pro moderni skriptovdni a integraci s dal-
§imi néstroji;

dohled nad datovym centrem vcetné 3D termdlni mapy, schéma
zévislosti, monitoring HP Inteligentnich Rackd a PDU;

free verze Standard umoZni inventory, monitoring, reporting a in-
tegraci s dalsimi dohledovymi néastroji pfes REST;
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= monitoring mode ve verzi Standard lze nasadit bez problému
v koexistenci s dosavadnimi management ndstroji.

Jak zacit s OneView?
Nejprve je dobfe si polozit par otdzek, kromé té jiz zminéné v dvo-
du ¢lanku:
= Jaké ndstroje pouzivate pro spravu vasi infrastruktury?
o Maji zdkaznici vibec néjaké? Nebo se loguji do kazdého
zafizeni zvlast?

o Jak to asi bez ndstroje pro spravu zvladaji?

o Jak si udrzuji pfehled o IT? V Excelu? Maji tam vzdy vse
aktualni?

o Jak zjisti, Ze néco nefunguje? Jak dlouho jim to asi trva?

= Jak vaSe management ndstroje vypadaji a jak se ovladaji?

o Jsou dostupné odkudkoliv?

n] Flash/Java? Jaké verze? Jaké prohlizece podporuji?

o Ovladaji vzdy jen konkrétni zafizeni, nebo infrastrukturu
jako celek?

o Jak jednodu$e se s nimi pracuje? Urychluji prdci nebo

naopak zdrzuji?

V ptipadé, Ze odpoveédi na nékteré z otdzek vytvdii obchodni
piilezitost, doporucujeme prohlédnuti demo videi na hp.com/go/
oneviewdemos. Kazdy HP obchodn{ partner md zdroven moznost
vyuzit bezplatného skolenf s praktickymi ukdzkami v bézicim demo
prostfedi. Na odkazu hp.com/go/oneview lze stdhnout 60denni tri-

al verzi zdarma!

Pro¢ prodavat HP OneView:

= pfidand hodnota pro zdkaznika a odliSeni se od konkurence;

= zvySeni marZe;

= poskytovadni dalsich sluZeb, integrace do dalsich néstroju
(virtualizace, OpenStack, cloud...).

Argumenty pro koncového zakaznika:

dostupné na internetu ke stazeni;

zdarma pro monitoring servert od Proliant Gen6;

trial na 60 dnf v plné managed mddu;

zjednoduseni prdce s IT prostfedim - intuitivni ovlddanf;
jednotny systém pro celou infrastrukturu;

Uspora Casu a penez;

moderni zpiisob prdce - dostupnost z mobilnich zafizeni
apod.

Distribuce pro CR:
AT Computers, Avnet, DNS, eD‘ system Czech

fes-
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Inveo

INVeOo.

Chytre e-mailingove kampane jako atraktivni komodita

E-mailingové kampané vynikaji snadnou méfitelnosti i okamZitymi vy-
sledky a jsou diileZitou souéasti obchodnich a marketingovych aktivit.
Na trhu je fada nastroji pro mailing, avSak platforma MailForce spolec-
nosti Inveo se od ostatnich dostupnych FeSeni li§i komplexnim pFistupem
k zakaznikovi.

MailForce neni pouze ndstroj pro bézné rozesldni e-maild, ale je
komplexni sluzbou zahrnujici veskerou agendu souvisejici s tvor-
bu e-mailové kampané. Tym MailForce zdkaznikovi pfipravi vse
od pocatecni konzultace pres ndvrh, vytvofeni Sablony a grafiky,
rozesilku az po nédsledné vyhodnoceni. Samotné platforma MailForce
se skladéd z nékolika ¢dsti a ovlddd se prostfednictvim uzivatelsky
piivétivého webového rozhrani.

Piiprava kampané

MailForce je zdkaznikovi k dispozici jesté pfed samotnym rozesla-
nim kampané. P¥iprava za¢ind nabidkou konzultace, kterou mutze
zdkaznik vyuzit a zvysit tak ispésnost kampané. Strategie, kterou
MailForce tym pripravi, vychdzi z individualnich zdkaznickych po-
zadavki a potfeb, na zdkladé toho je zvolen vhodny postup. V této
fazi jsou k dispozici také technické konzultace tykajici se tvorby
vzhledu Sablony a jejiho provedeni, ale zdkaznik muaZze v ptipadé
zajmu vyuzit vlastni Sablonu.

Kromé béznych mailingovych kampani je mozné pfipravit special-
ni kampané na miru. Pfikladem miiZe byt narozeninovy e-mailing,
kdy jsou obesldani pouze zakaznici ¢i uzivatelé, ktefi maji v dany
den narozeniny. U vSech kampan{ lze jednoduse zvolit miru zob-
razeni individudlnich ddajt, které jsou soucdsti zpravy

Aby byla kampan efektivni, je zapotfebi vénovat pozornost di-
kladné pripravé a planovani. Po peclivé analyze a testovani pTipra-
vené kampané se muze v nékterych ptipadech stat, Ze jsou zvolend
klicova slova vyhodnocovédna jako spam. Pokud MailForce tuto situ-
aci identifikuje, je nutné pfed odesldnim slova upravit, diky tomu
neskonci rozesilka ve spamovych slozkach a zvysi se jeji ispésnost.

Rozesilka kampané a kontakty

Po piipravé prichdzi findlni testovani funkcénosti a rozesilka.
Soucdsti rozesilky kampané je import databdze pfijemci. Adresaty
je mozné pridat automaticky (pomoci technologie XML) nebo ma-
nualnim importem.

Na zdkladé mnozstvi statistik, které ukazuji, kdy adresdt mail
oteviel, lze dopocitat, kdy je vhodné kampain rozeslat, aby bylo
dosazeno co nejvyssi tspésnosti. Toto pati{ k pfidané hodnoté
platformy MailForce, kterd v sobé zahrnuje algoritmy pro chytré
nastavovani.

Statistiky, vyhodnoceni a mapa kliki

Kazdy zdkaznik dostane libovolny pocet pfistupovych ucta ke sta-
tistikdm, diky kterym muZze kdykoliv sledovat stav a detailn{ infor-
mace o aktudlnich nebo veskerych rozeslanych kampanich.

Mezi zdkladni statistiky patfi informace o celkovém poctu ote-
vienych zprav, odhldsenych pfijemcti nebo o poctu zprav, které
nebyly dspésné doruceny.

Mezi pokrocilejsi vyhodnocovéni patii statistika domén, analyza
odkazi podrobné informujici o poctu kliknuti na jednotlivé odkazy
v e-mailu nebo tzv. heatmapa tvofend ndhledem zpravy s barevné
vyznacenymi zénami intenzity klika. MailForce rovnéz poskytuje
report zafizeni s informacemi o typech pfistroji, na kterych byla
zprava oteviena, nebo detaily geografického umisténi.
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Se zdkazniky MailForce probihd neustdle pravidelnd komunikace,
jejiz soucasti je zasldni meésicniho hldseni se souhrnnymi daty a do-
porucenim, jak zvysit tspésnost kampané.

Bezpecnost, spam a DKIM

Bezpecnost patii neustdle k aktudlnim tématim ICT. MailForce ne-
bézi na zddném upravovaném feSeni, ale jde o vlastni feSeni, které
bylo navrzeno s dirazem na nejvyssi bezpecnost. Platforma je plné
zabezpecend a vedle zapracovani vSech bezpecnostnich mechanismu
a faktord, které rozeslané kampané délaji plné divéryhodné. V oka-
mziku, kdy Seznam oznamil zpfisnéni své antispamové politiky, bylo
feseni MailForce automaticky pfipraveno ji vyhovét. To znamena, Ze
e-maily poslané pfes MailForce jsou opatieny digitdlnim podpisem
prostiednictvim technologie DKIM. Re$eni navic umi cilend davkovat
rozesildni a velky diraz je kladen i na personalizaci Sablony, takze
poslané e-maily nekonéi jako spam.

Piilezitost pro prodejce
Platformu MailForce muZze prodejce vyuzit pro své marketingové tce-
ly, ale soucasné jde o atraktivni produkt, proto je zde moznost stét
se partnerem Invea a proddvat MailForce dal$im zdjemctm. Existuje
pocetnd skupina zdkaznikd, ktefi poptdvaji systém pro rozesilku hro-
madnych e-mailovych sdéleni. Do tohoto typu byznysu se lze zapojit
formou partnerského programu, pficemz kazdému je typ spoluprédce
pfipraven na miru, pfipadneé je k dispozici moZznost vyuzivat affiliate.
Typickym zdkaznikem MailForce je stfedni a vétsi firma, kterd ro-
zesild e-maily velkému mnoZstvi pfijemct (nad 10 000 adresdtua pro
kampan). V piipadé potencidlu v rozsifeni cetnosti e-mailingd, navy-
Sovani objemu ¢i zahrnuti nestandardnich a technicky pokrocilejsich
mailingt lze zaclenit i menstho zdkaznika. Vitani jsou klienti, ktefi
pozaduji kompletni e-commerce Teseni, jehoz by byl MailForce soucasti.

Pro¢ sluzbu Mailforce pouzivat a prodavat:

= moderni systém pro zasilani hromadnych sdélenf;

= jde o vlastni platformu vyvijenou v tuzemsku;

= moznost spoluprdce formou partnerského programu;
= jednoduchd implementace i ndsledna obsluha.

Argumenty pro koncového zakaznika:

= kompletni nabidka sluzeb od konzultace pfes pfipravu a roze-
sldni kampané aZ po jeji vyhodnoceni a statistiky v grafech;

= pravidelnd komunikace, mési¢ni reporting, doporuceni ke zvyse-
ni dspésnosti kampani;

= Setf{ Cas a nédklady, zdkaznik se nemusi orientovat v dané pro-
blematice;

= DKIM, podpora responzivniho zobrazeni.

Kontakt:

Inveo.cz

Polygon House
Doudlebskd 1699/5

140 00, Praha 4

e-mail: jan.weis@inveo.cz
mob.: +420 725 337 483
www.mailforce.cz

-dof-

Reseller Magazine ll 49



s

PRILEZITOST

Samsung

SAMSUNG

Zahezpeceni citlivych dat v mobilnich zatizenich - Samsung Knox

Pro spousty IT manazeri je vyuZivani soukromych telefonii ve firmach noéni
miirou. Telefony a dalSi pfenosna zafizeni jsou dnes soucasti IT, stejné jako
spotfebni elektronika nebo nejriznéjsi zobrazovace z pracovniho i soukro-
mého Zivota. Potfebam mobilnich uzivateli se musi dnesni svét pfizpiisobo-
vat stale vice. Pro IT oddéleni je situace stale sloZitéjsi, protoze budou mit
stale mensi kontrolu nad koncovymi pfistroji.

Vyfesit ndro¢né pozadavky soucasnych uzivatelt 1ze prostfednictvim
zabezpecené platformy Samsung Knox, kterd nabiz{ certifikovanou
bezpecnost na nejvyssi tirovni a ponechdvd majiteli mobilntho zafi-
zeni flexibilitu v jeho pouzivdni a pfizptisobeni.

Samotnad zabezpecend platforma Samsung Knox byla pfedstave-
na v roce 2013 jako soucdst zabezpeCené verze operacniho systé-
mu Android. Letos ziskala ocenéni GSM Asociace na Mobile World
Congressu 2015 v Barceloné. Platforma mé certifikaty, které potvrzuji,
ze spliiuje nejpiisnéjsi bezpetnostni pozadavky na vyuziti na vladni
drovni napifiklad v USA nebo Velké Britdnii.

Dosud byla citlivd data ohrozena fadou faktord od dtoku hackeri,
ztraty zafizeni ¢i pfimo jeho krddezi. Platforma Samsung Knox na-
poméha rozsifeni pouzivani chytrych telefont ve firmach, které se
tomu s odkazem na bezpe¢nostni rizika dosud branily, a pfipravova-
ly se tak o vyhody v podobé vylepSeni fizeni vztahd se zakazniky,
zrychleni obchodnich procesi a zvyseni dostupnosti informaci pro
pracovniky v terénu.

Spravci IT ve firmdch majf k dispozici ndstroje pro spravu pfipoje-
nych telefont s platformou Samsung Knox, diky kterym mutizou fidit
jednotlivé pristupy i telefony na dalku zablokovat ¢i vymazat. K dis-
pozici maji v tuto chvili vice nez 500 certifikovanych aplikaci pro
girokou $kdlu firemnich aplikaci v¢etné aplikaci Kontakty, Kalendé¥,
Telefon, ProhliZe¢, Fotoapardt a E-mail, takZe pro tyto tkoly tak neni
nutné pouzivat bézné necertifikované aplikace.

Z pohledu koncového uzivatele se fungovani mobilnitho telefonu
nezméni. D4l si jej muZze prizpusobovat, instalovat vlastni aplikace
a pouzivat ho tak, jak je zvykly. Pouze mu pfibude slozka s firemni-
mi aplikacemi. Ty se ale jiz pfipojuji pfes Sifrované spojeni a k jejich
spusténi nedojde v pfipadé, Ze by bezpecnostni platforma méla jaké-
koliv podezfeni na to, Ze bylo s platformou jakkoliv manipulovédno.

Byznysové vyhody Samsung Knox jsou predevsim, Ze:

= eliminuje bezpec¢nostni rizika a snizuje ndklady na bezpecnostni
feSeni tfetich stran, kterd je tfeba integrovat do IT systému, politik
a nakonec samotnych smartphont a ke kterym je tfeba vyskolit
vlastni specialisty nebo je draze outsourcovat;
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= umoznuje bezpe¢né vyuzivat nové aplikace pro chytré telefony,
které zlepsuji vztahy se zdkazniky, umoziuji uzavirat obchody
nebo fe$it obchodni pfipady, fesit technické zalezitosti a po-
skytovat zaméstnancim aktudlni informace. V neposledni fadé
neomezuje zaméstnance ve vyuzivdni chytrého telefonu, a ti se
tak nebudou bréanit ani vyuzivani firemnich aplikaci. A zejmé-
na nebudou nuceni obchdzet bezpecnostni politiky, jako to dé-
laji nyni, kdy smartphony v terénu pouzivat nesméji, ale kvili
usnadnéni préace to délaji.

Vyhody pro firmy

Sifrovéna jsou veskera data, ktera tyto aplikace vyuzivaji. Samsung
Knox umi i rozlisit, kolik dat pfenesl uzivatel soukromé a kolik
potfeboval pro firemni aplikace, takze je pak mozné i toto vyuziti
datovych pfenost pro soukromé tdcely vytuctovat.

Samsung Galaxy S6 a Galaxy S6 edge, vlajkové lodi Samsung,
které jsou na ceském trhu dostupné od dubna, v sobé& maji platfor-
mu Knox jiz zabudovanou a nabizi tak kromé unikédtniho designu
a vyspélych funkci vysoky stupen zabezpeceni dat. Vice informaci
najdete na strdinkdch www.samsungknox.com.

Pro¢ prodavat zafizeni Samsung s platformou Knox:
= nejzabezpecenéjsi Android platforma na trhu;
dua-persona (oddéleny soukromy a privétni prostor);

.....
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moznost kompletni dpravy dle pfdni a potieb zdkaznika.

V pfipadé zdjmu mohou reselleri kontaktovat B2B tym Samsung
nebo pifmo produktového manazera Frantiska Svihlika.

-bem-
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ADVERTORIAL

HP 3PAR + HP StoreOnce = HP RM(C!

MILOSLAV BEJCEK

PriSel ¢as zmény tradicnich stereotypii zaloho-
vacich procesii ve vasem virtualizovaném pro-
stfedi v podobé feSeni HP StoreOnce Recovery
Manager Central.

Konvergovanad infrastruktura: termin vysti-
hujici ocekdvani, zZe je IT sice véc kompli-
kovana, ale jeji provoz by mél byt snadny.
Datova tdlozisté jsou zdkladnim stavebnim
kamenem soucasné IT infrastruktury a je
pozadovano, aby primdrni diskova pole byla
dostate¢né rychld, dostupnd a méla témeér
neomezenou kapacitu. Sekundédrni datova
tlozisté pak maji chranit data na téch pri-
marnich pfed vypadky spolehlivé a pra-
videlné. Ukldddni dat a jejich zdlohovani
je, pfenesené fecCeno, uplné jiny sport.
Pokud budeme v tomto pfirovndni déle
pokracovat, v obou z nich byla v posled-
nich letech vyznamné zménéna ,pravidla
hry*“ V oblasti primdrnich diskovych poli
zménu predstavovaly flash technologie,
v sekunddrnich ulozistich pak zdlohovdni
na disky. Spole¢nost Hewlett-Packard ma
ve svém storage portfoliu dva $pickové
produkty v obou kategoriich a logickym
feSenim bylo jejich spojeni.

Spojovacim ¢lankem pro diskové pole
HP 3PAR StoreServ a zilohovaci systém
HP StoreOnce je software HP StoreOnce
Recovery Manager Central (RMC). Vysledkem
tohoto spojeni je pak expresni ochrana va-
sich podnikovych dat ve virtualizovaném
prostiedi.

HP 3PAR StoreServ:

Lidr storage trhu

Vedouci feSeni v regionu EMEA vdm pfi-
ndsi viechny funkce, které od diskového
pole stfedni tfidy ocekdvédte. S HP 3PAR

¢erven 2015 | www.rmol.cz

ziskava zakaznik nejen vysoky vykon, sirokou
konektivitu a vysokou dostupnost, ale zejména
véechny ,tenké funkce® (tj. thin provisioning
vcetné reklamace a detekce nulovych bloku)
a v neposledni fadé kvalitni implementaci
SSD technologie ve funkcich automatického
tieringu, rozsifené cache anebo hardwarové
in-line deduplikace.

HP StoreOnce:

Unikatni FeSeni pro zalohovani dat

HP StoreOnce je zaloZeno na metodé bloko-
vé in-line deduplikaci. Terminy StoreOnce
a deduplikace predesilaji, ze data budou
uloZena jenom jednou. V redlném case fese-
ni porovnavd uklddané bloky dat s témi jiz
uloZenymi a u duplicit vytvari pouze odkaz.
Pouziva pfi tom patentované funkce vyvinuté
pfimo v HP laboratofich a diky inteligent-
nimu algoritmu prace s indexy a datovymi

bloky dosahuje az dvojndsobného poméru
cena/vykon oproti ostatnim deduplika¢nim
technologiim.

HP StoreOnce Recovery Manager Central:
Expresni plo§na zaloha
Kombinace obou feseni HP StoreOnce Recovery
Manager Central (RMC) poskytuje to nejlepsi;
diky funkci Express Protect zajisti rychlou
a efektivni plosnou zdlohu diskového pole HP
3PAR na virtudlni knihovnu HP StoreOnce.
Vyuzivd pfitom standardnich vlastnosti obou
tlozist. Na strané diskového pole HP 3PAR to
je funkce vytvareni virtudlnich kopif (snap-
shot1) a v HP StoreOnce pak blokové dedu-
plikace a s ni spojené urychleni procesu za-
lohovani a sniZzeni objemu pfendsenych dat.

HP StoreOnce RMC pfindsi pro vase virtua-
lizované VMware prostfedi elegantni moZznost
zalohovani bez nutnosti pouZzivat tradic¢ni z&-
lohovaci software. HP StoreOnce RMC lze
integrovat pfimo do VMware vCenter a do-
sdhnout tak maximdln{ efektivity ochrany dat
pfi zachovéni rychlosti zdlohovdni a konzis-
tence dat aplikaci.

Zvazte proto prostor pro moderni pfimou
ochranu diskového pole a vyuzijte moderni
zpusoby expresni ochrany dat!

Miloslav Bejcek je presales konzultant spo-
lecnosti Avnet, VAD distributora enterprise
produkti HP
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Dynamic Mobile
Leagoo Elite 2 - sympatak s pulzujicim LED tlacitkem

Zacatkem roku vstoupila na tuzemsky trh nova spoleénost Dynamic Mobile,

ktera se transformovala ze spole¢nosti ZopoMobile. Své dlouholeté zku-

senosti s prodejem, distribuci a servisem ¢inskych smartphoni rozsifila /

o0 znacku Leagoo, ktera vhani svézi vitr do segmentu chytrych telefond. L %

Ceska republika se stala exkluzivné jednou z prvnich zemi, kde se
fada Elite, potazmo model Elite 2 zacal proddvat. To jen svédci o tom,
jak znacka Leagoo Cesky trh vnimad.

Pro koho je Elite 2 uréen

Leagoo md v soucasné dobé dvé série: Elite série je oproti Lead sérii
zameéfena na uzivatele ocekdvajici vyssi vykon a svymi parametry
spadd do segmentu stfedni a vyssi tfidy mobilnich telefond, pfesto
si vSak zachovdva velmi pfiznivou cenu. Dual SIM technologif a 5,5"
displejem vybaveny Elite 2 nabizi fadu funkci a parametrt dostup-
nych u podstatné drazsich znacek mobilnich telefoni.

V konfiguraci Leagoo Elite 2 se snoubi zku$enosti, vykon a také
perfektni dilenské zpracovani s vytfibenym designem. Efektivni
smartphone pohdni osmijaddrovy ARM procesor Mediatek MT6592 I
postaveny na architektufe Cortex-A7, vyrobeny 28nm technologii
a taktovany na 1,4 GHz (8 X 1,4 GHz). K rychlym odezvdm mu po- Podpora zaruéena, ispéch je na vas
mahé 2GB operac¢ni pamét RAM s 16 GB paméti ROM (rozsifitelné Smartphone Elite 2 se na &inskych trzich stdvd prodejnim hitem

diky kartdm microSD o 32 GB). a také prodeje v Ceské republice si vedou velmi dob¥e. Vd&&i za to
kvalitnimu zpracovani, vykonu, nizké poruchovosti a zdkaznici
Ovladani i béZnymi rukavicemi si toho ceni. Jako prodejci mtZete ocenit podporu od &eského za-

Elite 2 nabizi svému uzivateli IPS displej o velikosti 5,5" s rozli- stoupeni. Spole¢nost Dynamic Mobile pro znacku totiz zajistuje
Senim 1 280 X 720 bodu, opatfeny aluminio-silikonovym krycim zaruc¢ni i pozdrucéni servis, stejné tak jako marketingové aktivity
sklem Corning Glass. Displej je velmi citlivy na dotek a diky Glove a pravidelnou komunikaci formou novinek a recenzi v tisténych
Mode umoziiuje ovldddni béZznymi rukavicemi (nikoli pouze kapa- i online médiich.
citnimi). Naskocte do byznysu s ¢inskymi telefony jesté dnes a kontaktuj-

Plochy design telefonu zachovava krasny styl, a to i pfesto, Zze v téle  te spole¢nost Dynamic Mobile. Vénovat se vdim bude obchodnik,
je zabudovan 13 Mpx fotoapardt s CMOS snimacem Sony nabizeji- ktery vdm nabidne marzi, kterou si budete moci pofddné uzit.
cim svételnost objektivu s hodnotou F2.2, automatickym ostfenim
a inteligentnim LED bleskem. Nechybi ani prfedni 8Mpx fotoaparit,
diky némuz je mozné poridit perfektni selfie. Proé prodavat Leagoo Elite 2:

= distribuce bez prostfednikt vdm nabizi maximaélni marzi;

obchodni, marketingovd a medidlni podpora;
trh s ¢inskymi telefony roste a méd obrovsky potencial;
dlouholeté zkusenosti spolecnosti s podporou a servisem;
moznost odlisit se a nabidnout zdkaznikim néco netradi¢niho.

Vykonna 3 200 mAh
Obavy z nedostatecné vydrze baterie majitele tohoto smartphonu tra-
pit nemusi. Elite 2 je vybaven baterii o kapacité 3 200 mAh, kterd
v tomto segmentu trhu mobilnich telefonid neni p#ilis obvykla, a pfi-
tom si diky pouzité vyrobni technologii zachovavd lehkost na trovni
méneé kapacitnich baterii.

Na jedno nabiti je Elite 2 pfipraven pracovat 390 hodin, poskyt- Argumenty pro koncového zakaznika:
ne impozantnich 16 hodin hovoru, pfipadné 20 hodin pro poslech = Cisty Android a efekt pulzujiciho tlacitka;
hudby ¢i 9,5 hodiny pro sledovédni videa. UZit si tak 1ze mnoho zébavy. vysoky vykon;
dlouhd vydrz na baterie;
kvalitni pouzité materidly;
nizka poruchovost.

Pulzujici LED indikace

Na vyrobu tohoto telefonu byly pouzity kvalitni materidly a zddné
ndhrazky, takze kov je opravdu kovem. Zdjem okoli vzbudi diky
pulzujicimu domovskému tlacitku, které indikuje stavy telefonu. .
Pfipraveny jsou tfi barvy - napfiklad pro pfipomenuti zmeskaného Distribuci pro CR a SR zajistuje:

hovoru, prijaté SMS ¢i prichoziho e-mailu - pficemZz co bude indi- Dynamic Mobile
kovdno a jakymi barvami, zdlezi jen na uzivateli. Nameésti Jifitho z Podébrad 18
Piijemné a snadné ovlddani zajistuje Cisty Android ve verzi 130 00 Praha 3
4.4 KitKat (bez pfidanych aplikaci) a jiz brzy se objevi aktu- tel. +420 733 796 210
alizace na 5.0 Lollipop. Svymi rozméry 154,8 X 77,8 X 7,8mm e-mail: info@myleagoo.cz
a vdhou 163 g nejde telefon Elite 2 cestou kompromist, ale dokona- web: www.myleagoo.cz
Iych tvart. Dostupny je za doporucenou koncovou cenu 4 990 ko-
run (véetné DPH). -fes-
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Acer doporucuje Windows.

Zadejte vysoky
vykon a dechberouci Kupte si Aspire V Nitro.

detaily. Ziskejte zdarma
Windows 10.*

Aspire V Nitro -
pe
Pohanén procesorem Intel® Core™ 5. generace

a systémem Windows 8.1. Nejnovéjsi graficka karta Nvidia®

GeForce® GTX 960M pro zabavu na plny plyn.

Autorizovani distributofi: ®
E
Falas
e

*Zatim je dostupna jenom piedbé&zna verze produktu, ktera se v kone&né verzi miize zménit. Aplikace se prodavaji samostatné. Nabidka na upgrade na Windows 10 plati po dobu jednoho roku od zpfistupnéni
upgradu a je mozné ji uplatnit na zafizenis Windows 7 a Windows 8.1 s narokem na upgrade (vcetné zafizent, ktera jiZ vlastnite). Dal$i podrobnosti najdete na webu windows.com/windows10upgrade.

#keepasking Zadejte Intel Inside®

www.acer.cz




PRILEZITOST
. HE
Microsoft m Microsoft

Nasazeni Microsoft Office 365: Je dillezité zacit u sehe

HOME | SENDAECEVE FOLDER  VIEW

Tech Data je jednim z nejvétSich svétovych distributori technologickych H‘ﬂ o . e o R

produkti, sluzeb a reSeni. Evropska divize Tech Data Europe dohliZi na provoz
ve 20 evropskych zemich a prechodem na e-mail v cloudu spolecnost zvysila
plynulost provozu a usetfila na nakladech spojenych s klasickou infrastruk-
turou.

Mezi obchodni ¢innosti spoleénosti Tech Data patii i distribuce tech-
nologickych produktt prodejcim v oblasti IT. TfebaZe md propra-
covany systém distribuce, maji zde sezonni maloobchodni vykyvy
vysoké pozadavky na veskerou IT infrastrukturu (vCetné e-mailu),
a to do té miry, Ze se manazefi zacali obdvat negativnich dopadd |-
na podnikdni. Spole¢nost Tech Data Europe potfebovala spolehlivé |\ o g people Tacks

a gkélovatelné e-mailové sluzby, a proto se rozhodla pro cloudové e
e-mailové feSeni a sluzby obsazené v Microsoft Office 365.

IT zameéstnanci se mohou vénovat strategi¢téjsi cinnosti, nez je
Nové prileZitosti sprava e-mailovych serveri.
Kromé cyklu sezonnich slev ovlivnily rozhodnuti spole¢nosti hledat
cloudové feseni pro komunikaci a spolupréci i dalsi faktory. Spole¢nosti ~ Standardizované obchodni procesy a lepSi spoluprace
nésledujici obchodni model jako Tech Data Europe musi udrzovat nd- Hlavni obchodni motivace k pfechodu na Office 365 spocivala
klady na minimu a zdroven se musi pfizptisobovat ménicim se pod- v darazu na hodnotu cloudovych e-mailovych sluzeb na plat-
minkdm trhu, rozsifovat produktové portfolio a reagovat na ménici se formé Exchange. Spole¢nost Tech Data Europe se rozhodla pro
prani zdkaznikd. Aktudlnim trendem trhu se stdvaji cloudové sluzby Office 365, jelikoz nabizi mnohem vice nez pouhé cloudové fesSe-
a zavedeni Office 365 je pfimou reakci na situaci na trhu, zdroven ni e-mailovych sluzeb. Diky svym znamym holistickym sluzbam

se tak zvysSuje akceschopnost, pruznost a produktivita spole¢nosti. zaméfenym na produktivitu dokdzala Office 365 splnit rostouci
nédroky spolecnosti na spolupréci, aniz by se zaméstnanci museli
Pruznéjsi spoluprace ucit cokoli nového.

Jako jeden z pfednich svétovych distributord hledd Tech Data neu-

stdle nové moznosti a zdroje k rozsifeni své nabidky, které by zdro-

veni umoZnily zvyseni po&tu poskytovateld feseni uvnitf prodejniho Proé prodavat Microsoft Office 365:

kandlu IT ekosystému. S Exchange Online mohou novi zaméstnanci = jednoducha implementace i ndslednd obsluha;
rychleji pracovat efektivné se svym e-mailem. Microsoft Office 365 m gkédlovatelné e-mailové sluzby.

spliluje veskeré pozadavky spolecnosti Tech Data na ochranu dat.

S ohledem na celoevropsky kontext ¢innosti jsou veskeré zdkony

na ochranu soukromi dat a dohody mezi zem&mi, kde Tech Data Piinos reseni Microsoft Office 365:

podnika, pfisné sledovdny a dodrzovdny. Spolec¢nost Microsoft vysla = moznost rychlé implementace;
specifickym pozadavkim vstfic a pomohla splnit veskeré zdkonné = automatické aktualizace;
pozadavky ochrany a bezpecnosti dat v kazdé zemi. = pifstup napfi¢ platformami;

= snizeni ndkladid spojenych s provozem infrastruktury.
Vyssi vykon e-mailu a nizsi naklady
Reseni Office 365 také sniZilo potfebu Tech Data vynaklddat zdroje

na tdrZbu zastaralého e-mailového feseni, u kterého se navic zvysova- Fakta o pripadové studii:
lo mnozstvi problému s vykonnosti. Spolehlivé e-mailové sluzby jsou Jméno klienta: Tech Data Corporation
zasadni, jelikoz zaméstnanci pouzivaji sdilené e-mailové schranky Doporucené feseni: Microsoft Office 365

ke komunikaci se zdkazniky a k praci na jednotlivych tkolech. Po za-
vedeni cloudovych e-mailovych sluzeb zmizely pfedchozi problémy
s vykonem, coz umoznilo hladky pribgh komunikace mezi spole¢nosti PoZadované funkce:

a jejimi zdkazniky. Tech Data Europe vyuziva tyto spolehlivéjsi e-mai- = spolehlivé a skdlovatelné e-mailové sluzby;
lové sluzby zarovein se snizenymi nédklady. Pfi zohlednéni vstupnich = Uspora ndkladu spojenych s tdrzbou a aktualizaci stdvajici
investic a pfedplatného cloudovych sluzeb Office 365 doslo k tspote infrastruktury.

30% nékladi, které by spole¢nost vynalozila na modernizaci stavaji-
ciho on-premise e-mailového feseni. Pfechod na Microsoft Office 365 .
zatal v dubnu 2014, v z4¥{ méla Tech Data Europe otevieno jiz 5 900 Distribuce pro GR:

e-mailovych uctt Exchange 2013 pro své zaméstnance a 3 000 sdile- ABC Data, AT Computers, eD‘ system Czech, SWS, Tech Data
nych e-mailovych schrdnek Exchange 2013 po celé Evropé. Spole¢nost Distribution

tak ziskala vSechny vyhody spojené s cloudovymi fesenimi, tedy p¥i-

stupnost, velikost datovych tlozist, dostupnost, aktualizaci a spravu, Distribuce pro SR:

a to vSe s nizsimi celkovymi ndklady na vlastnictvi. Diky pfechodu ASBIS SK, eD‘ system Slovakia

na cloudové feseni se snizily také ndklady spojené s tddrzbou ICT

infrastruktury, neni zapotiebi najimat dalsi zaméstnance a stavajici -bem-
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Co vam po roce a pul prinesl novy obcansky zakonik?

JUDR. JIRi MATZNER, PH.D., LL.M.

Tento mésic oslavil novy obéansky zékonik rok
a pul od své ucinnosti. Jde o pfili$ kratky cas
na to, aby se aplikace jednotlivych ustanoveni

kodexu ustalila, nicméné je to doba dostacujici
k tomu, aby se stabilizovaly pocateéni zmatky.
Pro toho, kdo v ném stale tape, jsou tu nasle-
dujici Fadky.

Tou nejvétsi zménou, kterou nejen podni-
katelé a obchodnici obecné uvitaji, je, ze
podobnou dvojakost jejich existence uz
nové Fesi jen a pouze pravé novy obcansky
zdkonik (ddle NOZ). Odpadlo tak mnohdy
témeér schizofrenni uvazovani nad tim, zda
se uzaviend smlouva bude fidit obchodnim,
nebo obcanskym zdkonikem. To nepochyb-
né prispélo k vétsi jistoté obou smluvnich
stran, které nyni vzdy s jistotou védi, ze
na mezi nimi uzavienou smlouvu se budou
vztahovat pravidla obsazend v NOZ. Doslo
tim i ke sjednocen{ dfive rozdilnych dprav
napfiklad proml¢eni, kde nyni standardne,
nedohodnou-li se smluvni strany jinak, pla-
ti t¥fleta lhuta.

Spotiebitel je NOZ vice chranén

Pfi obchodovani se spotfebitelem jako slabsi
smluvni stranou je logicky obchodnik nejvi-
ce vazan zdkonnymi pravidly a omezenimi.
A novy obcansky zdkonik Sel s ochranou
spotfebitele v urcitych ohledech jesté dal
nez jeho pfedchtidce. Na podnikatele se
tak vztahuje pomérné Siroka informacni
povinnost, kde musi spotiebitele informo-
vat o veskerych aspektech mezi nimi uza-
viraného zdvazkového vztahu a i o moz-
nostech jeho zdniku. V praxi tak bude pfi
spottebitelskych sporech ¢im dél vice platit,
Ze to, o Cem podnikatel spotfebitele nein-
formoval, po ném ndsledné ani nemuze
vymadhat. Nejpfisnéjsi kritéria pak zdkon
stanovi na smlouvy uzavirané mimo ob-
vyklé obchodni prostory a smlouvy uzavi-
rané distané¢nim zputsobem, tedy typicky
ty smlouvy, u nichZ nejcastéji dochédzelo
ke kraceni spotfebiteltt na jejich pravech.
Ruzni nepoctivi prodejci v médiich oznaco-
van{ jako ,$mejdi“ tak maji mnohem mensi
ance, jak se na tkor spotfebitelt obohacovat.
Pro spotfebitele extrémné nevyhodna usta-
noveni v téchto smlouvdch nebudou platnd,
leda by se jich sdm spotfebitel dovolaval.
Rovnéz informaéni povinnost podnikatele
je zde vuCi spotfebiteli rozsifenéjsi, stejne
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tak md na druhé strané spotfebitel vice prav
tykajicich se odstoupeni od smlouvy.

Termin zaruka ze zakona zmizel,

jeho obsah nikoliv

Jednim z nejcastéji zminovanych problému
spojenych s NOZ je situace tykajici se zaru-
ky: Uprava dvouleté zaruéni doby, jak ji znal
stary obcansky zdkonik, ze zdkona nezmize-
la, jen se pfesunula do oddilu fesiciho pra-
va z vadného plnéni a mechanismus, jakym
je spotfebitel chrdnén, se drobné zménil.
U e-shopt naddle plati bezplatnd moZnost
do 14 dnt od pifevzeti zboZi od smlouvy bez
udédni divodu odstoupit. Kupujici ma samo-
zfejmeé i za Gc¢innosti NOZ pravo na to, aby
jim zakoupené zbozi bylo pfi pfevzeti bez
vad a mélo sjednané vlastnosti. Pokud se
vada vyskytne do pil roku od prevzeti, ma
se za to, ze byla pfitomna jiz pfi pfevzeti.
Pokud se tak stane pozdéji ve dvouletém ob-
dobi, rozhoduje o uspéchu reklamace mira
poruseni kupni smlouvy, kterou dana vada
pTedstavuje. Nad toto zdkonné ustanoveni miize
prodejce poskytnout tzv. zdruku za jakost.
Prodejce se touto zdrukou smluvné zavazuje,
ze predmét kupni smlouvy bude mit po urci-
tou dobu urcité vlastnosti, a to i dozivotné.
Stejnou vahu md nejen prohldseni prodejce,
ale i idaj o nadstandardni zdruce uvedeny
vyrobcem na obalu vyrobku ¢i v zdrué¢nim
listé, které pokud slibuji delsi zdru¢ni dobu,
musi prodejce respektovat. Zakonnd zarucéni
doba se vztahuje pouze na vlastnosti, které
mé véc v okamziku uzavirdni smlouvy, po-
kud tyto vymizi, je pfipadnd smluvni zdruka
za jakost jedinou moZznosti spotfebitele, jak
s reklamaci uspét.

Celkové je zakon benevolentné;jsi

Novy obcansky zdkonik byl psdn tak, aby co
nejvice respektoval autonomii vile subjekti,
které se jim tidi. Byl zamyslen jako predpis,
ktery bude davat lidem i spolec¢nostem vice
svobody, uvolni nékterd zbyte¢né svazuji-
ci pravidla a umozni kazdému, aby si pfi
respektovani urcitych zdkladnich pravidel
upravil meze svého kondni tak, jak sdm uzna
za vhodné. Toto se v praxi projevuje nejvice
v oblasti zdvazkovych vztaht: NOZ je, co se
uzavirdni smluv tyce, postaven na zdsadé
bezformdlnosti, tudiZz vSude tam, kde zdkon
explicitné nestanovi pozadavek pisemnosti,
si mohou subjekty zvolit, v jaké formé bude
dand smlouva uzaviena. Smlouvu, kterd je
uzaviena pisemné, a¢ to zdkon nevyzaduje,
pak subjekty mohou upravovat i ustné. To, ze
zakon nelpi na pisemnosti nékterych smluv,
v béZném Zivoté mnohdy usnadni béZny
obchodni styk, nicméné mutize ho mnohdy

i zkomplikovat. Prokazovdni tstné uzavie-
nych smluv je totiZz casto téméf nemozné.
Vzhledem k tomu, Ze dalsi z hodnot, se kterou
NOZ réd operuje, je pramérny lidsky rozum,
je pak na kazdém, aby dle dulezitosti, kterou
kazdé konkrétni smlouvé priklada, zvolil pro
ni vhodnou formu. Opatrnosti pak nenf na-
zbyt, kdyz NOZ ohledné platnosti prdvnich
jedndni zavadi prioritu vykladu jednéni tak,
Ze je spiSe platné nezli neplatné.

Existujicim firmam NOZ pfinesl povinnosti,
noveé jde zaloZit snaz

Obchodni spole¢nosti, které jiz existovaly
pfed dcinnosti NOZ mély jiz v dobé, kdy
stdle platil stary obcansky zdkonik, moz-
nost tzv. generdlniho opt-inu, tedy tdplného
podfizeni spolecenské smlouvy rezimu NOZ
a zdkona o spole¢nostech, ¢imz do budoucna
pfedesly mnoha starostem. Od data G¢innos-
ti NOZ se pak uvedeni spolecenskych smluv
a zakladatelskych listin do souladu s novou
pravni dpravou stalo pro spole¢nosti povin-
nosti. Ve lhaté do 30. 6. 2014 tak spole¢nosti
mély ucinit pod pohrizkou az moznosti vy-
zvy k napravé v pfiméfené 1hité a v pfipadé
jejtho nedodrzeni az ke zruSeni a nafizeni
likvidace spolecnosti ze strany rejstfikového
soudu. Nyni téméf rok po tomto stanoveném
terminu miiZzeme s jistotou Ffici, Ze ne vsech-
ny spolecnosti tento termin dodrzely, najdou
se i takové, které doposud nemaji zakladatel-
ské dokumenty a stanovy v souladu s NOZ
a ZOK, aniz by rejstiikové soudy vehementné
tyto spole¢nosti napominaly a rusily. To je
vSak spiSe nez ¢im jinym zptisobeno piehlce-
nosti ¢eskych soudt obecné a spoleénostem
v takovémto stavu rozhodné nelze doporucit
setrvavat. Zalozit novou spole¢nost je dle
NOZ snazsi, pfedevsim s.r.o. V prvé fadé
na zékladni kapitdl dostacuje stédle jesté jedna
koruna a celkové NOZ nabizi spole¢nostem
vice moZnosti.

JUDr. Jifi Matzner, Ph.D., LL.M. je zakladatel
advokdtni kanceldre Matzner et al
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Nehojte se zpoplatnit své sluzhy

RADEK HOFMAN

Rostouci celkovy obrat, ale neustale klesajici
marze z prodeje produktii? Tento scénar neni vi-
bec vyjimeénym, ale naprosto béznym prikladem
ze soucasné, avSak nejen IT obchodni branze. Trh
je vysoce konkurenéni, a i pres postupujici konso-
lidaci na malo- i velkoobchodnim kolbisti operuje
stale velké mnozstvi obchodnich subjekti.

Zdkaznici se v poslednich letech neorientuji
podle kvality vyrobkd, seriéznosti prodejce ¢i
dirovné poskytovanych sluzeb, ale v naprosté
vétsiné pfipada podle aktudlné nabizenych
slev. Slevy jsou zdkazniky v soucasné dobé
vnimédny jako standardni prodejni néstroj,
¢imz doslo k naprosté devalvaci tohoto special-
niho institutu podpory prodeje. Sleva ma byt
primdrné urcena k podpofe prodeje v urcité
mife poskozenych produkti nebo nabidce jiz
neaktudlnich produktu, ve které ma obchodnik
skladové vdzdny urcité financni prostfedky.

Aby se zdkaznikovi z cenového pohledu
vyslo vstfic, je nutné slevu kompenzovat vy-
razné nizsi marzi nebo vyjedndnim si exklu-
zivni ndkupni ceny, coZ zejména pfi mensich
objemech neni vzdy mozné. Na trhu se stile
pohybuji exkluzivni vyrobci produkujici vy-
robky ve $pickové kvalité, avsak jde o mino-
ritn{ segment, stejné jako v p¥ipadé vysoce
limitntho mnozstvi jejich zdkaznikd, ktefi
jsou ochotni za Spickovou kvalitu zaplatit
nadstandardni cenu.

Budte odvazni

Jak tedy v soucasné dobé prodat a jesté na tom
vydélat? Stejné jako v samotném podnikdni,
tak i v zodpovézeni této otdzky je dulezitd
odvaha - tudiZ, obchodnik se nesmi bét zpo-
platnit své sluzby. Kombinace nabidky slev
a zdroven bezplatnych sluzeb je z dlouhodobého
pohledu naprosto neudrzitelna. Kratkodobé je
mozné toto ustat, nicméné obecné jde o nej-
rychlejsi cestu k finanénimu bankrotu celého
podnikatelského zameéru.

Zpoplatnéni, zdirazinuji, vybranych sluzeb
pro zdkazniky je nutno pfedem podlozit du-
kladnou analyzou. Vzdy se naskytd zakladni
otdzka, jestli zpoplatnit jednu sluzbu, vybranou
skupinu sluzeb, ¢i vSechny nabizené sluzby?
Velice dutlezitym faktorem pro rozhodovani
jsou ocekdvani a ochota zdkaznikt za urci-
ty typ sluzby zaplatit. Idedlnim postupem je
zpracovani a nasledné vyhodnoceni jedno-
duché ankety mezi zdkazniky, jaké sluzby:
= aktivné vyuzivajf;
= jim ve stdvajici nabidce obchodnika chybi;
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= jsou ochotni danému obchodnikovi
platit.

V sirsim kontextu této otdzky se naprosto
kazdému obchodnikovi vyplati vypracovani
detailni analyzy komplexniho rozsahu aktudl-
né nabizenych bezplatnych sluzeb. V naprosté
vétsiné ptipadu se dojde k prekvapivému zjis-
téni, Ze uvedené bezplatné sluzby si zdkaznici
nedostate¢né ceni a ve vysledku ji ani nepo-
vazuji za vyznamnéj$i konkurencéni vyhodu.
Obchodnik tak zcela zbytecné ztraci finan¢ni
obrat, resp. marzi bezplatné poskytovanych
sluzeb a to bez pozitivntho dopadu na svoji
potencidlni konkurenéni vyhodu.

Zkusenosti, ne domnénky

V této oblasti se mnoho obchodnich subjek-
tt pohybuje ve sféfe domnének. V nejednom
pripadé mi osobni zkuSenost predlozila na-
prosto typicky scénaf reakce obchodnika,
ktery argumentuje frazi, Zze jeho zdkaznik
neni ochoten nabidkovou cenu akceptovat.
Nicméné jde o pouhou domnénku obchodni-
ka, aniz by byla podlozena redlnym dotazem
zakaznikovi. V naprosté vétsiné podobnych
situaci je realita zcela odlisnd oproti vsuge-
rované domnénce - pokud si zdkaznik u vy-

robku nebo sluzby uvédomi redlnou pfida-
nou hodnotu, je zcela relevantné ochoten
zaplatit pozadovanou cenu.

Obchodnik nesmi byt jen pasivnim pro-
sttednikem dodédvky zbozi mezi distributorem
a zdkaznikem, ale musi v kazdém obchod-
nim piipadu hrét aktivni roli. I zdkaznik,
ktery jiz ptijde k obchodnikovi s konkrétni
pfedstavou vybraného vyrobku, je obchod-
nikem ovlivnitelny pro ndkup bud drazsiho
modelu nebo dopliikového sortimentu. Zde
je zékladni role obchodnika - vzdy zdkaz-
nikovi dikladné naslouchat a aktivné, ale
spolehlivé poradit. Tim si obchodnik ziska
plnou divéru zdkaznika, ktery je potom
u obchodnika ochoten utratit vice penéz,
nez puvodné planoval.

Vyplati se nezapomenout na postulét, Ze
pokud obchodnik nabizené kvalitni sluz-
by svym zdkaznikim zpoplatni, zdkaznik
musi naprosto pfesné védét, co vse sluzba
obsahuje a v jaké kvalité je poskytovana.
Kvalita je to, co rozhoduje o tspéchu na-
bizené sluzby. Nic se rozhodné nepokazi
postupem, pokud kvalitativni rozsah nabi-
zenych placenych sluzeb je zdkaznikam de-
tailné popsdn a obchodnik nastavi interni
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procesy kontroly a zvySovani kvality jim
poskytovanych sluzeb.

Pozor na konkurenci

Jak se vsak zachovat v situaci, kdy konku-
rence nabizi sluzby zdarma a obchodnikuav
podnikatelsky zdmér zahrnuje obdobné
sluzby v placené podobé? Obchodnik by se
nemél slepé ohliZet na svoji konkurenci, ale
meél by povysit svij koncept prodeje a na-
bidky sluzeb na standard, ktery bude jeho
konkurence sledovat a aplikovat. Zcela jisté
by se mél obchodnik vyvarovat kopirovani
konkurence, mél by se ve svych prodejnich
postupech a nabidkidch zdsadné odlisovat,
byt origindlni a inovativni - tim pfitdhne
pozornost svych zakazniki.

Pokud zdkaznik oslovi obchodnika s po-
zadavkem nabidky, jde z pohledu obchod-
nika o jasny signdl, Ze zdkaznik ma zdjem
zakoupit konkrétni produkty ¢&i sluzby u to-
hoto obchodnika. Zdkaznik si jisté pfedem
ovéfi konkurenéni nabidky, nicméné kom-
plexnost a kvalita nabizeného prodejniho
servisu bude rozhodujicim faktorem pro
zakaznika pfi osloveni konkrétniho obchod-
nika. Zcela druhofadym bude pro zdkaznika
fakt, jestli vybrany obchodnik nabizi slevu,
pfipadné jak vysokou. Na druhou stranu
bude snahou zdkaznika ziskat u vybrané-
ho obchodnika obdobnou slevu, jako nabi-
zi obchodnikova konkurence, kterou vsak
zdkaznik aktivné neoslovi jako vybraného
primdrniho dodavatele.

Prodejce jako mentor

Obchodnik by se mél také stat zakaznikovi
mentorem. Uvedme si jeden konkrétni pfipad
z praxe. V mistnim regionu je pomérné roz-
§ifeny nezdravy trend poskytovani bezplat-
ného Wi-Fi pfipojeni k internetu. Zdkaznik,
napiiklad hoteliér nebo restauratér, si casto
neuvédomuje, jaké moZnosti doplitkové pii-
jmu nabizi bezdratové pfipojeni k internetu.
Opét se vratim k principu domnének - uve-
deny hoteliér nebo restauratér se domniva,
ze z néjakého divodu musi svym hostd na-
bizet bezplatné Wi-Fi pfipojeni k internetu.
Na zédkladé ceho urputné prosazuje toto
své dogma, resp. domnénku? ,Dél4 to tak
konkurence, je v naprosté vétsiné ptipada
odpovéd na nevyfc¢enou otdzku. Vyskoleny
obchodnik je plné kompetentni nabidnout
zakaznikovi z pfislusného segmentu odpo-
vidajici hot-spotové feSeni, které umoziiuje
nabidku zpoplatnéného bezdritového ptipo-
jeni k internetu. Vysledkem je, Ze dopliiko-
vou marzi ze sluzeb ziskd nejen zdkaznik,
ale i samotny obchodnik.

Casto je také nutné fesit situaci, kdy
konkrétni vyrobek neumoziiuje nabidnout
zdkaznikovi doplitkové zpoplatnéné sluzby.
V tomto pfipadé je naprosto nezbytné apli-
kovat G¢inné marketingové néstroje, kterymi
jsou napfiklad ,Cross-selling“ a ,Up-selling“.
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V prvnim pfipadé jde o prodej souvisejicich
¢i dopliikovych vyrobka a sluzeb, ve dru-
hém ptipadé o formu prodeje drazsiho - nez
puivodné pldnovaného - vyrobku ¢i sluzby.

Piiklad fotoaparat a tablet
Prikladem muze byt zdakaznik, ktery si pfijde
zakoupit drazsi poloprofesiondlni zrcadlovku.
Toto je idedln{ kandidat pro doplikovy prodej
fotoedita¢niho softwaru. Dal$im piikladem
je zédkaznik, ktery si pfijde zakoupit tablet.
V tomto scéndii je naprosto idedlni takové-
muto zdkaznikovi nabidnout vykonnéjsi Wi-Fi
router nebo alternativné Wi-Fi opakovac
(extender). Toto jsou oblasti, které se idedl-
né nabizeji pro nabidku dopliikovych place-
nych sluzeb - napfiklad pokrocila instalace.
Primdrné vsak jde o to, aby mezi obchodni-
kem a zdkaznikem vznikl korektni obchodni
vztah a jak jiZz bylo zminéno vyse, obchodnik
si musi ziskat zdkaznikovu davéru.
Prodejnim taktikdm vladdne aktudlné enorm-
né populdrni elektronickd forma prodeje, kde
se ,Up-selling” dostdvad do rovnitka s direct
e-mail marketingem. Obchodnik muze touto
formou nabidnout zdkaznikovi, ktery si pfed
urcitou dobou u tohoto obchodnika zakoupil
konkrétni vyrobek, formou personifikované
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nabidky noveéjsi nebo drazsi model zakoupe-
ného vyrobku. Tento zpusob marketingové
e-mailové komunikace je vSak vyrazné na-
ro¢ny na kvalitni CRM systém e-obchodnika
a klade pomérné vysoké naroky na samotnou
segmentaci zdkaznikd. Na druhou stranu
u obchodnika v kamenné prodejné je forma
up-sellingu osobni a okamzitd. Obchodnik ma
piilezitost oslovit zdkaznika v dany moment
s moznost{ okamzitého obchodniho vysledku.

Cesta do budoucna

V soucasné dobé, kterd je velice dynamicka
a klade nesmirné vysoké, az extrémni naroky
na celkovou maximdlni rychlost a dikladnou
pripravenost kazdého obchodniho ptipadu, je
nezbytné nutné na strané obchodnika hledat
veskeré moznosti zvySovani celkové marze.
Zpoplatnéni nabizenych sluzeb, které oslovi
zdkaznika svoji kvalitou a komplexnosti, je
budouci cestou, jak udrzet obchodni marze
na ocekdvané drovni i za stavu, kdy marze
z jednordzového prodeje produktd maji kle-
sajici tendenci.

Radek Hofman pracuje jako channel sa-
les manager CZ/SK ve spolecnosti Zyxel
Communications Czech
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GB
=hx4
KIT
DDR4 | 2400 MHz | CL 16
Ballistix Spart LT

High-end operaéni paméti prestiZni znadky Crucial ze série
Ballistix Sport LT, uréené pro zadinajici uZivatele a poditadové hrade, ktefi
olekavaji vysoky vykon, 100% stabilitu, spolehlivost a kompatibilitu.

BIISACACADPAORSE]

at your side

Brother tiskarna stitkt
TD2130

- Plipojiteln& k PC
- Rozhrani USB, sériové (RS232), ethernet
- Tvorba §titkd pomoci P-Touch Editoru 5.0
- Modul add in pro Microsoft® Office:
Microsoft Word/Excel/Outlook
(Office 2000/2003/2007/2010)

- Kompatibilni s ESC/P

- Max. délka tisku 1 m

- Max. §itka §titku 63 mm

- Rozliseni tisku 300 dpi

- Rychlost fisku 162,4 mm/s
- Rucni odstfih

www.brotherprint.cz

at your side

Tisknéte rok zdarmal

Akce plati od 13. 4. 2015 do vyproddni zasob!

[+ NapIné zdarmal - -

11RO |

Brother MFC-J5720DW
Inkoustovd multifunkeni tiskarnu

T: 541 426 911 | E: info@brother.cz

Dostupné u vsech
autorizovanych
distributor znacky

Canon.
7 k%

leta

Promo

10 min. ]
zaruka

INSTALACE

* Baleni obsahuje standardni
toner s vytéznosti az
12 mésicl barevného tisku.

12 mésicu
TISK ZDARMA*

** Akce se vztahuje na vybrané
tiskarny a skenery Canon
z fady imageFORMULA,
imageRUNNER, MAXIFY
a i-SENSYS, zakoupené
v obdobi od 1. 4. 2015 do
31. 8. 2015. Vice informaci na
www.canon.cz/promozaruka

Nové barevné
zafizeni
formatu A4

imageRUNNER
C1225iF

Canon

eSTUFF na dovolenou

Mate spoustu kabell a nékolik
nabijeCek Vam zabira misto v kufru?
Mame pro Vas feSeni!

4 portova USB cestovni nabijecka,
ktera zredukuje misto na minimum!

Zavadéci cena
jen 199,- bez DPH!

eSTUFF  nabizi kvalitni  pfisluSenstvi
k mobilnim zafizenim v sortimentu vice nez
500 polozek. Kontaktujte nas, zasleme Vam
kompletni nabidku.

(S eSTUFF

MATE ZAJEM PREZENTOVAT
SVUJ TOP PRODUKT?

KONTAKTUJTE SVEHO
OBCHODNIKA




NSA325v2

Multimedialni dvoudiskovy
server (az8TB HDD, USB 3.0)
CZ Menu

2430 Ke*

* Resellerska cena bez DPH dle aktuélniho ceniku ZyXEL.

Eﬂ w ([ F@E ) ATComputers

HP Integrity
SuperdomeX

hardware pro
provoz kritickych
aplikaci

vVEQa

SOLUTI

Alkohol tester DIGI-005

Pokud si nejste jisti zda jste schopni
po probdélé noci napiiklad fidit vozidlo
nebo jit do prace, alkohol tester DIGI-005
vam to ukaze.

parametry:

- Testovani na pfitomnost alkoholu v krvi

- Tti typy mérnych jednotek (% BAC, %o BAC, mg /1)
- Zabudované nahradni naustky

- Zvukova signalizace

- Automaticka kalibrace pfi selhani senzoru

- Napdjeni 3 x AAA

VeGa solutions s.r.o. - vyhradni distributor pro znacku IRMETSAX pro CZ a SK
www.vegasolutions.eu

} www.dns.cz

Qdns ()

—CERVEN 2015

vV€Qa

SOLUTI

powerbank Proda 20 000 mAh

Pfenosny zdroj energie pro Vase mobilni
zafizeni.

S PowerBank se Vdm v terénu uz nikdy
nestane, ze se Vase mobilni zafizeni
vybije v té nejnevhodnéjsi chvili.

parametry:

- Kapacita: 20 000 mAh

- Vstup: DC 5V / 1,5A (MAX)

- Vystup: DC 5V / 2A (MAX)

- indikdtor urovné nabiti na displeji
- pfidavné LED svétlo

PR0DAx REMAX

VeGa solutions s.r.o. - vyhradni distributor pro znacku RS pro CZ a SK

www.vegasolutions.eu

&

> PORTEGE Z30-B-117
PRIPRAVEN NA CESTY.

o PROCESOR INTEL®
CORE™ |5-5200U

° 4GB DDR3L RAM, SSD 256 GB

° LED 1920X1080 IPS
ANTIREFLEXNI DISPLEJ

SMARTCARD CTECKA

3X USB 3.0, VGA, HDMI, RJ-45,
DOKOVACI KONEKTOR

VYLEPSENA VZDALENA SPRAVA

VLASTNI TOSHIBA BIOS S WMI
PRIKAZY

Hledate informace o produktech?

Vyzkousejte katalog produktd na www.rmol.cz.

Popis, fotografie a technické specifikace zbozi prodéavaného
na tuzemském trhu na www.rmol.cz/katalog-produktu.

ROZMERY 316 X 227 X 17,9 MM
HMOTNOST JEN 1,2 KG

ZARUKA 3 ROKY ON-SITE +
ZARUKA SPOLEHLIVOSTI

V ¢éervnu a cervenci 3 roky on-site ZDARMA

>
Follow
the future

TOSHIBA

Leading Innovation >>>



SETKANI

Video z a‘lfce na RMOL.CZ
SWS: Cejkovice obklopené technologiemi

Letosni 15. ro¢nik setkdni partnerd SWS se
konal tradi¢né v aredlu ¢ejkovického zdmku.
Generdlni partner akce Dell zpestfil jubilejni
setkdni neprehlédnutelnymi leteckymi moti-
vy. Den nabity pfedndskami, produktovymi
vystavkami a workshopy doprovodil bohaty
program a prozafilo slunec¢né pocasi.

S prednéaskami a prezentacemi do Cejkovic
dorazili zdstupci pfednich spolecnosti ptso-
bicich na nasem trhu. Pfednédsky probihaly
paralelné v prostorach zamku, v podzdmdci
a v tésné blizkosti aredlu se nachézely vy-
stavky a stanky vyrobcd, kde si navstévnici
mohli osahat jednotlivé produkty a vyslech-
nout si dalsi odborny vyklad. Mnozi vysta-
vovatelé svou prezentaci obohatili o rizné
speciality - u stdnku Fujitsu se napfiklad
¢epovalo pivo a podévaly grilované klobasy,
kdo zavital k vystavce HP, ochutnal kvalitni
kavu, od stdnku Aceru mohli ndvstévnici sle-
dovat dron, ktery krouzil nad celym aredlem,
Samsung zval na prozkoumdni virtudlni rea-
lity pomoci specidlnich bryli a Galaxy S6.

Aktuality a informace partnerim na pfed-
naskach predali vyslanci spolecnosti Dell,
Lenovo, Novell, LG, Acer, Ricoh, Eset, APC,

Novinky Lenova ve stylovém stanku

Na palubu s Dellem
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Cisco, Seagate, Lexmark, Xerox, Zyxel, Brother,
Microsoft, Linksys, Belkin, SuSe, Kaspersky,
MMD, ViewSonic, Sony, Canon, HP, Oki,
Bengq, Toshiba, Kingston a Konica Minolta.

Nadvoii zamku patfilo Dellu, ktery byl ge-
nerdlnim partnerem jubilejniho 30. setkani.
Dell pojal svou celkovou prezentaci v duchu
letectvi. Vsichni, ktefi Dell reprezentovali,
méli autentickou pilotni uniformu, hostesky
se proménily v letusky.

Po skonceni odpolednich prednédsek se na-
vstévnici pfesunuli na workshopy do neda-
lekého sdlu Orlovna. Pfed vstupem do sdlu
vystavoval Microsoft a své produkty zde
prezentoval také Nikon.

SWS si pro své partnery pfipravila fadu
doprovodnych aktivit, jako napfiklad auto-
gramiddu, soutéZ spocivajici v sesbirdni pod-
pist lidi z SWS, zajimavou odménu si vsak
ndvstévnici mohli také vytocit na kole Stésti.

Béhem prestavek se v prubéhu dne na pédiu
objevovala tane¢ni vystoupeni a barmanska
show. Kdo si chtél vychutnat atmosféru vinaf-
ského kraje, mohl se oddavat degustaci vin
a na své si pfisli i milovnici horkych népojt,
pro které byla na nddvoii pfipravena ochut-

Sklepeni se zaplnila resellery

Leo$ Lemberk se ztratil ve virtualni realité Samsung Gear

ndvka ¢aju. Pro zdjemce byla také zorgani-
zovédna vyprava do Templdiskych sklept.

Vecerni ¢dst zahdjil generdlni feditel SWS
Evzen Varadinek, ktery vSem podékoval
za UcCast. Na podium ptisel také generalni
feditel Dellu Jifi Kysela, ktery pfiblizil dal-
i strategii Dellu, podékoval za spolupraci
a spolec¢né pak oba vylosovali vyherce tom-
boly a vyhlasili vitéze autogramiddy, ktefi
si rozdélili hodnotné ceny.

Stanislav Skalicka na pédiu prozradil, ze
se bude vyvijet komunikace SWS smérem
k partnerim a Ze se chystd dalsi rozvoj
partnerského programu Gold Partner.

Vecer naplno rozjely odvdzné damy
ze SWS, které pred zaplnénym nddvoiim
zopakovaly tanec, ktery nacvicily pfi pii-
leZitosti vitdzstvi v anketd Cesky IT distri-
butor roku 2014.

Jubilejni 30. setkdni vyvrcholilo vystou-
penim Zlatého slavika Mekyho Zbirky, kte-
rého doprovodila kapela a zpévatka Marta.
Néasledoval zdvérecny ohilostroj a tim se
SWS s jubilejnim cejkovickym setkdnim
i s ndvstévniky rozloucila.

-bem-

Tri feditelé: Jii Kysela, EvZen Varadinek, Stanislav Skalicka

Nesmrtelny idol Miro Zbirka roztangil celé Cejkovice

Cerven 2015 | www.rmol.cz
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Windows 10 a nové ohchodni prilezitosti

Spole¢nost Microsoft uspofddala pro své
obchodni partnery setkdni, na kterém
je sezndmila s obchodnimi pfilezitost-
mi pro prodej novych zafizeni na plat-
formé Windows. Konferenci obohatily
novinky tykajici se Windows 10 a Windows
Phone. Na zdvér byl pro partnery nachys-
tdn doprovodny program v Observatofi
Zizkovské véze.

Kristina Michalsky, feditelka pro spotebitelsky segment

Partnerské setkani zahdjila Biljana Weber,
generdlni feditelka ¢eského Microsoftu, kterd
hovorila o aktudlnich trendech v Microsoftu,
ocekdvaném nastupu Windows 10, a jako vel-
kou ptilezitost pak vyzdvihla oblast mobility.

V nésledujicich pfedndskdch hovotil Petr
Klement, Lukds Kiovédk, Petr Ulvr z Intelu
nebo Kristina Michalsky, feditelka Microsoftu
pro spotfebitelsky segment. V pfedndskach

Vecerni lightshow

zaznély mimo jiné argumenty, pro¢ nabizet
zatizeni s Windows, fe¢ byla také o tech-
nologii Wireless Display, telefonech Lumia
i o biometrickém pfihlasovdni do Windows.

Po presunu do Observatote Zizkovské véze
nésledoval vecerni program. Kromé rautu
si Microsoft pro hosty pfichystal svételnou
~,Windows Light Art Show“ k letosnimu jiz
40. vyroc¢i vzniku spolecnosti. -dof-

Generdlni feditelka Biljana Weber

S Avnetem na hokeji

Spolu se zacatkem nejvétsi sportovni uda-
losti tohoto roku zachvatila hokejova ho-
recka i spolecnost Avnet a jeji divizi IBM
& Lenovo. U ptilezitosti ostfe sledovaného
zépasu Cesko vs. Kanada pro své obchodni
partnery totiz uspofadala ,fandici vecirek.

V pondéli v podvecer to tak kromé déjis-
té zdpasu vielo i v konferencnim stfedisku

Cesi, do toho!

¢erven 2015 | www.rmol.cz

GreenPoint, kde se seslo pfes 70 obchodnich
partnert Lenovo a IBM. Pro v§echny hokejové
fanousky byly pfichystany hokejové omluvenky
ypodepsané” pfimo Vladimirem Ruzickou, které
své majitele uvolnovaly z jakychkoliv dalsich
aktivit béhem celého mistrovstvi svéta, a také
tipovaci soutéz o vysledek hokejového utkani.

Pro zminéni napéti z hokejového utkdni byly

Fandil také Karel Stastny (vpravo)

ve ,fan zoéné“ k dispozici speciality z grilu
pifmo od $éfkuchate Radka Subrta a samo-
zfejmé také dostatecnd zdsoba toceného piva.

Samotné utkani pak bylo bedlivé sledovdno
a podporovano, a i pfes nepfiznivy vysledek
se celym publikem $ifila dobrd ndlada a vira
v budouci zlato!

-dof-

Fandit na latno se nevyplati
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Video z akce na RMOL.CZ
Novinkami nahity patnacty rocnik eD expo

Vysocansky Clarion Congress Hotel hostil
jarni IT konferenci eD expo distributora eD*
system Czech, na které bylo k vidéni vice
nez 60 vystavnich stdnkt pfednich vyrobct
a dodavateltl, pficemz mnohé produkty u nds
mély svou premiéru.

Konferenci zah4jil marketingovy feditel eD*
system Czech Daniel Vondracek, ktery pfivital
nédvstévniky a pridal nékolik tipt, co by si
neméli nechat ujit. Vzdpéti se ujal slova mo-
derator Daniel Cech, ktery v pribghu celého
dne upozornoval na jednotlivé prednésky,
zdroven pusobil jako pruvodce vystavnim
sdlem, osobné navstévoval jednotlivé stdn-
ky a zajimavé vystavky nevdhal s humorem
okomentovat.

Pro své partnery si spole¢nost eD* system
piipravila celkem 33 pfednasek, které mohli
névstévnici vyslechnout ve tfech sdlech. Kazda
z pfednasek byla zakonc¢ena losovdnim o zaji-
mavé ceny od zdstupcu prezentované znacky.

Mezi vystavovateli se objevila fada etablo-
vanych vyrobct, pfedstaveny zde vsak byly
také znacky a produkty nové. HP ukdzala
novou technologii tisku, evropskou premié-
ru zde mély desky MSI s rozhranim USB

Generdlni feditel Thierry Bitout (vpravo)

Hrajou fakt dobre!
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3.1 Type C. Velky zdjem byl o vystavky s 3D
tiskdrnami, pozornost vzbudil také transpa-
rentni displej LG zabudovany v chladicim
boxu, ktery mél na eD expo ceskou premié-
ru, a neustdlému proudu obdivovatelt celila
vystavka dront, kde pfitomné osltioval 3D
Robotics IRIS+. Vlastni prezenta¢ni mistnost
patfila spolec¢nosti Epson, kterd se pochlubila
produkty z tiskového segmentu i projektory.

Nové obzory i své portfolio mohli navstév-
nici rozsitit diky bohaté nabidce gamingové-
ho prislusenstvi, které zde predstavila napfi-
klad dénska spolecnost Steelseries, vybaveni
pro hréce ukdzal i Asus s fadou RoG, MSI,
Genius, Nvidia, AMD, Creative nebo Trust,
do vlastni mistnosti rovnéz zvala Optoma.
Tim nabidka pfilezitosti zdaleka nekoncila,
zastoupeny byly segmenty tisku, PC, noteboo-
ki, spotfebniho materidlu, softwaru, hardwa-
ru nebo mobilnich telefonti, mezi nimiz byl
k nalezeni i smartphone Xiaomi Mi Note.

Konference nabidla vedle pestré ptehlidky
technologii také stdnek prvni bitcoin-only
kavdrny na svété, kde mohli navstévnici vy-
zkouset, jak chutnd etiopskd kava zaplacend
pravou kryptoménou.

Tombola ¢ekala na $tastné vyherce

Jablecna pdlenka a vylepSeny diktovaci software — to je Newton!

Po skonceni bohaté pfedndskové casti
probéhlo losovédni vyhercd tomboly, vyherci
si rozdélili hodnotné ceny, které pfevzali
z rukou Martiny Brauner.

A ve vecernich hodindch - jako jiz tra-
di¢né - vypukla velkd VIP party, tentokrat
v Muzeu MHD v prazskych StfeSovicich.
Vyvoj v eD* system Czech, pokrok, dspé-
chy a dalsi sméfovdni shrnul v Gvodu ge-
nerdlni feditel spole¢nosti Thierry Bitout.
Uc¢inil tak netradi¢né - formou rozhovoru
s moderdtorem a oblecen v dresu ¢eské ho-
kejové reprezentace.

Béhem vecera vystoupil napfiklad bavic¢
Lukdas Pavldsek s IT historkami ze Zivota,
Richard Nedv&d, jiz zminény Daniel Cech
nebo - coby vrchol vecera - Xindl X,
jehoZ podepsané CD dostali ucastnici ja-
kozto darek.

Historické tramvaje v muzeu poslouzily
skvéle jako stylovad kupétka, kam se tcast-
nici uchylovali k neformdlnim rozhovorim
(nejen) s lidmi z eD‘ system nebo se za-
stupci vyrobct.

-bem-

Zac jsou toho projektory Epson, ukdzal Roman Vejrazka

Moderator dne Daniel Cech a marketingovy feditel Daniel Vondragek

¢erven 2015 | www.rmol.cz



Hudebni IT nadsenci se sesli na

Spolecnost DNS uspotddala ve spolupraci
s firmou RA Solution a kapelou Rudovi
Midi setkdni pro fanousky kvalitni hudby.
Setkdni probéhlo ,na aprila“ pfimo v prosto-
rach hudebni zkuSebny v Praze na Hajich.

Na akci, kterd byla puvodné pldnovand
jako mensi setkdni, se nakonec dostavilo
pTes 120 lidi, a skupinu Rudovi Midi doplnili

VSichni tleskali do rytmu

muzikanti ze SdruZeni pfatel hudby a New
Tullamore Brothers Company. A vzhledem
k tomu, Ze den kondni pfipadl na 1. dubna,
byla soucasti programu také tematickd soutéz
o nejpovedenéjsi aprilovy kousek.
Vystupujici hudebnici, ktefi se pocetnému
publiku pfedvedli, ,pochazeli“ ze spole¢nosti
IBM, BitServis, Data Intertech, GC System,

Petr Plodik si uZivd atmosféry

SETKANI

Aprilove Vopici

RA Solution a DNS. A Ze bylo co poslouchat!
Ackoliv se akce nakonec protdhla do ¢asnych
rannich hodin, vSichni odchézeli s dsmévem
na rtech a s velkym ocekdvanim sméfovanym
k Modré Vopici alias IT Music Jamu 2015,
ktery probéhne letos v z&ii.

-dof-

Na zdravi!

S APC do Svandova divadia

Spole¢nost APC by Schneider Electric si
pro své zdkazniky, obchodni partnery a dis-
tributory pfipravila setkdni v proslulém
smichovském Svandové divadle.

Na zacatku setkani generdlni feditel Jaroslav
7labek a viceprezident Frantisek Mikes shr-
nuli spolupréci v roce 2014 a predstavili
obchodni zdméry pro rok 2015. Podékovali

Bylo ,vyproddno®

¢erven 2015 | www.rmol.cz

také vsem pfitomnym i nepfitomnym obchod-
nim partnerim a distributorim za dosavadni
spolupraci. Poté jiz nédsledovalo pfedstaveni
Kurz negativniho mysleni - ¢ernohumornd
divadelni adaptace zndmého norského fil-
mu, ve které exceloval v hlavni roli Michal
Dlouhy a v herectvi mu nezistala nic dluzna
ani Kristyna Frejovd nebo Apolena Veldova.

Trocha ¢ernoCerného humoru

Pfed zacatkem i na konci predstaveni se
ve foyer divadla konal bohaty raut, kde mohli
vSichni dcastnici neformdlné diskutovat se
zastupci APC by Schneider Electric. Jiskrnd
atmosféra se prenesla skutec¢né na vsechny
a domu odchdzeli jen neradi.

fes-

Neformalni setkani ve foyer
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Veracomp Day 2015

Bezpecnost, mohilita a Business Intelligence

Ve smichovském NH hotelu probéhl 25. bfezna
paty roénik konference Veracomp Day. Setkani
zahdjil jednatel Veracompu Petr Janda, ktery
uvital navstévniky a pfiblizil dalsi program
akce. Konferenci oteviel prvni pfedndaskou
Jan Véclavik (Veracomp) a postupné se déle
pfed publikem objevili Ondfej Stahlavsky
(Fortinet), Zdenék Pala (Extreme Networks),
Zbynék Lebduska (Fortinet), Artur Kane (Invea-

Tech) a Oren Elkayam (Mobilicom). Dalsim
pfednésejicimi byli Frank Heiko (A10), Adam
Obszynski (Infoblox) nebo Robert Michalski
(BlueCoat). Pfednasky z oblasti BI zahajil
Michal Zlesdk (Extreme Networks), vystoupili
i Zdengk Pala a Horymir Sima (Fortinet). Ivan
Dondras (Mobilelron) se rozloudil s tradi¢nim
konceptem IT od vyvoje k bezpecnosti a ¥i-
zeni. V odpolednim bloku se vratil Zbynék

Moderdtor a Lucie Stranska vyhlaSuji tombolu

Lebduska s Connected UTM. Posledni pfed-
néaska se tykala oblasti bezdratovych siti:
vedli ji Pavel Chovanec (Aruba Networks)
a Zdenék Tlusty (Veracomp). Na zavér na-
sledovalo losovdni vyherct tomboly a roz-
dileni cen, které vénovali partnefi a spo-
le¢nost Veracomp.

-bem-

0 aktudlnich hrozbach pfednéSel Jan Vdclavik

Infomatic: Golfove setkani v Hostivari

Infomatic se stal oficidlnim distributorem
dokumentovych skenerti Fujitsu pro Ceskou
a Slovenskou republiku. P¥i této prileZzitosti
uspotddal setkdni, kde se partnefi zaméfeni
na digitalizaci a doddvky dokumentovych
skenert sezndmili s novym portfoliem a moz-
nostmi spolupréce.

Setkdni zahdjila bohatd snidané ve stylo-
vé restauraci Golf Hostivaf. Pfednédskovou
Cé4st oteviel David Vecera, obchodni fedi-

U vystavenych produkti probihal dalSi odborny vyklad
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tel Infomaticu, ktery uvedl dalsi program
i kolegy Petra Melnika, Jakuba Kadefabka
a Zuzanu Jurovou. S pripadovou studii
se poté predstavil Ales Santora z ICZ,
jak si aktudlné vede spolecnost Fujitsu
na trhu, odhalil obchodni manazer
pro vychodni Evropu PFU Fujitsu Wilhelm
Gassner. Ndésledovaly praktické seminafe
tykajici se nasazeni a obchodnich
prilezitosti.

David Vecera predal cenu $tastnému vyherci

V predsali byla k dispozici vystavka,
kde probihaly ndzorné ukazky funkénosti
dokumentovych skenertt Fujitsu doplnéné
o odborny vyklad.

Setkdni zakoncil golf. ZkuSeni hra¢i moh-
li dobyvat devét jamek, zacatecnici méli
moznost zkusit svij odpal.

-bem-

Petr Melnik a Samy A. Khaleg u vystavky

Cerven 2015 | www.rmol.cz
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Lazo Plazo na 100Mega HalDell 2015

Spoletnost 100Mega Distribution uspotadala
pro své obchodni partnery setkdni v hote-
lu Atlantis na brnénské prehradé. Kromé
bohatého informac¢niho servisu cekal na-
vstévniky také pestry doprovodny program.
Jiz po pfijezdu muselo byt véem jasné, Ze
Gcasti na setkdni nebudou litovat. Hlavnim
partnerem setkani byla spolecnost Dell.
Setkdni svym vystoupenim zah4jil tym
zéastupcd 100Mega Distribution ve sloZeni

Poufové labuté navstévniky potésily

Martin Zaviel (generdlni feditel spole¢nos-
ti), David Petrovi¢ (obchodni feditel) a Petr
Stefanek (marketingovy feditel), ktefi ozna-
mili novou znacku hernich pocitaci Heart of
Gamers by HAL3000.

V nésledujicim pfednédskovém bloku dostaly
prostor spolecnosti Dell, Epson, BenQ, Brother,
Microsoft a Western Digital.

Po skonceni pfedndskové bloku mohli na-
vs§tévnici ochutnat hot dogy, nebo zkusit takto-

Piloti z Dellu uvadéli cestujici na palubu

van{ procesoru chlazeného tekutym dusikem.
V aredlu se nachdzelo nékolik stanovist cisté
zabavnych jako klasické poutové labuté nebo
arkddové automaty. VecCerni program kromé
volné zdbavy a prostoru pro networking vypl-
nilo losovadni tomboly, zdbavnd show, scénky
a divdcky atraktivni vystoupeni pole dance
tanecnic.

-dof-

Stylovy nastup Davida Petrovice, Martina Zaviela a Petra Stefanka

Lama Plus oslavila U Medvidku 25 let

Ctvrt stoleti existence na tuzemském
trhu oslavila distribu¢ni spole¢nost Lama
Plus setkdnim v restauraci a pivovaru
U Medvidkt na Ndrodni tfidé. Odpoledni
prednasky a produktové prezentace pie-
Sly v exkurzi po pivovaru, nechybéla
degustace piva, dobré jidlo a vecer s ta-
necnicemi.

Na odpoledni setkdni se pfedndsejici z fad
zastupcu spolecnosti Lexmark, Brother, Oki

ZkuSeny sladek ugil staceni piva do lahve

Cerven 2015 | www.rmol.cz

nebo HP vénovali pfedevsim tisku a spo-
tfebnimu materidlu. Praktickou ukdzku, 3D
tiskdrnu pfi prédci, si mohli navstévnici pro-
hlédnout v predsali.

Kamil Janda z Lama Plus na setkdni na-
vstévnikim prozradil, co vSechno si Lama pro
své partnery prichystala pfi prilezitosti 25.
vyro¢i. Nechybéla ani produktova vystavka,
kde byla rovnéz prezentovdna znacka gamin-
gového vybaveni E-Blue.

Kamil Janda I&kd na oslavu vyroCi

Na programu byla dédle ochutndvka piva
Blackgott nebo stdceni piva do lahve pod
vedenim zkuSeného slddka. VecCerni cast za-
hajil velkolepy raut, po kterém nésledovala
tanecni vystoupeni, kouzelnické predstaveni
a losovani tomboly.

-bem-

K névstévé pivovaru patfi ochutnavka
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SETKANI

Inspirativni Extreme Forum 2015

Novou tradici odstartovala spole¢nost Extreme
Networks v Aquapalace Hotelu v prazskych
Cestlicich, kde spolu s partnery a distributo-
ry pripravila inspirativni konferenci Extreme
Forum 2015. Hlavnimi tématy byly pfedevsim
softwarové definované sité, mobilita a bezpec-
nost komunikace, pficemz predndsky samotné

Produktovd vystavka v predséli

probihaly formou p¥ipadovych studii, Zivych
ukdzek a velky prostor dostaly i osobni zku-
Senosti samotnych uzivateli a systémovych
integrdtord. Pfed tcastniky postupné pred-
stoupili sales director Extreme Networks
Michal Zlesdk, Zdenék Pala (rovnéZ z Extreme
Networks), Martin Pandk (Microsoft), Adam

Michal Zleséak zahajuje setkani

Kempny (Anect), Petr Holecek (T-Mobile),
Jan Palecek (Gerkin), Zbynék Lebeduska
(Fortinet), Milan Sereda (iXperta) a Dalibor
Elids (DNS). Mimo jiné se nakrojil fantas-
ticky dort ve tvaru $asi, ktery vénoval dis-
tributor Veracomp.

fes-

Na konci byla tombola. Cenu pfedava Lucie Stranské z Veracompu

SEZNAM INZERENTU

Acer Czech Republic, s. 1. 0.
AGEM.CZ, s. . 0.

APC by Schneider Electric

Axis Communications, s. 1. 0.
Brother International CZ, s. . 0.
CANON CZ, s. 1. 0.

DELL Computer, spol. sT. 0.

DNS, a.s.

eD’ system Czech, a. s.

EET EUROPARTS, s.T. 0.

EIZ0 Europe GmbH 0.s.

ESET software, spol. st. 0.

ESET, spol.sr. 0.

Fujitsu Technology Solutions, s. r. 0.
HEWLETT-PACKARD, s.T. 0.

KOBE, s. . 0.

Lenovo Technology B.V. organizacni slozka
MICROSOFT, s. 1. 0.

QNAP

SWS, a.s.

Toshiba Europe GmbH organizaéni slozka
TP-LINK

ZyXEL Communications Czech, s.r. 0.
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HP Business Partner Program

S
Podpora prodeje

Skutecné na dosah

Tym podpory prodeje

a specialni webova stranka pro partnery

Mistni tym podpory ochotné zodpovi vase otazky a na webu pro partnery

najdete informace o HP produktech, aktudlnich promo akcich a reklamni materialy.

Skvélé cenové podminky

Opravdu vyhodné partnerstvi

Individualni cenové nabidky
Pro nabidky do projektl muzete ziskat dodatecné slevy.
Vyuzit mGzete take specialni promo akce a motivacni akce.

Java)
L]
als

\"4
Odmena
Zvyste sveé zisky

Motivacni odmény
Jako partner spole¢nosti HP mizZete profitovat
z programu vérnostnich odmén pro HP PPS Business Partnery.

Podminky vstupu do programu

* Registrace na hp.com/smb/psg-sbso a souhlas s podminkami programu.

» Do registratniho dotazniku uvedte referencni kod “RM”.

* Program je urceny prodejcdm IT, ktefi chtéji Cerpat vyhody za nakupy HP pocitacq, tiskaren a spotiebniho materialu u autorizovanych distributor HP
a nespliuji obratova a certifika¢ni kritéria potifebna pro vy3si irovné partnerstvi (Silver, Gold, Platinum).

Nevahejte a registrujte se jeSte dnes!
Vsichni novi partnefi, ktefi se registruji s vyse uvedenym referencnim kddem do 15. 7. 2015, ziskavaji SLEVU 500 K¢ na nakup HP pocitacd,
tiskaren a spotiebniho materialu u autorizovanych distributord HP* Informace o SLEVE Vam budou zaslané piimo z HP.

* Sleva bude poskytnuta jen spole¢nostem, které spliuji vyse uvedenad kritéria a nejsou zafazené v zadném jiném partnerském programu HP PPS.

V pripadé jakychkoliv otazek nas, prosim, kontaktujte

Business

Partner

[ ) y
\’ na tel. ¢isle +420 234294981 (Ceskd Republika) a nebo +421 233056672 (Slovensko)

| E@l nebo na emailové adrese cz.hppartner@hp.com a nebo sk.hppartrner@hp.com

ASBIS ATComputers @) . (S@ws)
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ENJOY SAFER TECHNOLOGY™

DOKAZTE VICE
JAKO ESET
PARTNER

i
Vyrobce bezpecnostnich Partnersky
feseni roku program roku

ChannelWorld ChannelWorld
Awards 2014 Awards 2014

Vyuzijte nasich sluzeb a zaregistrujte se na partner.eset.cz Vice info na tel.: 222 811135




